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UvVOD

Inflacije, ki so se pojavile pred drugo svetovno vojno, so bile odraz dolocenih gospodarskih in
narodnih kriz (vojne in njene posledice, razni zunanji Soki), ki so predhodile padcu vrednosti
valute. V glavnem je v kapitalisticnih gospodarstvih gibanje cen sledilo fazam poslovnih
ciklov. V casu ekspanzije, ko je rasel proizvod, so rasle tudi cene, v recesiji, ko je proizvod
padal, so tudi cene padale. Trend stopnje rasti cen je bil priblizno enak ni¢, zato ta cikli¢na
inflacija ni predstavljala resnega problema (Trevithick, 1980, str. 9-10). Po drugi svetovni vojni
pa je inflacija postala skoraj stalna znacilnost razvitih kapitalisticnih gospodarstev. Stopnje
naraS¢anja cen so se sicer razlikovale med posameznimi drzavami in obdobji, toda praviloma je
sploSna raven cen naraScala in le redko padala (Sawyer, 1989, str. 359).

Razvite kapitalisticne drzave so do zacetka sedemdesetih let Se zmeraj imele sorazmerno nizko
inflacijo in nizko brezposelnost. Potem pa se je z energetsko krizo zgodilo to, kar ni nihce
pricakoval: fenomen “stagflacije”. Keynesianska teorija in ekonomska politika sta doziveli
poraz v praksi, nato pa tudi kriticno prevrednotenje na teoreti¢ni ravni. Od takrat naprej je
keynesianizem, pretezno v obliki “neoklasi¢ne sinteze” Samuelsonovega tipa v defenzivi, Ce
ze ne v kompletnem zatonu. Na ekonomsko teoreti¢ni ravni so se pojavile nove smeri razvoja
ekonomske teorije, za katere vse je znacCilno globoko nestrinjanje z obstojeCo in prevladujoco
“neoklasi¢no sintezo”. Te smeri so “ekonomika ponudbe”, monetarizem, teorija racionalnih
pricakovanj in postkeynesianska ekonomska teorija (Norci¢, 1996, str. 17-18).

V ekonomski teoriji ne obstaja enoten pogled glede razlage vzrokov inflacijskih procesov v
sodobnih gospodarstvih. Na splosno, obstajata dva razlicna pristopa k razlagi inflacije, ki ju
lahko razdelimo na neoklasi¢no in postkeynesiansko teorijo inflacije (Su§jan, 1997a, str. 68).
Ta dva pristopa k razlagi inflacije izhajata iz prejSnjih teorij inflacije, ki sta znani kot
povpraSevalna (demand-pull) in stroskovna (cost-push) inflacija. Neoklasi¢ni pristop lahko
smatramo kot nadaljevanje razlage inflacije s povprasevalnega vidika, postkeynesianski pristop
pa kot nadaljevanje razlage inflacije s stroSkovnega vidika. Medtem ko neoklasi¢ni ekonomisti
zagovarjajo stalis¢e, da je inflacija izklju¢no povzro¢ena s presezno denarno rastjo,
postkeynesianski ekonomisti poudarjajo pomembnost konflikta za razdelitev dohodka na trgu
delovne sile (Palley, 1996, str. 166). Od tod tudi izraz konfliktna inflacija (conflict inflation), ki
se je v zadnjem casu uveljavil v postkeynesianski ekonomski teoriji in oznacuje Ze dlje Casa
prisotno staliS¢e postkeynesianskih ekonomistov, da je inflacija v sodobnih trznih
gospodarstvih predvsem posledica konfliktov, do katerih prihaja pri razdelitvi narodnega
dohodka (Su§jan, 1997, str. 285).

Konfliktna inflacija se nanasa predvsem na situacijo, ko obstaja aspiracijski razmik med
delavci in podjetji za razdelitev dohodka, in imajo delavci zadostno mo¢ za boj s kapitalom.
Stroskovni pristop k razlagi inflacije je poudarjal vzro¢no vlogo naras¢ajoCih stroSkov na
faktorskih trgih, ki so se potem izrazili v vi§jih cenah proizvodov. Teorija konfliktne inflacije



nadaljuje razmiSljanje v tej smeri, toda prepoznava izvor inflacije v boju med delavci in
podjetji za razdelitev dohodka. Preucili bomo teoreticne osnove konfliktnega pristopa k
inflaciji in prikazali kako inflacija sluzi kot posrednik nekonsistentnih dohodkovnih zahtev, ki
izvirajo iz boja za razdelitev dohodka med delavci in podjetji (Palley, 1996, str. 182).

V prvem poglavju bomo navedli temeljne znacilnosti tradicionalnih teorij inflacije, med katere
se uvrscata teorija povpraSevalne inflacije in teorija stroSkovne inflacije. V drugem poglavju
bomo v treh podpoglavjih obravnavali institucionalne znacilnosti (oblikovanje cen, doloCanje
mezd in endogena narava denarja oziroma denarnega sistema) sodobnih trznih gospodarstev v
postkeynesianski ekonomski teoriji, ki so pomembne za razlago inflacije. V tretjem poglavju
bomo razvili postkeynesiansko teorijo inflacije. Razlozili bomo povezavo med inflacijo in
razdelitvijo dodhodka, mehanizem konfliktnega inflacijskega procesa, in podrobneje raz¢lenili
induktivne ter permisivne razloge za inflacijo. Prav tako bomo v tretjem poglavju prikazali
preprost model konfliktne inflacije, na podlagi katerega bomo na koncu poglavja navedli
nekatere implikacije za proti-inflacijsko ekonomsko politiko.

1. TRADICIONALNE TEORIJE INFLACIJE

1.1. Povprasevalna razlaga inflacije

O neoklasi¢ni teoriji inflacije oziroma inflaciji povprasevanja govorimo, ko se v gospodarstvu
pojavi dodatno agregatno povpraSevanje, zaradi cesar pride do presezka agregatnega
povprasevanja nad agregatno ponudbo pri nespremenjenih cenah. To razliko imenujemo
inflacijski razmik, ki naj bi bil osnovni vzrok za dvig cen. Povecanje investicijske ali drzavne
potroSnje ali neto izvoza, ki poveca agregatno povprasevanje nad raven polnozaposlitvenega
oziroma potencialnega proizvoda bo povzrocilo narascanje cen (Ribnikar, 1995, str. 202-205).

Povprasevalno inflacijo lahko opisemo (glej SI. 1, na str. 5) kot rezultat zaporedja premikov
krivulje agregatnega povprasevanja v desno (D;, D,, Ds), zaradi povecanega povpraSevanja.
Vidimo, da je po prvem premiku zazelena raven ponudbe v tocki h, ker pa neoklasi¢na teorija
sklepa, da se proizvod ne more povecati preko potencialne ravni (Q;), zaradi fiksne ponudbe
dela in ostalih faktorjev, bo presezno povprasevanje po delu dvignilo mezde (za velikost, ki jo
kaze razdalja od Q; do tocke h), kar bo premaknilo krivuljo ponudbe na polozaj S; kjer se v
tocki d izenacita povpraSevanje in ponudba proizvodov pri novi (vi§ji) ravni cen (Gylfason,
Lindbeck, 1982, str. 433). Iz tega sledi, da je inflacija povprasevalno voden pojav. Presezno
povprasevanje se pojavi tako na trgu proizvodov kot na trgu dela (Lavoie, 1992, str. 372).

Zato zagovorniki neoklasi¢ne ekonomske teorije rast cen obi¢ajno povezujejo z ekspanzivno
ekonomsko politiko, ki poskuSa s povecevanjem koli¢ine denarja v obtoku dosec¢i polno



zaposlenost, kar gospodarstvo vodi v inflacijo. Neoklasi¢na teorija nadaljuje tradicijo klasi¢ne
kvantitetne teorije denarja, po kateri je agregatna raven cen doloCena z (eksogeno dano)
koli¢ino denarja v obtoku (Susjan, 1997a, str. 68).

Kvantitetna teorija predstavlja bistvo monetaristi¢cnega in neoklasi¢nega pogleda na denar.
Jedro kvantitetne teorije je naslednja identiteta, ki je znana kot Fisherjeva enacba:

MV =PY (1.1)

kjer je M koli¢ina denarja v gospodarstvu, V je obto¢na hitrost denarja, P je splosna raven cen
in Y je raven realnega proizvoda. Leva stran enaCbe izraza celotno koli¢ino denarja
porabljenega za nakup vseh dobrin (proizvoda) v gospodarstvu, desna stran pa izraza celotno
vrednost tega proizvoda. Da jo lahko uporabimo za ortodoksno teorijo inflacije so potrebne
dve predpostavke: (1) raven proizvoda (enaka ravni realnega dohodka) je neodvisna od
velikosti denarnega stoga, in (2) obto¢na hitrost je konstantna (Trevithick, 1980, str. 20-21).
Enacba se bere od leve proti desni in z enosmerno kavzalnostjo. Ce enaébo MV = PY izrazimo
tako, da predstavlja spremembe obravnavanih spremenljivk, dobimo: m + v=p +y, e je V
konst. potem je v = 0 in ¢e proizvod raste enakomerno, lahko zadnjo enacbo izrazimo kot:

p=m-y (1.2)

Iz enacbe (1.2) sledi, da je stopnja inflacije enaka presezku rasti koli¢ine denarja nad rastjo
proizvoda. Pri enakomerni stopnji rasti proizvoda je stopnja rasti inflacije doloc¢ena s stopnjo
rasti koli¢ine denarja; spremembe v stopnjah inflacije izvirajo izklju¢no iz sprememb denarne
rasti. Vzrok inflacije je v presezni rasti koli¢ine denarja nad rastjo realnega proizvoda. Ta
enacCba izraza bistvo monetaristi¢nega pogleda na inflacijo (McNabb, McKenna, 1990, str. 57).
Znana je monetaristi¢na trditev, da je inflacija zmeraj in povsod monetarni fenomen, in da so
se, zgodovinsko gledano, velike spremembe cen zmeraj pojavljale skupaj z velikimi
spremembami v koli¢ini denarja v odnosu na proizvod (Smith, 1988, str. 83).

Naras¢anje cen je posledica preseznega povprasevanja, katerega vzrok je prekomerna stopnja
rasti koli¢ine denarja glede na stopnjo rasti realnega proizvoda. Pri tem ima pomembno vlogo
predpostavka o fleksibilnosti vseh trgov, zaradi ¢esar trzno gospodarstvo samodejno dosega ti.
polnozaposlitveno raven proizvodnje, tako da je agregatna krivulja ponudbe navpic¢na, iz Cesar
sledi, da vsako poveCanje agregatnega povprasevanja lahko rezultira samo v inflaciji.
Ekspanzivna monetarna politika na gospodarstvo vpliva le nominalno (Su§jan, 1997a, str. 68).

Na dolgi rok je denar nevtralen in rast gospodarstva povsem dolofena z realnimi faktorji
(ponudba kapitala in dela, stopnja tehni¢nega napredka). Monetaristi¢no zdravilo za inflacijo je
zato: niZja stopnja rasti nominalnega denarnega stoga, kot potreben in zadosten pogoj za
zniZzanje stopnje inflacije na dolgi rok. Monetaristi ne priznavajo razlike med povprasevalno in



stro§kovno inflacijo, ker menijo da stroski izvirajo iz cen, cene pa se dvigajo zaradi preseznega
povprasevanja na nekaterih ali vseh trgih, kot posledica presezne ponudbe denarja. Cene se
zvisajo, ko posamezniki in podjetja poskusajo porabiti svoje presezne nominalne blagajne.
Inflacija bo izginila Sele takrat, ko se bodo cene dovolj zviSale in zmanjSale realno vrednost
denarnih blagajn na Zeleno raven (Moore, 1988, str. 123).

1.2. StroSkovna razlaga inflacije

Stroskovna inflacija je sorazmerno nova vrsta inflacije, ki se je obsSirneje pojavila Sele po drugi
svetovni vojni. O stroSkovni inflaciji govorimo, ko stroski povzrocajo (potiskajo - angl. push
up) rast cen ob visoki brezposelnosti in slabi izkoriS¢enosti zmogljivosti v gospodarstvu. Pod
stroSkovno razlago inflacije spadajo razli¢ne teorije inflacije, ki jim je skupno to, da vzroke za
nastanek inflacije ne pripisujejo preseznemu povprasevanju. Teorija povprasevalne inflacije ne
more razloZziti naras€anja cen Se preden je dosezena polna zaposlenost, zato teorije stroSkovne
inflacije poskusajo pojasniti vzroke za inflacijo, ko je zaposlenost v gospodarstvu manjSa od
polne zaposlenosti. Po stroSkovni razlagi povecanje katere koli skupine stroskov, ki ni
kompenzirano z ustreznim zmanjSanjem neke druge skupine stroskov, povzro¢i dvig ravni cen.
Nominalni stroski lahko naraS¢ajo zaradi naraSCanja cen proizvodnih faktorjev (delovne sile,
kapitala) pri nespremenjeni produktivnosti teh faktorjev in/ali zaradi dviga uvoznih cen. Ce je
zviSanje cen nekaterih faktorjev kompenzirano z znizanjem cen drugih, ne pride do inflacije.
Ker pa vsak faktor tezi k ohranjanju in celo povecanju svojega realnega dohodka, prihaja do
stro§kovne inflacije (Zizmond, 1991, str. 132).

Stroskovna inflacija torej nastane zaradi sprememb na ponudbeni strani gospodarstva, ki
povzrocijo dvig cen proizvodnih faktorjev. Obstajata dva glavna izvora stroSkovne inflacije.
Prvi vkljucuje vlogo sindikatov in proces dolo¢anja mezd. Drugi pa zadeva obstoj
monopolnega nadzora nad nekimi naravnimi viri (npr. nafta). StroSkovna inflacija lahko
nastane, ker trgi ne delujejo popolnoma konkuren¢no (McNabb, McKenna, 1990, str. 70).

Zagovorniki stroskovne razlage inflacije vidijo narascanje stroSkov proizvodnje kot glavni
izvor inflacijskega pritiska. Najbolj priljubljena verzija stroskovne razlage inflacije je ta, ki
najve¢ krivde za nastanek inflacije pripisuje monopolisticnemu obnasanju sindikatov, ki z
zahtevami po zviSanju pla¢ izkoris¢ajo svojo mo¢ kot monopolni ponudnik dela, kar vodi v
naraSanje cen. Ta cenovna naras¢anja pa povzro¢ijo zmanjSanje realne vrednosti novih
nominalnih pla¢, kar vodi v ponovne zahteve k zviSanju plac¢ (Trevithick, 1980, str. 101).
Narascanje pla¢ je torej eden od najpomembnejSih in najpogostejSih vzrokov stroskovne
inflacije. Kjer so sindikati dovolj moc¢ni, lahko izsilijo zviSanje pla¢, kljub obstojeci
nezaposlenosti. Zvisanje pla¢ (sicer obi¢ajno v manjSi meri) uspevajo posledi¢no doseci tudi
delavci v sindikalno neorganiziranih sektorjih.



Drugi, zunanji vzroki stroskovne inflacije pa so velika povecanja cen uvoznih surovin ali
zmanjS$anja vrednosti domace valute. Najbolj znan je primer obeh naftnih Sokov, ko so
energetsko odvisna gospodarstva v obdobjih 1973-1974 in 1978-1979 dozivela stroskovno
inflacijo zaradi ogromnega zvisanja svetovnih cen nafte (Zizmond, 1991, str. 133). Za grafi¢no
predstavitev strosSkovne inflacije uporabimo preprost model agregatne ponudbe in
povpraSevanja.

Slika 1: Agregatna ponudba in povprasevanje

P A

P,

Vir: Gylfason, Lindbeck, 1982.

V diagramu se stroskovna inflacija opiSe kot premik ali kot zaporedje premikov krivulje
agregatne ponudbe v levo navzgor (S;, S;, S3) - ki opiSe pot a,b,c v diagramu, ¢e krivulja
povprasevanja ostane na polozaju Dy, in pot a,b,d,e,f , ¢e so povecanja stroskov prilagojena (z
zamikom) z monetarno ali fiskalno politiko. Kje bodo nastala preseciS¢a med agregatnim
povprasevanjem in agregatno ponudbo je tako tudi odvisno od tega kako se odzove drzava.
Lahko opazimo da stroskovni “Sok™, npr. eksogeno povecanje plaé, ki premakne krivuljo
ponudbe od S; k S,, ustvari kombinirano teznjo k presezni ponudbi dela in preseznega
povprasevanja po proizvodih (oboje kaZe, pri za¢etni ravni cen P, razdalja ga). Ceprav je bil
zacetni Sok na ponudbeni strani, bo premik krivulje ponudbe induciral nastanek preseznega
povprasevanja po proizvodih, kar bo potegnilo cene proizvodov navzgor (Gylfason, Lindbeck,
1982, str. 433). Inflacija povprasevanja in stroSkovna inflacija sta torej med seboj povezani.

Obe inflaciji lahko nastaneta avtonomno ali pa inducirano. Povprasevalna inflacija je
avtonomna, ¢e pride do preseZznega agregatnega povprasevanja, inducirano pa se razvija kot
posledica stroskovnega impulza. Stroskovna inflacija je avtonomna v primeru porasta mezd,
cen in profitov ne glede na stanje agregatnega povprasevanja. Inducirano pa se razvija kot



posledica dviga agregatnega povprasevanja zaradi preseznega povpraSevanja po delu
(Zizmond, 1991, str. 134).

Razlikovanje med povprasevalno inflacijo in stroskovno inflacijo je naceloma jasno, vendar je
v praksi zaradi medsebojne povezanosti obeh vrst inflacije v€asih tezko jasno dolociti na kateri
strani - ali ponudbeni (mezde) ali povprasevalni (cene) je nastal zacetni inflacijski impulz.
Podoben problem nastane, ko analizo razSirimo zunaj mej domacega gospodarstva; npr.
povecanje povprasevanja na svetovnih trgih povzroca viSje svetovne cene, kar vodi v
povecanje domacih profitov in posledi¢no mezd (Gylfason, Lindbeck, 1982, str. 434).

Kljub tej prepletenosti pa obstajajo kriteriji, ki nam pomagajo razlikovati med obema vrstama
inflacije. Prvi¢, vCasih lahko dokaj jasno prepoznamo eksogeni Sok kot “cost-push” ali
“demand pull”. Oba naftna Soka v letih 1973 in 1979 sta jasen primer svetovnega stroSkovnega
Soka. Narascanje cen uvoza (posebej vmesnih proizvodov) so izraziti stroskovni Soki za
posamezne drzave. Drugi¢, kot smo Ze povedali, razlika med povprasevalno in stroSkovno
inflacijo ni samo v tem, da je inflacija povprasevanja povzrofena s preseznim agregatnim
povprasevanjem, ampak bolj v tem, da je za povpraSevalno inflacijo znacilno, da je
gospodarstvo v stanju visoke in/ali naras¢ajoce izkoriscenosti svojih zmogljivosti, medtem ko
je pri stroskovni inflaciji v stanju nizke ali/in padajoce izkoriscenosti svojih zmogljivosti. In
tretji¢, za stroSkovno inflacijo je bolj znacilno naras¢anje cen proizvodov nemenjalnega
sektorja glede na proizvode menjalnega sektorja. Za obdobja izrazite povprasevalne inflacije pa
je znacilno nara$canje cen trgovanih (Se posebej primarnih) proizvodov (Gylfason, Lindbeck,
1982, str. 435).

1.2.1. Vrste stroSkovne inflacije

Mnenja o tem, kako se proces stroSkovne inflacije zacne, kaj ga poganja in zakaj ga je tezko
ustaviti se razlikujejo. Da bi lazje odgovorili na ta vprasSanja je koristno razlikovati med
glavnimi vrstami stroSkovne inflacije. Povedali smo, da glede na izvor, razlikujemo dve glavni
vrsti stroSkovne inflacije: (1) eksogena (zunanja) povecanja stroSkov; (2) poskusi organiziranih
skupin (kot so sindikati in zdruzenja delodajalcev) da ohranijo ali izboljSajo svoj relativni
ekonomski polozaj. Lahko dodamo Se vrsto (3); prizadevanja ekonomskih subjektov (ne glede
na to ali so organizirani ali ne) da ohranijo ali izbolj$ajo svoj realni ekonomski poloza;.

(1) Najbolj ocitna vrsta stroSkovne inflacije v posamezni drzavi je eksogeno narascanje
stroskov zaradi naras¢anja uvoznih cen vmesnih proizvodov (npr. nafte) ali pa povecanja
posrednih davkov na proizvodne faktorje ali proizvode. Tudi eksogena naras¢anja mezd (ali
pribitkov) kot rezultat mezdnih pogajanj med sindikati in delodajalci lahko povzrocijo proces
stroSkovne inflacije. Za vse te stroskovne impulze je znacilno to, da premaknejo krivuljo
agregatne ponudbe v levo navzgor (glej SI. 1, na str. 5). Nekoliko drugacna vrsta eksogenega



povecanja stroSkov je ponudbeni Sok, ki ga povzro¢i padec letine ali drugi padci agregatne
produktivnosti - pri ponudbenih Sokih te vrste se ne premakne samo krivulja agregatne
ponudbe v levo, ampak se premakne v levo tudi potencialni proizvod Q;. Za razvoj
neprestanega procesa stroskovne inflacije te vrste je nujno, da se pojavi zaporedje eksogenih
stroSkovnih Sokov. Npr. zaporedje Sokov v obliki zviSanj uvoznih cen, zviSanja davkov ali
motenj v ponudbi - zaradi slabega vremena, stavk, politi¢nih nemirov itd. (Gylfason, Lindbeck,
1982, str. 436).

(2) Zacetni stroskovni impulz, vrste (1), npr. eksogeno zviSanje cen uvoza ali mezd, se lahko
spremeni v endogeni proces kontinuirane stroskovne inflacije preko “povracilnih ukrepov”
ostalih dohodkovnih skupin. Stroskovna inflacija te vrste je endogeni proces inflacije, ki je
vzdrzevan z nenehnim bojem med organiziranimi skupinami, ki imajo trzno mo¢ nad
relativnimi cenami, mezdami ali kako drugace. Najbolj ocCiten primer te vrste stroskovne
inflacije je cenovno-mezdna inflacija. Neprestan boj za boljsi relativni ekonomski polozaj ni
omejen samo znotraj mej posamezne drzave. Lahko si je zamisliti, da se mednarodni konflikti
za povisanje relativnih cen razvijejo v proces globalne endogene stroskovne inflacije - kar je
bil ocitno primer ogromnega zviSanja cen nafte leta 1973. To rivalstvo je Se bolj poudarjeno v
visoko organiziranih druzbah kjer obstajajo delavski sindikati, delodajalska zdruzenja,
kmetijska zdruzenja, velike korporacije itd.. Vsako od teh skupin mo¢no mika izkoristiti svojo
trzno mo¢ ali politicni vpliv z namenom spremeniti razdelitev dohodka v svojo korist. Lahko
razlikujemo pet razli¢nih podvrst stroskovne inflacije vrste (2):

& Mezdno-cenovno inflacija je najbolj znana in preucevana vrsta stroskovne inflacije, ki se
obicajno pojavi v obliki spirale mezdno-cenovnih narasc¢anj (Gylfason, Lindbeck, 1982, str.
438).

¢ Mezdno-mezdna inflacija se nanasa na rivalstvo med razli¢nimi skupinami delovne sile. Pri
tem vidiku stroSkovne inflacije narascanje mezd neke skupine zaposlenih vpliva naras€anje
mezd neke druge skupine zaposlenih.

¢ Cenovno-cenovna inflacija odraza poskuse podjetij da ohranijo ali povecajo svoje relativne
cene ali relativne stopnje donosa v primerjavi z drugimi podjetji. Zdi se, da je ta vrsta rivalstva
manj pomembna od mezdno-mezdnega rivalstva.

¢ Mezdno-davcna inflacija je odraz nekonsistentnosti zahtev med javnim in zasebnim
sektorjem glede porabe (realnega) dohodka. Gospodinjstva zanima realen razpolozljiv
dohodek. Na zmanjSanje realnega razpolozljivega dohodka se gospodinjstva odzovejo z
zahtevami po zvisanju mezd, kar naj bi kompenziralo visje davke (ki so v nekaterih primerih
namenjeni za financiranje naras¢anja mezd v javnem sektorju). Pri progresivhem obdavéevanju
bosta rast realnega dohodka in inflacija (brez polne indeksacije davcnih stopenj) avtomatsko
zvisala povprecne davéne stopnje, kar lahko vodi v povracilne zahteve od strani gospodinjstev.
Pri zelo progresivnem obdavcenju bo zato potrebno znatno zviSanje nominalnih mezd, da bi
dosegli celo majhno povecanje razpolozljivega realnega dohodka.

& Mezdno-tecajna inflacija - v tem primeru zaposleni poskuSajo, z zahtevami po visjih
mezdah, kompenzirati devalvacije domace valute (kar pa je lahko posledica naras¢anja mezd).



Ti poskusi se lahko realizirajo ali v obliki kompenzacij za prihodnjo rast splosne ravni cen ali
kot kompenzacije za dejanska zvisanja cen potrosnih proizvodov. Ta podvrsta stroskovne
inflacije je tesno povezana z mezdno-cenovno inflacijo (Gylfason, Lindbeck, 1982, str. 440).

(3) Inercijska inflacija. Znano je, da se loceno od boja za razdelitev dohodka med posameznimi
organiziranimi skupinami, inflacijski proces, ne glede na to kako se je zacel, lahko nadaljuje
(vsaj nekaj Casa) preprosto zato, ker ekonomski osebki poskusajo zascititi svoje zelene realne
mezde ali cene proti pretekli ali pricakovani prihodnji rasti cen. Pod tem razumemo stroskovno
inflacijo vrste (3), ki jo lahko izrazimo z inflacijskimi pri¢akovanji razSirjeno Philipsovo
krivuljo v obliki enadbe: w = f(u) + B.p”%, kjer je w stopnja rasti mezd, u je nezaposlenost, in
p ¢ je pretekla ali pricakovana prihodnja stopnja inflacije. Do neke mere lahko to enacbo
smatramo kot poseben (defenziven) primer stroSkovne inflacije vrste (2). Glavna razlika je, da
zdaj ekonomski osebki poskusajo zas¢ititi svoj realni ekonomski polozaj, neodvisno od tega ali
je bil proces inflacije povzrocen z nekim eksogenim stroSkovnim impulzom ali s konfliktnimi
dohodkovnimi zahtevki, ali pa zaradi preseznega agregatnega povpraSevanja.

Ta vrsta inflacije lahko nastane tudi na popolnoma konkurené¢nih trgih. Ekonomski subjekti
preprosto poskusajo prilagoditi svoje cene sploSni stopnji inflacije, zato je uvrstitev inercijske
inflacije v stroSkovno inflacijo morda stvar osebnega nagnjenja. Kljub temu, pa je splosno
sprejeto mnenje, da obdobjem inflacije, ki jo lahko povzro€ijo vsi zgoraj nasteti dejavniki
pogosto sledi ta vrsta “inercijske inflacije cen” oziroma “z inflacijskimi pri¢akovanji
povzroCene inflacije”, celo v odsotnosti preseznega povprasevanja ali novih stroSkovnih
oziroma ponudbenih Sokov. Ravno zaradi nagnjenja, da se pojavi pri padajoci ali nizki
izkoriS€enosti zmogljivosti, lahko inercijsko inflacijo smatramo kot “stroskovno inflacijo”
(Gylfason, Lindbeck, 1982, str. 441).

2. INSTITUCIONALNE ZNACILNOSTI TRZNIH GOSPODARSTEYV
V POSTKEYNESIANSKI EKONOMSKI TEORIJI

Postkeynesianska ekonomska teorija smatra, da je sodobna industrijska druzba v procesu
neprestane organske spremembe in da se mora gospodarska politika temu prilagajati. Ustrezna
zgodovinska sprememba, na katero se je treba prilagoditi je v naravi industrijskega trga. Trg
izgublja svojo “avtoriteto” kot regulacijska sila. Delno je to inherentno industrijskemu razvoju
- inherentno institucijam, ki jih zahteva mnozi¢na proizvodnja, tehnologija in nacrtovanje.
Delno pa je to izraz “demokrati¢nega ethosa”. Za posameznika je pomembno vpraSanje
samoodlocbe in nadzora nad svojo ekonomsko usodo (Davidson, 1991, str. 83). Posamezniki so
spoznali, da ne morejo imeti nadzora nad svojim ekonomskim Zzivljenjem, e prepustijo
dolocanje svojih plac tiraniji prostega trga. V vseh sodobnih druzbah z demokrati¢nimi
teznjami ljudje ne zahtevajo samo ekonomske varnosti od ekonomskega sistema, ampak tudi



to, da imajo nadzor pri doloc¢anju svoje ekonomske usode. V sodobnem demokraticnem
kontekstu si ljudje zelijo pridobiti vecji nadzor nad svojim Zzivljenjem. Najbolj ociten cilj te
teznje pa je vecji nadzor nad svojim dohodkom. V danasnjem ¢asu je trg postal institucija, ki jo
oznacuje boj za visje dohodke med sindikati, politicnimi koalicijami, gospodarskimi karteli in
monopolisti¢nimi industrijami.

Ekonomisti, ki analizirajo vlogo trga pri razreSevanju teh konfliktov imajo tri mozne izbire.
Prva mozna izbira je, da zanikajo kakrsne koli spremembe, ki so se zgodile trgu. Na ta nacin je
naceloma (in v ucbenikih) ohranjena veljavnost obstojecih trznih modelov, toda ne v praksi. Ta
pristop so si izbrali zagovorniki ¢iste neoklasi¢ne teorije. Temeljna osnova njihove ekonomske
analize je predpostavka, da dokler se drzava ne vmesava, trzni udelezenci delujejo, kot da so
popolnoma informirani, popolnoma konkuren¢ni in nimajo nobene trzne moci.

Za drugo mozno izbiro so se odlocili neoklasi¢ni keynesianci, ki logi¢no sprejemajo
neoklasi¢ne predpostavke kot osnovo za svojo dolgoro¢no analizo, toda hkrati verjamejo, da
kratkoro¢no, ekonomska mo¢ na trgu lahko vodi do neenakomernih in nezdravih dohodkovnih
neenakosti, kot tudi do upocasnitve hipoteti¢nih trznih prilagoditev na gospodarske motnje.
Neoklasi¢ni keynesianski ekonomisti so torej delno sprejeli padec trga, vendar verjamejo v
povrnitev trga v stanje popolne konkuren¢nosti in informiranosti (Davidson, 1991, str. 84).

Obstaja pa tudi tretja, bolj realisticna moznost, ki je znacilna za postkeynesianske ekonomiste.
Ta moznost pomeni sprejetje padca trga. Nato se je mogoce lotiti premisSljevanja o tem, kako
lahko posledi¢no gospodarsko delovanje narediti druzbeno sprejemljivo za ¢im vecje Stevilo
ljudi. Postkeynesianski pristop lahko ozna¢imo kot popravljalen, ker podpira tiste vidike
trznega sistema, ki Se zmeraj ustrezno delujejo in poskuSa razviti drzavne in kvazi-javne
institucije za uravnavanje tistega trznega delovanja, ki se izkaze za neustreznega (Davidson,
1991, str. 85).

Postkeynesianski ekonomisti inflacijo obravnavajo v okviru institucionalnih sprememb, ki so
se zgodile skozi razvoj trznih gospodarstev. Spodaj obravnavane institucionalne znacilnosti
sodobnih trznih gospodarstev igrajo pomembno vlogo v inflacijskem procesu in tvorijo tri
glavne vidike postkeynesianske analize inflacije. Ti vidiki vkljucujejo nacin kako oblikujejo
cene, nacin kako se dolocajo mezde in kakSna je narava denarja oziroma denarnega sistema.
Teorija konfliktne inflacije izhaja iz interakcije teh treh vidikov (Sawyer, 1989, str. 347).

2.1. Oblikovanje cen

Pomembno izhodis¢e postkeynesianske ekonomske teorije je ugotovitev Kaleckega®, da je
treba v ekonomski teoriji loCevati konkurencne in oligopolne trge. Med konkurencne trge
spadajo predvsem trgi kmetijskih proizvodov in primarnih surovin, ki so po svojih znacilnostih

* M. Kalecki je bil poljski emigrantski ekonomist, ki je deloval na Oxfordu (Palley, 1996, str. 8).



zelo blizu (neo)klasi¢nemu pojmovanju popolne konkurence. Oligopolne trzne strukture pa so
znacilne za vecji del sodobnega industrijskega sektorja, ki predstavlja tehnolosko gonilno silo
razvitih trznih gospodarstev. Zaradi tega postkeynesianski ekonomisti pri analizi ekonomskih
dogajanj upostevajo v glavnem oligopolni sektor. Neoklasi¢na ekonomska teorija je uporabna
za obravnavo konkurenc¢nih trgov, kjer so cene dolocene s silami ponudbe in povprasevanja in
se jim posamezna podjetja v vlogi “price takers” lahko samo prilagajajo, ne morejo pa nanje
vplivati. Nasprotno, v oligopolnih trznih strukturah pa so podjetja “price setters”, kar pomeni,
da podjetja dolocajo cene z dodajanjem pribitka na stroske.

Obstajata dve razlicici oblikovanja cen na stroSkovni podlagi (cost plus pricing) in sicer “mark-
up pricing” in “full-cost pricing” med katerima ni bistvene razlike. Pri prvi razli¢ici je pribitek
bruto profitna marza, ki se jo dodaja povprecnim neposrednim stroSkom ter z njo pokrijejo
posredne stroske in ustvarijo dolocen profit. Pri “full-cost” razli€ici je pribitek neto profitna
marza, ki se jo dodaja na celotne povprecne stroske. Obicajno se uporabljajo ti. normalni
stroski, ki so povezani s standardno ravnijo proizvodnje in ustrezajo normalni stopnji izrabe
zmogljivosti (Su§jan, 1995, str. 163).

Smatra se, da so povprecni stroski priblizno konstantni glede na proizvodnjo ter da raven
povprasevanja le malo vpliva na pribitek. Cenovno politiko podjetij izraza enacba: p = (1 + m)
ave, kjer je “m” pribitek in “avc” povpre¢ni variabilni stroski. Kadar so pribitek in povprecni
stroski konstantni glede na proizvodnjo, bo cena narascala sorazmerno s spremembami cen
vlozkov (delo, surovine). V oligopolnih razmerah bodo spremembe v stroskih vodile v cenovne
spremembe. Spremembe povpraSevanja bodo imele le malo u¢inka na cene, toda vodile bodo v
spremembe obsega proizvodnje. Te stroSkovno dolo¢ene cene so povezane z industrijskim,
distribucijskim in storitvenim sektorjem; tj. sektorji, kjer se proizvodnja lahko povecuje pri
skoraj konstantnih stroskih. U¢inek povprasevanja na cene je omejen, ko se cene dolocajo v
obliki pribitka na stroske. ZniZzanje obsega povprasevanja bo imelo le malo ucinka na profitne
marze in majhen pritisk na znizanje cen. Povprasevalno doloc¢ene cene pa so v kmetijskem in
primarnih sektorjih gospodarstva. V teh sektorjih, nihanje povpraSevanja ne more imeti
takojSnega ucinka na proizvodnjo, ker proizvodnja kmetijskih pridelkov zahteva doloCen Cas.
Zaradi tega se v kratkem roku spremembe povprasevanja v glavnem odrazijo v spremembi cen
in ne v spremembi ponudbe (Sawyer, 1989, str. 360-361).

Glavna znacilnost postkeynesianske mikroekonomike je, da se podjetja zmernim nihanjem v
povprasevanju prilagajajo s spreminjanjem obsega proizvodnje (kar jim omogocajo rezervne
zmogljivosti) in ne s spreminjanjem cen. SploSno mnenje je, da so stroskovno dolocene cene
relativno stabilne, iz Cesar sledi, da se profiti podjetij gibljejo procikli¢no oziroma, da podjetja
zelene profite realizirajo Sele po preteku celotnega cikla (Susjan, 1995, str. 164).

2.2. Dolo¢anje mezd
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Predpostavke, ki jih naredimo o tem, kako deluje trg delovne sile so temeljne pomembnosti za
razlago cenovnih naraS¢anj in razumevanje razli¢nih teorij inflacije (McNabb, McKenna, 1990,
str. 31). Neoklasi¢ni ekonomisti zagovarjajo prosto konkurencni na¢in dolo¢anja mezd in ravni
zaposlenosti. Trdijo, da v konkuren¢nem gospodarstvu, kjer mezde in cene prosto nihajo glede
na trzne pritiske, obstaja samodejna tendenca k vzpostavitvi polne zaposlenosti. Na trgu
delovne sile se z interakcijo ponudbe in povpraSevanja po delu doloci realna mezda, ki je hkrati
ravnotezna in polnozaposlitvena realna mezda. Nastanek nezaposlenosti se pripisuje realnim
mezdam, ki so vi§je od polnozaposlitvene realne mezde. Nezaposlenost je videna samo kot
zaCasen pojav. Presezna ponudba dela bo vodila v padec realnih mezd in s tem v porast ravni
zaposlenosti. Nezaposlenost izgine (“trg dela se izprazni”), ko je dosezena ravnotezna realna
mezda. Dlje Casa trajajoCa nezaposlenost se pripisuje “nepopolnostim”, ki ovirajo prosto
delovanje trga. Neoklasi¢ni ekonomisti te “nepopolnosti” vidijo v sindikatih in nepopolnih
informacijah. Po njthovem prepriCanju bi z odstranitvijo teh “nepopolnosti” trg samodejno
vzpostavil polno zaposlenost (Trevithick, 1980, str. 28-31).

Nasprotno temu, postkeynesianski ekonomisti zavracajo idejo o samodejnem doseganju nekega
ravnotezja, ki vkljucuje polno zaposlenost, ker menijo, da je uravnoteZzena polna zaposlenost
redek in kratkotrajen pojav. V postkeynesianski ekonomski teoriji se raven nezaposlenosti
razlaga z dveh vidikov. Prvi vidik vkljuuje pomembnost agregatnega povpraSevanja za
doloc¢anje ravni zaposlenosti - aplikacija idej Kaleckega in Keynesa, ki sta ugotovila, da raven
agregatnega povpraSevanja doloca raven proizvoda in posledi¢no zaposlenosti. Drugi vidik pa
gleda na nezaposlenost kot na sredstvo, ki sluzi zadrZzevanju zahtev delovne sile po visjih
mezdah in za izvajanje pritiska na delavce, da bolj trdo delajo in ohranjajo produktivnost
(Sawyer, 1989, str. 342-344).

Nizke ravni nezaposlenosti krepijo delavski polozaj, kar vodi v zmanjSanje moci kapitala nad
delom (disciplina na delovnem mestu deloma popusti) in do zahtev za vi§je mezde. Visje
mezde lahko znizajo profitabilnost, kar lahko vodi k temu da podjetja zmanjSajo zaposlenost in
investicijske izdatke. Padec profitabilnosti lahko povzroci pritiske na vlado k brzdanju mezdnih
zahtevkov in znizanju ravni agregatnega povprasevanja (Sawyer, 1989, str. 346).

Drugi pristop vidi nezaposlenost kot sredstvo za discipliniranje delavcev (visoka raven
nezaposlenosti slabi pogajalski polozaj delavcev). Delavci bodo v mo¢nejSem polozaju, ko bo v
gospodarstvu dosezena polna zaposlenost. Ko se zaposlenost pribliza polni zaposlenosti za
daljSe obdobje, kot se je to zgodilo v 60. letih, se lahko nakopicijo inflacijski pritiski.
Narascanje cen se pojavi kot odgovor na stalno naraS¢anje denarnih mezd in tudi kot odziv na
vecje povprasevanje po proizvodu. TrajnejSa stalna zaposlenost je spremenila naravo razmerja
med delavci in delodajalci. V pogojih stalne polne zaposlenosti se je samozavest in odlo¢nost
delavcev povecala, Cesar posledica je lahko stalni pritisk na nara$¢anje mezd. Groznja z izgubo
delovnega mesta postane manj u¢inkovita za discipliniranje delavcev, ker so v gospodarstvu na
voljo druga delovna mesta (Sawyer, 1989, str. 357- 359).

11



Raven zaposlenosti delovne sile bo odvisna od stopnje izkoris¢enosti kapacitet, ki pa je odvisna
od ravni agregatnega povpraSevanja. Neka raven agregatnega povprasevanja proizvede
dolo¢eno raven proizvoda in zaposlenosti. Neoklasicni pristop pravi, da v primeru, ko raven
nezaposlenosti ni na ravni polne zaposlenosti, spremembe v realnih mezdah uravnotezijo
ponudbo in povprasevanje po delu. Postkeynesianci to trditev zavracajo, ker aktivnosti na trgu
dela dolo¢ajo denarne mezde in ne realnih mezd. Podjetja in sindikati se pogajajo o denarnih
mezdah. Vsako posamezno podjetje potem v skladu s svojimi cilji (npr. maksimiranje profitov)
doloci svoje cene, ki temeljijo na stroskih in pricakovanem povprasevanju ter s tem tudi doloci
svojo realno proizvodno mezdo. Podjetja kolektivno dolo€ijo realno mezdo delavcev. Realne
mezde so razmerje med denarnimi mezdami in cenami proizvodov. Denarne mezde se (s
pogajanji ali brez njih) doloc¢ijo na trgu dela, medtem ko cene proizvodov dolocijo podjetja
sama (obcasno jih lahko dolo¢i trg). Cenovne odlocitve podjetij, ki sledijo pogajanjem o
mezdah, doloCijo realne mezde. To pomeni, da imajo podjetja v glavnem zadnjo besedo
(Sawyer, 1989, str. 356).

2.3. Postkeynesianska denarna teorija

2.3.1. Financiranje investicij

Ena glavnih znacilnosti teorije Kaleckega in Keynesa v 30. letih je bila ugotovitev, da v
procesu izenacevanja investicij in prihrankov primat pripada investicijam. Relativni primat
investicijskih odlocitev nad prihranki je povezan z doloCenimi institucionalnimi znacilnostmi
sodobnih trznih gospodarstev. Za investicijsko potrosnjo je potreben denar. V gospodarstvu z
nerazvitim finan¢nim sistemom so podjetja pri financiranju investicij v glavnem odvisna od
lastnih sredstev (profitov). Razviti finan¢ni sistemi omogocajo prenos prihrankov od suficitnih
ekonomskih subjektov (ki ve¢ privarcujejo kot potrosijo) k deficitnim ekonomskim subjektom
(ki vec potrosijo oziroma investirajo kot pa imajo lastnih sredstev). Toda tudi za te razmere
lahko trdimo, da imajo prihranki Se vedno primat nad investicijami, ker morajo,
makroekonomsko gledano, prihranki nastati pred investiranjem. Investicije se lahko povecajo
samo, ¢e se v gospodarstvu povecajo tudi agregatni prihranki (Susjan, 1995, str. 183).

V industrializiranih kapitalisticnih gospodarstvih z visoko razvitimi bancnimi sistemi pa je
situacija nekoliko drugacna. Podjetje, ki Zeli investirati, lahko uporabi lastna sredstva ali pa si
jih pa sposodi od ne-ban¢nega segmenta financnega sistema. Toda obstaja tudi moznost, da si
sredstva sposodi od ban¢nega sistema. Banka je v institucija katere obveznosti tvorijo del
denarne ponudbe. Depozit v banki je sredstvo od nekoga in obveznost za banko. Ko banka
odobri posojilo, se posojilojemalcu takoj povecajo sredstva na njegovem ban¢nem racunu.
Denarni stog se je povecal za velikost posojila. Banka je ustvarila sredstvo (posojilo) in
obveznost (depozit), s ¢imer v tistem trenutku ni ni¢ pridobila (profitirala bo na dolgi rok z
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obrestmi na posojilo). Podobno ima posojilojemalec enako neto premozenje kot prej, toda
izboljsal je svoj likvidnostni polozaj, kar mu omogoca potrosnjo. Posojilo omogoca uresnicitev
investicijske potrosnje. Kot posledica te potro$nje bodo nastali prihranki (Sawyer, 1989, str.
349).

Neoklasi¢na analiza investicij poudarja pomembnost pricakovanega donosa pri dolocanju
obsega izvedenih investicij. V resni¢nem svetu, kjer je prihodnost negotova tega pricakovanega
donosa ni lahko ugotoviti. “Na makroekonomsko raven investicij bistveno bolj kot financne
omejitve vplivajo profitna pri¢akovanja podjetnikov in njihova predvidevanja glede rasti in
tehni¢nega napredka” (Susjan, 1995, str. 184). To vodi do pomembnosti tega, kar je Keynes
imenoval ‘“animal spirits” v investicijskem procesu, kot tudi neodvisnosti investicij od
prihrankov. Sledi, da investicije dolo¢ajo prihranke in ne obratno. Endogena narava denarja pa
omogoca uresniCitev investicijskih izdatkov neodvisno od trenutnega toka prihrankov. Ker je
prihodnost v bistvu neznana in morajo biti odlo¢itve z dolgoro¢nimi implikacijami vseeno
sprejete, so se podjetniki prisiljeni zanesti na izkusnje. Pretekle izkusnje so skupna podlaga za
dolocanje stalis¢ in odzivov na negotovost in rizik, kot tudi oceno negotovih izidov, ki
zadevajo financ¢na sredstva in investicijske odloc¢itve (Moore, 1979, str. 128).

2.3.2. Neoklasi¢en pogled na denar: eksogenost denarnega stoga

Bistvo neoklasi¢nega pogleda na denar je kvantitetna denarna teorija, ki pravi, da je vrednost
denarja, tako kot katere koli druge dobrine, inverzna glede na njegovo koli¢ino. To razmerje je
izrazeno s Fisherjevo enacbo (Moore, 1988, str. 124). Monetaristi¢na trditev o eksogenosti
denarja temelji na prepriCanju, da je denarni stog (M) pod nadzorom centralne banke.
Tradicionalni pogled na ban¢no kreacijo denarja se opira na denarni multiplikator (m); izraza
ga enacba: M = m.B. Centralna banka naj bi z dolo¢anjem nominalne koli¢ine primarnega
denarja oziroma monetarne baze (B; B = gotovina in celotne rezerve) vplivala na koli¢ino
bancnih depozitov, torej na stog denarja. Denarni multiplikator je dolo¢en z razmerjem med
gotovino in depoziti, ki jih Zeli drzati javnost, in razmerjem med depoziti in rezervami, ki jih
drzijo banke. Lahko se pokaZe, da je (razen na zelo kratki rok) m stabilen, tako da lahko vecino
sprememb v denarnem stogu pripiSemo spremembam v monetarni bazi. Ker monetarna baza
spada med obveznosti centralne banke - zaradi tega nakup ali prodaja financnih sredstev od
strani centralne banke vpliva na monetarno bazo - so monetaristi prepricani, da je denarni stog
eksogena spremenljivka (Moore, 1988, str. 127). Kavzalnost tece od monetarne baze k denarni
ponudbi.

V neoklasi¢ni sintezi je ta razlaga enaka monetaristicni s to razliko, da se predpostavlja, da sta
razmerji gotovina/depoziti in presezne rezerve/depoziti stabilni funkciji ravni gospodarske
aktivnosti (izraZzene z narodnim dohodkom), trzne obrestne mere in diskontne obrestne mere
(Arestis, 1988, str. 46). Neoklasic¢en pogled lahko predstavimo z grafom v katerem je ponudba
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denarja navpic¢na Crta, kar je utemeljeno z domnevno sposobnostjo centralne banke da nadzira
monetarno bazo. To je prikazano na sliki 2. Zaradi neelasticne denarne ponudbe bo vsak
premik povprasevanja po denarni funkciji v desno, ali zaradi likvidnostnih razlogov ali zaradi
vecje ravni dohodka, neizbezno vodil v visje obrestne mere (Lavoie, 1992, str. 171).

Slika 2: Neoklasi¢ni pogled na eksogenost monetarne baze in endogenost obrestne mere

1

1
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Vir: Lavoie, 1992.

V primeru, ko je denar kovinski denar, ni nobenega dvoma, da je ponudba denarja eksogena
spremenljivka. Glavne spremembe v ponudbi prihajajo od “zunaj”, npr. z novim odkritjem
zlata. Ob koncu devetnajstega stoletja je bil glavni kovinski denar (zlato) Se zmeraj v splosni
uporabi, kljub obstojeci znatni nadgradnji ban¢nih kreditov. Postopoma je javnost prenehala
uporabljati zlato kot denar. Njegova uporaba je postala specializirana in bolj ali manj omejena
na medbancéne posle, posebej v mednarodnih transakcijah. Ekonomisti so sicer s€asoma zaceli
obravnavati ban¢ni denar kot “denar”, ohranili pa so kvantitetni pogled na denar (Moore, 1988,
str. 127-128).

Ce lahko brez dvoma trdimo, da je ponudba kovinskega denarja eksogena, tega ne moremo z
gotovostjo re¢i za ban¢ni oziroma knjizni denar. V praksi je bila endogenost denarnega stoga
prikrita zaradi pravil, ki so bila uvedena za banc¢ni sistem. Ta pravila so ohranjala povezavo
med ban¢nim denarjem in zunanjo osnovo (v obdobju zlatega standarda je bila to ponudba
zlata). Zaradi teh fiksnih pravil se zdi, da je koli¢ina ban¢nega denarja mehansko dolo¢ena z
monetarno bazo, ki je pod kontrolo centralne banke. Toda dejstvo je, da monetarna baza ni vec
rigidno vezana na neko koli¢ino zlata. Centralne banke imajo zdaj svobodo pri reguliranju baze
glede na zeleni nominalni obseg ban¢nega posrednistva (Moore, 1988, str. 129).

2.3.3. Endogena narava denarja in kredita
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Razvito industrijsko gospodarstvo je proizvodni sistem, ki predpostavlja obstoj kreditnega
denarja, za razliko od stvarnega ali celo listinskega denarja. Proizvodni sistem, ki temelji na
kreditnem denarju, omogoca v procesu v katerem banke odobrijo posojila, spreminjanje
koli¢ine sredstev v obtoku, kot odziv na spremembe v ravni realne ekonomske aktivnosti.
Finanéni problem inherenten vsakemu trzno reguliranemu sistemu proizvodnje je, da proizvodi
ne morejo biti proizvedeni dokler ne pridobimo potrebnih vlozkov dela in materiala. Ti vlozki
pa ne morejo biti kupljeni drugace, kot iz prejemkov iz prodaje proizvodov, ki jih ti vlozki
proizvedejo. To pri poslovnih podjetjih ustvari potrebo po obratnem kapitalu. Na zacetni
stopnji industrializacije se je ta potreba lahko pokrivala iz trgovinskih profitov. Bilo pa je samo
vprasanje ¢asa kdaj se bo pojavila skupina specializiranih podjetij - bank - z namenom rednega
dobavljanja obratnega kapitala ostalim podjetjem (Arestis, Eichner, 1988, str. 1005).

Spremembe v obsegu bancnih posojil so doloCene s potrebami industrijskega sektorja po
financiranju obratnega kapitala. Te potrebe so dolo¢ene s pricakovano ravnijo transakcij, ki jih
lahko izrazimo z dvema alternativnima nizoma spremenljivk: spremembe v stroskih in
spremembe v pricakovani ravni povprasevanja po proizvodu podjetja. NarasCanje faktorskih
strosSkov bo povecalo potrebe podjetij po financiranju obratnega kapitala dokler se ne
realizirajo vecji prihodki od prodaje, kot rezultat visjih cen. Koli¢ina dodatnega potrebnega
obratnega kapitala bo odvisna od dolzine Casa preden se zviSajo cene proizvodov, kot odziv na
vi§je stroske in Casa v katerem se ti prihodki realizirajo. Ta proces je prikazan na sliki 3. V
trenutku ty se pojavi porast stroskov (npr. sindikati dosezejo dvig mezd). Celotni prihodki
naras€ajo postopoma z dvigom cen. Dokler ni dosezena tocka t; je potrebno dodatno
financiranje obratnega kapitala, ki ga zagotovijo banke. Tocka t, je odvisna od dolzine
proizvodno-prodajnega intervala. Podobno bodo spremembe v pri¢akovanem povprasevanju po
proizvodih podjetja vplivale na potrebe po financiranju obratnega kapitala (Arestis, 1988, str.
55).

Slika 3: Financiranje stro§kov proizvodnega procesa

$
celotni prihodki
hanc¢na / celotni stroski
posojila /.
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Vir: Arestis, 1988.
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Dodatni ban¢ni kredit je potreben za financiranje narasc¢ajoCe vrednosti proizvodnje v teku,
med proizvodno-prodajnim casovnim intervalom, med dnevom placila vlozkov in dneva
prejema prihodkov od prodaje. Naras¢anja denarnih mezd, ki so najbolj pomemben posamicen
faktorski strosek in stroskov materiala, bo vodilo v povecCanje obsega povpraSevanja po
ban¢nih kreditih, v ustrezno povecanje ban¢nih depozitov ter denarnega stoga. PovecCanje
obsega proizvodnje, pri nespremenjenih stroskih, bo prav tako rezultiralo v vecjem obsegu
posojil za financiranje vec¢je vrednosti vlozkov dela in materiala v proizvodnem procesu -
dokler vecji prihodki od prodaje ne pokrijejo dodatnega financiranja obratnega kapitala
(Moore, 1988, str. 142).

V gospodarstvu, ki temelji na kreditnem denarju, je koli¢ina sredstev v obtoku odvisna od
koli¢ine izdanih ban¢nih posojil - torej od povprasevanja po kreditih (Arestis, Eichner, 1988,
str. 1005). V obicajnih okolis¢inah podjetje, ki ima sklenjeno pogodbo za posel, ne bo imelo
tezav dobiti posojilo od banke pri kateri ima ban¢ni racun. Ko banka odobri posojilo, kreditira
racun podjetja v vis$ini nominalne vrednosti placilnega instrumenta (minus dolocen diskont).
Podjetje tako pridobi ban¢no blagajno, ki jo prej ni imelo in na katero lahko izda ¢ek za placilo
delavcem in materialnih vlozkov. Hkrati se tako ban¢na sredstva (posojila) kot obveznosti
(depoziti) povecajo za viSino posojila. Diskont na ban¢na posojila (ki je obrestna mera na ta
posojila) bo banki omogocilo kritje njenih stroskov in dolo¢en profit. Vsako ban¢no posojilo bo
povecalo koli¢ino sredstev v obtoku, ker posojilo hkrati poveca depozite na katere so lahko
napisani ¢eki. Proces deluje tudi v obratni smeri. Ko so posojila odplacana, ne da bi bila
obnovljena ali nadomes¢ena s posojili drugim strankam, se bo celotna koli¢ina depozitov
zmanjSala.

Ne glede na to, neka vrsta listinskega ali celo stvarnega denarja se bo obdrzala kot bistvena
komponenta sistema, ki temelji na kreditnem denarju. To pa zato, ker mora biti banka sposobna
svoje stranke izplacati v ¢em drugem, kot pa ¢eku napisanemu na njen rac¢un, ¢e hoce pripraviti
bancne stranke do tega, da pri njej vlozijo svoja sredstva. Drugace povedano, banka rabi neko
vrsto gotovine, ki sluzi kot rezerva in to je lahko samo v obliki stvarnega ali listinskega
denarja. Danes se kot del ban¢nih rezerv v glavnem uporablja listinski denar, ki je nadomestil
stvarni denar (Arestis, Eichner, 1988, str. 1006).

V postkeynesianski monetarni analizi se predpostavlja, da v rastoem (realno ali samo
nominalno) ekonomskem sistemu monetarne oblasti ne morejo prepreciti hitre rasti ban¢nih
rezerv, razen znotraj relativno ozkih mej, ne da bi ogrozile likvidnost banc¢nega sistema. To
pojasnjuje zakaj so monetarne oblasti dosledno sledile prilagoditveni politiki in zagotavljale
bankam potrebne rezerve, kljub kritikam monetaristov in drugih ekonomistov, da je taka
politika vzrok inflacije. Za monetarne oblasti bi bilo druga¢no ravnanje v nasprotju z namenom
zaradi katerega so bile centralne banke ustanovljene v vsakem razvitem industrializiranem
gospodarstvu (Arestis, Eichner, 1988, str. 1007). Namre¢, eden od razlogov za nastanek in
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delovanje centralne banke je zagotavljanje elasticne ponudbe gotovine. Finan¢na sredstva
morajo biti likvidna, to pa je lahko zagotovljeno edino s tem, da je centralna banka pripravljena
opravljati funkcijo “posojilodajalca v skrajni sili” in ohranjati likvidnost finan¢nega sistema
(Arestis, 1988, str. 48).

Kadar poslovne banke nimajo zadostnih potrebnih rezerv pri centralni banki, morajo ta
primanjkljaj pokriti ali s sposojanjem od drugih bank preko prodaje svojih sredstev
medbanénem trgu ali s sposojanjem direktno od centralne banke. Ce naj banke izpolnjujejo
zahteve po potrebnih rezervah, potem centralna banka nima druge moznosti razen te, da
zagotovi ali z operacijami na odprtem trgu ali pri diskontnem oknu, vsa povecanja v obveznih
in preseznih rezervah, toda po ceni (obrestni meri), ki jo sama dolo¢i (Moore, 1988a, str. 374).

Centralna banka doloca raven diskontne stopnje, tj. obrestne mere po kateri si banke lahko
sposodijo kratkoro¢na sredstva od centralne banke. Diskontna obrestna mera je praviloma nizja
od obrestne mere na medbantnem denarnem trgu (kljucne obrestne mere) in ostalih
kratkoro¢nih trznih obrestnih mer. Toda namen centralne banke ni, da banke uporabljajo
diskontno okno kot poceni in subsidiran vir sredstev. Banka mora vedeti, da je to sposojanje
namenjeno samo v skrajni sili, ko se banke soo¢ijo z nepricakovanimi potrebami po sredstvih.
Zaradi tega ima centralna banka znatno diskretno oblast pri odlo¢anju ali je posamezna banka
primerna, da si sposodi rezerve pri diskontnem oknu. Alternativno, banke imajo zmeraj
moznost, da si sposodijo rezerve od drugih bank na medban¢nem denarnem trgu po trzni
obrestni meri (Moore, 1988a, str. 375-376).

Bancna arbitraza ohranja obrestno mero na denarnem medbancnem trgu in ostale kratkoro¢ne
obrestne mere tesno poravnane. Visja stopnja potrebnih rezerv bo praktiéno pomenila visjo
raven kratkoro¢nih obrestnih mer. Banke bodo potem te visje stroske sredstev prevalile na
svoje posojilojemalce z poviSanjem svojih posojilnih obrestnih mer. Empiri¢ni dokazi kazejo,
da je obrestna elastiénost zelo nizka na kratek rok (Moore, 1988a, str. 378-379). Studije so tudi
pokazale, da je za korporacijsko sposojanje za potrebe financiranja proizvodnje znacilna nizka
obrestna elasti¢nost, kar precej omejuje mo¢ monetarnih oblasti glede omejevanja zadolzevanja
podjetij s spreminjanjem kratkorocnih obrestnih mer. Na kratek rok je povprasevanje po
posojilih v veliki meri neobcutljivo na spremembe obrestnih mer. Sposobnost nadzora nad
rastjo koli¢ine denarja bo torej prej odvisna od sposobnosti kontroliranja koli¢ine ban¢nih
posojil, kot pa nadzora nad monetarno bazo. Ko so depoziti enkrat ustvarjeni, mora centralna
banka zagotoviti, da so potrebne rezerve bankam na voljo (Moore, 1988, str. 140-143).

Monetarne oblasti, torej morajo pokrivati rezervne potrebe finan¢nih trgov in Se posebej bank.
Ce tega ne naredijo, se bodo na kratek rok pojavili: ali finan¢na kriza ali cikli¢en upad
gospodarske aktivnosti ali pa dvig obrestnih mer - zadnja moznost bo verjetno takoj obcutena.
Zmanj$anje preseznih ban¢nih rezerv bo vodilo v dvig klju¢ne obrestne mere. Toda samo dvig
obrestnih mer, z namenom, da se ob¢utno zniza stopnja naras¢anja koli¢ine sredstev v obtoku,
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verjetno ne bo zadosti zmanjSalo povpraSevanja po posojilih. Zato je verjetno, da bodo
monetarne oblasti direktno pritisnile na banke naj zmanj$ajo svoje posojilne aktivnosti. Banke
bodo prisiljene v to, da ali odrecejo posojila celim slojem posojilojemalcem ali da zmanjSajo
kredite na kakSen drug nacin. Ravno omejevanje kredita, celo bolj kot dvig obrestnih mer, bo
verjetno vodilo v cikli¢ni upad ravni gospodarske aktivnosti. Cikli¢ni upad bo z zmanjSanjem
poslovnih in drugih denarnih tokov ustvaril e ve¢je povprasevanje po kreditu. In ¢e monetarne
oblasti v poskusu, da nadaljujejo omejitev rasti denarne ponudbe nocejo zagotoviti potrebnih
bancnih rezerv, bo verjetno sledila financ¢na kriza, z izgubo likvidnosti ban¢nega sistema in
splosno razsirjeno nesolventnostjo (Arestis, Eichner, 1988, str. 1007-1008).

V obdobjih, ko centralna banka zagotavlja potrebno monetarno bazo, lahko pricakujemo
stabilno obto¢no hitrost denarja. Nasprotno pa v obdobjih, ko monetarne oblasti aktivno
poskusajo omejiti kreacijo kreditnega denarja, lahko pri¢akujemo velika nihanja obto¢ne
hitrosti (Lavoie, 1992, str. 204). Restriktivna monetarna politika je pogosto sprozila financne
inovacije, ki so omogocile povec¢an obseg posojanja in statisticno povecale obto¢no hitrost
monetarnih agregatov (Niggle, 1991, str. 140).

Na dolgi rok bo ucinek restriktivne politike rezultiral v zaporedju finan¢nih inovacij, ki bodo
nadalje slabile nadzor monetarnih oblasti nad ban¢nim sistemom. Pojav potrdil o depozitih,
prenosljivih potrdil o depozitih, trznih denarnih racunov, reodkupnih sporazumov in Stevila
drugih finan¢nih inovacij v poslednjih desetletjih je treba videti v tem kontekstu. Ti pojavi so
dolgoro¢ni odziv bancnega sistema na poskuse centralnih bank, da vodijo restriktivno
monetarno politiko. “Liability management” in finan¢ne inovacije so omogocili bankam, da so
postale zmeraj bolj imune na centralno ban¢ni nazdor in posledi¢no manj odvisne od centralne
banke kot posojilodajalca v skrajni sili. Ker se seveda monetarne oblasti zavedajo teh pojavov,
so zato prilagodljive ter zasledujejo prilagoditveno monetarno politiko, ker bi drugace verjetno
izgubile Se preostali nadzor nad finan¢nimi trgi (Arestis, Eichner, 1988, str. 1008).

Tako pred, kot tudi po uradnem sprejetju koli¢inskih norm v 70. letih glede sprememb denarne
ponudbe, so uradniki monetarnih oblasti izrazili zadrzanost glede ucinkovitosti nadzora nad
denarno ponudbo. Posebej, kar se tice doloCanja in deklariranja ciljev rasti denarne ponudbe ne
glede na monetarni agregat. Eden njihovih skupnih zaklju¢kov je bil ta, da centralne banke
lahko zacasno ucinkujejo na nominalno koli¢ino dolo¢enega monetarnega agregata, toda ne
morejo nadzirati karkoli trgi, domaci in mednarodni, izberejo in uporabljajo kot denar (Nelson,
1993, str. 1191).

Iz povedanega jasno sledi, da bi morali enaCbo M = m.B zapisati kot B = (1/m).M, kjer
kavzalnost poteka od M k B in ne obratno. Prav tako za enacbo (1.1) postkeynesianski
ekonomisti trdijo, da kavzalnost ne te¢e od MV k PY, kot to trdijo zagovorniki kvantitetne
teorije, ampak v obratni smeri (Arestis, 1988, str. 50). Postkeynesianski pogled predpostavlja
obratno kavzalnost. Banke prvo odobrijo posojila in kasneje poiscejo rezerve, da pokrijejo
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povecanje svojih sredstev. To je prikazano na sliki 3. Povprasevanje po posojilih je kavzalni
dejavnik. Ponudba denarja je neskonc¢no elasticna oziroma je ne moremo razlocevati od
povprasevanja po denarju (Lavoie, 1922, str. 171).

Slika 3: Postkeynesianski pogled na eksogenost obrestne mere in endogenost denarne ponudbe
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Vir: Lavoie, 1992.

Glavno sporocilo postkeynesianske denarne teorije je, da je denar rezultat kreditnih tokov v
gospodarstvu z dinami¢no proizvodnjo, ki temelji na kreditnem denarju. Ko podjetniki razsirijo
svojo proizvodnjo, morajo povecati mezdna in druga izplacila. Proizvodnja traja dolocen c¢as in
dokler proizvodi niso prodani in dohodki prejeti, bodo podjetniki potrebovali ve¢ posojil, da
premostijo vrzel med izdatki in prejemki. To povprasevanje po posojilih bodo pokrile poslovne
banke, kar bo povecalo obseg ban¢nih depozitov. Spremembe v ponudbi denarja so povzrocene
s spremembami cen (in koli¢ine proizvodnje) in ne obratno (Arestis, 1988, str. 51).

Denarna endogenost implicira, da centralne banke ne dolocajo eksogeno koli¢ine kreditnega
denarja v obtoku, ampak ceno po kateri se ga dobi, tj. kratkorocno obrestno mero. Denarna
ponudba je endogeno doloCena s trznimi silami. Kreditni denar je “credit driven”. Ponudba
kreditnega denarja je dolo¢ena s povpraSevanjem. Banke so “price setters” in “quantity takers”
na svojih posojilnih in depozitnih trgih na drobno. Tako posojila kot depoziti so doloceni s
povpraSevanjem (Moore, 1988a, str. 381).

Banke poskuSajo uravnati raven posojilnih in depozitnih obrestnih mer tako, da bo pribitek
njihovih posojilnih obrestnih mer nad njihovimi depozitnimi obrestnimi merami zadosti velik
za pokritje stroSkov ban¢nega posrednistva ter za doseganje normalnega profita. Posamezne
banke in sistem kot celota, usklajujejo vsako kratkoro¢no presezno ali deficitno povpraSevanje
po posojilih (glede na razpoloZljive depozite) na trgih na veliko, kjer se trguje s potrdili o
depozitih, ban¢nimi akcepti, zakladnimi menicami itd. Na trgih, na katerih so banke “price
takers” in “quantity setters”. Ker bancni posojilojemalci in posojevalci (depozitorji) tvorijo
razlicne skupine, ni nobenega zagotovila, da bo koli¢ina ban¢nih posojil, ki jo ho¢ejo imeti
posojilojemalci natan¢no enaka koli€ini ban¢nih depozitov, ki jih hoCejo drzati depozitorji, zato
morajo banke administrirati svoje posojilne in depozitne obrestne mere na ta nacin, da dosezejo
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zeleno razmerje med celotnimi posojili in depoziti, ki za celoten ban¢ni sistem ne sme prevec
odstopati od ena.

Zaradi narave kreditnega denarja sta povprasevanje po denarju in ponudba denarja soodvisna.
Vsako povecanje povprasevanja posojilojemalcev po banc¢nih kreditih bo rezultiralo v
hkratnem povecanju posojil in depozitov. Posojila ustvarjajo depozite. Nastale depozite bodo
porabili ban¢ni posojilojemalci za nabavo realnih ali finan¢nih sredstev. Prodajalci teh
“dobrin” bodo zmeraj pripravljeni sprejeti ban¢ni depozit v zameno; edini pogoj je, da depoziti
obdrzijo svoj status splosno sprejetega placilnega sredstva (Moore, 1988a, str. 382).

Ko enkrat v celoti dojamemo, da je ponudba kreditnega denarja inherentno endogena in da
moramo videti funkcijo ponudbe denarja kot horizontalno, pri dolo¢eni ravni kratkoro¢nih
obrestnih mer, ki jih postavi centralna banka, lahko razumemo, da je denarni multiplikator Cisto
opisna tavtologija, ki nima nobene kavzalne ali razlagalne pomembnosti (Moore, 1988a, str.
384).

2.3.4. SploSne znacilnosti postkeynesianske teorije denarne endogenosti

Ceprav ne obstaja formalna in enotna postkeynesianska denarna teorija, imajo razli¢ni
postkeynesianski pogledi na denar skupno jedro, ki se bistveno razlikuje od neoklasi¢nega. To
jedro tvorijo stirje vidiki:

(1) Denar je “credit driven” in “demand determined”. Posojila tvorijo vecino denarja.
Determinante posojil so najbolj pomembne determinante denarnega stoga. Denar se ne pojavi
kot posledica intervencij monetarnih oblasti. Denar je ustvarjen kot stranski proizvod posojil,
ki jih je zagotovil ban¢ni sistem. Dejanje ustvaritve denarja je hkrati dejanje potrosnje in
poslediéno ustvaritve dohodka. Kreditni denar je potreba gospodarskega sistema. Ceprav se
finan¢ne institucije v raznih drzavah lahko razlikujejo, imajo iste temeljne znacilnosti, ki so
odgovorne za endogenost denarnega stoga. V evropskih gospodarstvih so podjetja trajno
zadolzena pri bankah in se zanasajo na njih za dobavo finan¢nih sredstev.

(2) Drugi vidik je, da se poslovnim bankam ne more omejiti rezerv. Ko poslovne banke
ustvarijo kreditni denar, lahko od centralne banke dobijo potrebne rezerve. Vecina bank je
trajno zadolZenih pri centralni banki. Ko sektor poslovnih bank potrebuje ve¢ rezerv, si jih
lahko sposodi od centralne banke po diskontni obrestni meri, ki jo postavi centralna banka.
Poslovne banke se odlocijo o koli¢ini posojil, ki so jih pripravljene dati in poskrbijo za
likvidnostno stanje kasneje. Centralna banka mora zagotoviti potrebne rezerve. Vecji obseg
sposojanja rezerv od centralne banke bo pomenilo visjo ceno za potrebne rezerve. Visje stroske
sposojanja poslovne banke prevalijo na svoje stranke. To ne bo zmanjSalo povprasevanja po
kreditih, ker to povprasevanje ni obcutljivo na spremembe obrestne mere (razen v primeru zelo
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velikih sprememb, ki razburkajo financ¢ne trge) (Arestis, 1988, str. 64). Denarna ponudba je
endogena pri doloceni obrestni meri postavljeni od strani centralne banke. Centralna banka ne
more direktno nadzirati stoga denarja, ki je bil dolo¢en s preteklimi odlocitvami o kreditu in
posojilih. Torej nima smisla kontrolirati agregata, ki je prej posledica kot pa vzrok. Endogeni
znacaj denarne ponudbe implicira, da nikoli ne more biti “presezne ponudbe denarja”.
Prejemniki bi ta “presezek” uporabili za zmanjSanje svojih obveznosti (za odplacilo ban¢nih
dolgov). Ta argument pojasnjuje postkeynesiansko trditev, da drzavni deficiti in ugodna
placilna bilanca nimajo direktnega uc¢inka na kreacijo denarja, ker je vsak denar, ki je ustvarjen
na ta nacin, popolnoma kompenziran z enakovrednim zmanjSanjem kreditnega denarja.

(3) Tretji element se nanasa na finan¢ne inovacije in posebej na “liability management”, kar je
vplivalo na endogenost denarne ponudbe na dva nacina: prvi¢, banke so zdaj bolj sposobne
prilagoditi spremembe v povprasevanju po posojilih pri manj pogostem zatekanju k centralni
banki kot posojilodajalcu v skrajni sili. Proces finan¢nih inovacij je znatno otezil centralno
banc¢ni nadzor nad finan¢nimi in denarnimi trgi. Drugi¢, ekspanzija ban¢nih posojil je glavna
sila ban¢nega razvoja. Vidik, ki je zelo pomemben, saj ban¢na posojila tvorijo vecino
denarnega stoga (Arestis, 1988, str. 65).

(4) Zadnji vidik se nanasa na nadzor nad obrestno mero. Medtem ko denarna ponudba ni pod
trdnim tori§¢em monetarnih oblasti, so obrestne mere lahko nadzirane od strani centralne banke
- ali s spreminjanjem diskontne obrestne mere ali z intervencijami centralne banke na odprtem
trgu (Arestis, 1988, str. 66).

3. POSTKEYNESIANSKA TEORIJA INFLACIJE

3.1. Inflacija in razdelitev dohodka

Inflacija nastane, ko se cene stvari ki jih kupujemo, dvigajo. Merimo jo lahko z raznimi
indeksi cen med katerimi sta najbolj znana indeks cen potrosnih dobrin (CPI) in BDP cenovni
indeks. CPI meri spremembe povprecnih cen neke kosarice proizvodov. BDP cenovni indeks je
Sirsi kazalec in zajema spremembe vseh cen proizvodov, ki sestavljajo bruto domaci proizvod.
Bruto domaci proizvod (BDP) vkljucuje vse doma proizvedene dobrine, ki jih kupijo
potrosniki, menedZerji za investicijske potrebe, drzava in tujci (izvoz). Bruto domaci proizvod
merimo po nacelu dvostavnega racunovodstva. Na eni strani je bruto vrednost proizvodov
proizvedenih v nekem gospodarstvu oziroma nakupov le-teh, na drugi strani pa so dohodki
(mezde, rente, obresti, profiti) proizvodnih faktorjev v gospodarstvu, ki jih ti dobijo za svoje
storitve. Vsako cenovno povecanje je povecanje dohodka od nekoga.

Dohodek daje prejemniku pravico do doloCenega deleza BDP-ja. Velikost dohodka oziroma

deleza BDP-ja, ki ga je dobil nek proizvodni faktor je odvisna od cene njegovih proizvodnih
storitev. Ce se koli¢ina denarja oziroma nominalni dohodek poveéuje hitreje, kot pa velikost
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BDP-ja (“realni” proizvod), se mora BDP cenovna raven posledi¢no (BDP cenovni indeks)
zvisati, da se ohrani ravnotezje v sistemu drzavnega racunovodstva (Davidson, 1991, str. 88).

Tisti, katerih storitve so na prostem trgu visoko cenjene zasluzijo zahtevek po ve¢jem delezu
BDP-ja, kot pa tisti, katerih storitve imajo na trgu nizjo vrednost. Posamezno ali kot Clani
organiziranih skupin (npr. sindikati, karteli itn.) si lahko ljudje, ki jih zanima lastna korist
izbolj$ajo svoj relativni zivljenjski standard, ¢e se dogovorijo za vi§je cene za svoje storitve na
trgu v primerjavi s cenami placanim ostalim. Toda, ¢e se hkrati velikost BDP-ja ne poveca,
potem si vsaka skupina, ki je uspela dvigniti svoje cene pridobi vecji delez BDP-ja na racun
drugih v druzbi. Ce se nominalni dohodki poveéujejo hitreje kot raste realni BDP, potem
vidimo rezultat v obliki inflacije merjene z BDP cenovnim indeksom (Davidson, 1991, str. 89).

Inflacija je torej simptom boja za razdelitev dohodka. Inflacija nastane, kadar koli posamezniki
ali skupine poskusajo povecati svoj delez BDP-ja s prizadevanji zvisati svoje cene hitreje kot
pa raste BDP. V boju za pridobitev na rac¢un drugih, bodo tisti, ki so dobili najvisja zviSanja cen
za svoje storitve zmagovalci (kupili bodo lahko vec), ker bodo cene storitev, ki jih prodajajo,
rasle hitreje, kot pa cene dobrin, ki jih kupujejo. Tisti, katerih cene se niso povisale (ali pa so se
povisale manj od povprecja) bodo ugotovili, da njihov nominalni dohodek ne drzi koraka z
inflacijo in bodo prisiljeni kupiti manj. Ta boj za dohodkovne deleze lahko oznafimo kot
“zero-sum society”. Inflacijska pridobitev zmagovalcev je kompenzirana z manjSim delezem
porazencev v narodnem dohodku, ¢e ostane velikost BDP-ja nespremenjena. Seveda, porazenci
ne bodo zadovoljni z izidom; toda tudi zmagovalci so lahko razoc¢arani, ker z vi§jim denarnim
dohodkom ne bodo mogli kupiti toliko dodatnih dobrin, kot so pricakovali, zaradi posledi¢nega
dviga cen. Zaradi tega inflacija ni priljubljena pri nobeni skupini (Davidson, 1991, str. 90).

Postkeynesianski ekonomisti trdijo, da obstoj kontinuirane inflacije v vsaki druzbi vkljucuje
neko prerazdelitev realnega dohodka od SibkejSim k bolj mo¢nim skupinam v gospodarstvu in
njihovim gospodarskim partnerjem. Pojav stalne inflacije je simptom boja med organiziranimi
skupinami od katerih si vsaka poskusa pridobiti vecji delez razpolozljivega narodnega ali
svetovnega dohodka (Davidson, 1991, str. 91).

Leta 1973 se je kartel drzav izvoznic nafte (OPEC) odlocil za nenadno zmanjsanje izvoza nafte
v drzave porabnice nafte in s tem izsilil dvig cene surove nafte z manj kot 2 USD za sod na 15
USD za sod. Poleg tega, da je bilo to zaznano kot ogromen inflacijski trend v celem svetu, je
bila posledi¢na svetovna inflacija instrument, ki je omogocila drzavam OPEC-a, da so si
pridobile ve¢ji delez svetovnega dohodka na racun porabnikov nafte. Npr., v ZDA je bil
inflacijski Sok potem Se poslabSan od strani tistih porabnikov nafte s trzno ali politicno mocjo,
ki so zahtevali priracunanje stroSkov goriva k proizvodom, ki so jih prodajali, tako da so si
lahko privos¢ili visje cene naftnih proizvodov, ne da bi zato morali zmanjsati nakupe ostalih
dobrin. Tisti, ki so imeli ekonomsko mo¢ na trgu (ali politi¢cno moc¢ za tiste, katerih dohodek je
bil dolo¢en v politicni areni) niso miroljubno pristali na prerazdelitev dohodka, ki ga je
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povzroc¢il OPEC-ov dvig cen. Tako je v ZDA, v letih 1973-1980, boj za razdelitev narodnega
dohodka pripeljal do kontinuirane mezdno-cenovne inflacije, ko je vsaka skupina v druzbi
poskusala prevaliti breme visjih cen energije na druge (Davidson, 1991, str. 92).

3.2. Konfliktna inflacija: mehanizem inflacijskega procesa

V postkeynesianski teoriji raven denarne ponudbe ne dolo¢a ravni cen, prav tako stopnja rasti
denarne ponudbe ne doloca stopnje inflacije. Ker je ponudba denarja endogena, presezek
denarja ne more biti vzrok inflacije. V gospodarstvu ne more biti presezne ponudbe denarja, ki
bi poganjala inflacijo. Ponudba denarja se samo odziva na povprasevanje po denarju. Ni
nobenega eksogenega toka denarja, ki bi povzro¢al inflacijo. Ce denarni stog nara¢a, potem je
to zaradi razlogov, ki logi¢no predhodijo tej rasti (Lavoie, 1992, str. 372).

Neoklasi¢ni ekonomisti zavracajo endogenost denarja, ker ne morejo brez denarne eksogenosti
pojasniti cenovne ravni. Cenovna raven postane nedoloCljiva, kar pomeni veliko
pomanjkljivost v neoklasi¢ni teoriji. Postkeynesianskim ekonomistom denarna endogenost ne
predstavlja problema, ker imajo alternativno teorijo doloCanja cenovne ravni. Menijo, da je
gospodarstvo primarno denarno-mezdni sistem. Prvi¢ zato, ker denar pride v obtok, ko podjetja
razdelijo mezde in place zaposlenim. Stog denarja je posledica tega pritoka denarnih mezd, ki
Se niso pritekle nazaj k podjetjem in bile odpla¢ane bankam. Drugi¢, gospodarstvo je denarno-
mezdni sistem, ker so v vertikalno integriranem sistemu stroski determinanta splo$ne ravni cen,
mezde pa so glavni element stroSkov. V postkeynesianski ekonomski teoriji je denarna mezda
eksogeni dejavnik, ki pojasnjuje cenovno raven. To, da so mezde glavna determinanta cen ne
implicira nujno, da so mezdna zviSanja glavni vzrok cenovne inflacije. Vecina
postkeynesianskih ekonomistov prepoznava inflacijo kot konflikt za razdelitev dohodka. Dve
vrsti tega konflikta se zdita bistvena: konflikt med razlicnimi skupinami delavcev na eni strani,
ter konflikt med delavci vzeto v celoti in ne-delavsko sestavo podjetij na drugi. S prvim
razdelitvenim konfliktom je povezana mezdno-mezdna inflacija, z drugim pa mezdno-cenovna
inflacija (Lavoie, 1992, str. 373).

V postkeynesianski teoriji je stopnja inflacije dolocena s stopnjo naras¢anja nominalnih mezd
glede na produktivnost dela. V vecini sektorjev gospodarstva se cene dolocajo po nacelu
pribitka na enoto stroskov dela; glavna izjema sta kmetijski sektor in sektor surovih materialov,
kjer so cene Se zmeraj dolo¢ene s ponudbo in povprasevanjem. Dokler so delezi kapitala
(profiti) in dela v narodnem dohodku konstantni, bo stopnja pribitka na enoto stroSkov dela
ostala konstantna. Dvig cen surovih materialov, porast drzavne porabe ali porast investicijskih
izdatkov drzave bo povzrocil nagnjenje k visji stopnji pribitka, kar bo zmanjSalo realne mezde.
Nastala bo vecja razlika med enoto mezdnih stroskov in cenami. Ko so kolektivne pogodbe o
mezdah enkrat sklenjene, je raven cen ali stopnja inflacije veCinoma vnaprej doloCena
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spremenljivka. Do mere, do katere so sindikati zmozni vgraditi pri¢akovano stopnjo inflacije v
mezdna pogajanja, bo prihodnja stopnja inflacije doloc¢ena s tem, kolikor hitreje so denarne
mezde narascale glede na povprecno produktivnost dela (Moore, 1979, str. 131).

Pri razlagi konfliktne inflacije si pomagamo z enim najbolj znanim razmerjem Vv
postkeynesianski ekonomski teoriji, z Weintraubovo “wage-cost mark-up” enacbo:

p=k wly 3.1

p je cenovna raven, w je denarna mezda, y je proizvod na enoto dela (produktivnost) in k’ je
povprecni pribitek na enoto stroskov dela oziroma agregatni pribitek (Lavoie, 1992, str. 373).
oblikovanja cen; w/y so dejanski stroski dela na enoto in ne standardni stroski na enoto. Enacba
(3.1) sama po sebi ne more pojasniti inflacije, vendar jo lahko uporabimo za to, da pridemo do
ex post zakljudka o bliznjih vzrokih inflacije. Ozna¢imo s p_ stopnjo rasti cen (stopnjo cenovne
inflacije), prav tako ozna¢imo s superskriptom = stopnje rasti ostalih spremenljivk v ena¢bi
(3.1), dobimo:

p=w-y+k” (3.2)

Iz enacbe (3.2) je jasno, da je dolgoro¢no gledano, stopnja inflacije odvisna od razlike med
prvima dvema faktorjema, ker ni razumno pricakovati, da bi se delez profitov vedno vecal
(Lavoie, 1992, str. 374-375). Stopnja rasti realnih mezd (enaka w'- p), ki je odvisna od rasti
produktivnosti dela, razmerja uvoznih cen glede na domace cene, stopnje posrednih davkov in
profitnih pribitkov ima na dolgi rok relativno zmeren trend. Ce predpostavimo, da pribitek
ostane konstanten, bodo realne mezde naraséale s stopnjo rasti produktivnosti dela. Najblizja
determinanta inflacije je potem stopnja rasti s katero nominalne mezde presezno narascajo nad
stopnjo rasti povprecne produktivnosti dela. Za toliko, kolikor denarne mezde rastejo hitreje od
rasti produktivnosti dela, bodo narasli stroski dela na enoto in posledi¢no cenovna raven.

Ce sta raven in stopnja rasti pla¢ in cen vnaprej doloena in navzdol rigidna, potem enacba
(3.2) in enatba m = p + y (izvedena iz Fisherjeve enacbe) vzeti skupaj implicirata, da v
primeru, ko monetarne oblasti ne dovolijo prilagoditve nominalnega stoga denarja v skladu s
stopnjo naras¢anja nominalnih mezd, potem agregatno povpraSevanje ne bo zadostno za
ohranitev dolgoro¢ne rasti proizvoda. Rezultat bo pritisk na znizanje rasti realnega dohodka,
dvig obrestnih mer in stopnje nezaposlenosti. Kriti¢na postkeynesianska predpostavka je, da sta
pribitek in delez dela priblizno dana na kratek rok. Do mere, do katere monetarne oblasti
prilagodijo oziroma dovolijo ekspanzijo ban¢nih kreditov na “razumno” povprasevanje, da se
izognejo povecanju nezaposlenosti in dvigu obrestnih mer, bo stopnja rasti nominalnega
denarnega stoga dolocena s preteklo stopnjo rasti denarnih mezd (Moore, 1979, str. 133).
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Glavna znacilnost postkeynesianske teorije inflacije je ta, da temelji konfliktu v razdelitvi
dohodka. Davidson pravi, da je razdelitev dohodka vzrok in posledica inflacijskih procesov. V
osr¢ju inflacijskega procesa je vprasanje relativne razdelitve dohodka. Obstajajo aspiracijski
razmiki med tem, kar je pricakovano in potrebno na eni strani, ter tistim, kar se dejansko dobi
na drugi. Ta konflikt med pravi¢nim placilom in dejanskim placilom izvira iz dveh stikov v
gospodarstvu: (1) konflikt med viri, ki jih podjetja Zelijo dodeliti svojim delavecem in tem, kar
delavci zelijo kontrolirati preko svojih mezd; (2) konflikt okoli tega, kar zeli vsaka posamezna
skupina delavcev prejeti v primerjavi s tem, kar se zaznava ali misli, da so dobile druge
skupine. Prva vrsta konflikta je znana kot mezdno-cenovna inflacija ali “real wage resistance”.
Druga vrsta konflikta je znana kot mezdno-mezdna inflacija ali “relative wage resistance”. To
sta dva glavna izvora inflacije, ki ju poudarja ve¢ina postkeynesianskih ekonomistov. Ceprav
lahko ti dve inflaciji pojmovno razlikujemo, bomo za obe smatrali, da izvirata iz istih temeljnih
vzrokov, ki jih bomo razdelili na induktivne in permisivne razloge za inflacijo (Lavoie, 1992,
str. 378-379).

3.3. Induktivni razlogi za inflacijo

Obstajata dva glavna induktivna razloga za inflacijo: zahteve po pravicni razdelitvi dohodka
in raz§irjanje informacij.

3.3.1. Pravi¢nost

Ena od glavnih znacilnosti, ki lo¢uje prevladujoce in neortodoksne teorije razdelitve in inflacije
je, da slednje pripisujejo velik pomen pravic¢ni razdelitvi in pravici, medtem ko prve ne.
Povedano drugace, neortodoksne teorije placila dajejo poudarek ustaljenim pravilom, medtem
ko se ortodoksne teorije osredotocajo na “trzne sile”. V jedru neortodoksnih teorij inflacije so
normativni pritiski pravicnosti. V postkeynesianski ekonomski teoriji se inflacija razlaga z
normativnimi vrednostmi: plailnimi standardi, obi€aji in pravicno razdelitvijo. Te norme
ucinkujejo na zaznavo kaj je pravicna relativna mezda, pravi¢na realna mezda in pravicen delez
profita. Te norme vplivajo tako na mezdno-cenovno inflacijo kot na mezdno-mezdno inflacijo.

Pravi¢ne realne mezde so v veliki meri odvisne od zgodovinskih izkuSenj, zato jih je tezko
definirati. Pravi¢nost, tako absolutna kot relativna, je pogosto ustaljena z zgodovino in obicaji.
V<¢asih se pravi¢na zviSanja realnih mezd povezujejo z narascanjem produktivnosti, toda vcasih
je ta povezava ovrzena, ker naj pravicne realne mezde ne bi bile povezane s sektorsko
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produktivnostjo, ampak s produktivnostjo gospodarskega sistema. Tudi pretekle izkusnje igrajo
pomembno vlogo pri ugotavljanju pravi¢nosti ponujene mezde (Lavoie, 1992, str. 379).

Ne glede na to, kakorkoli je tezko formalizirati ali preizkusiti modele, ki temeljijo na pravicni
mezdi je pravicnost bistvena in nujna znacilnost trga delovne sile. Ucinkovitost podjetja je
odvisna od zaznave delavcev, da se z njimi ravna posteno. Mezdni zahtevki temeljijo na tem,
kar delavci zaznavajo kot pravi¢no placilo. Tako v odnosu do tega kar prejmejo od podjetja,
kot tudi glede na to kar dobijo, oziroma, kar se domneva da dobijo drugi delavci (Lavoie, 1992,
str. 380).

3.3.2. Informacija

Prenos informacij je drugi induktivni razlog za inflacijo. Ker je pravi¢nost v veliki meri
relativna kategorija so potrebne primerjave. Za primerjave je potrebna informacija o profitih
podjetij, njihovih profitnih marzah, profitih v dolo€enih industrijskih sektorjih, strukturi mezd,
drugje sklenjenih pogodbah, placilnem trendu itd.. Vse vecja dostopnost informacij o zasluzku
drugih ustvarja inflacijske pritiske.

Ce predpostavimo, da je dostopna informacija toéna, potem vedji kot obseg informacij, vedji je
potencial za inflacijo. Ta pozitiven odnos lahko pojasnimo s tem, da vecja ko je referenc¢na
skupina mezd s katero lahko neka skupina delavcev primerja svoje mezde, vecje so absolutne
razlike v stopnjah naras¢anja produktivnosti, posledi¢no, ve¢je so potencialne razlike med
narascanjem mezd in naras¢anjem produktivnosti v neki industriji. Po drugi strani pa, ¢e je
dana informacija neto¢na, lahko boljSa informacija celo zmanj$a inflacijski pritisk. Informacija,
ki jo ima na voljo navadna oseba obicajno ni popolnoma tocna (mediji tezijo k objavljanju
najbolj odmevnih dogovorov o placah). Toda, tudi ¢e bi bile na voljo tocne in celovite
informacije, lahko sindikalni vodje in ¢lani nasprotne strani pogajalske skupine procesirajo le
del informacij. Zato, ker obstajajo omejitve glede informacij, ki se jih lahko procesira (Lavoie,
1992, str. 383).

Zaradi tega se pri sindikalnih pogajanjih upoSteva le osnovne mezde niza poklicev in sektorjev
gospodarstva. Vsi ostali mezdni dogovori se dolo¢ijo v skladu z izbrano skupino klju¢nih
vodilnih sektorjev. To pojasnjuje zakaj imajo naras¢anja pla¢ v nekaterih klju¢nih industrijah
pogosto zelo mocen ucinek na ostale sektorje gospodarstva. Za mezdne vodje bodo vcasih
izbrani gospodarsko najbolj pomembni sektorji, kot neke vrste demonstracijskega ucinka: ce
najmocnejSa podjetja v drzavi popustijo pred zahtevami sindikatov, zakaj naj bi potem manj
mocna podjetja odbila enaka zviSanja mezd. Za mezdne vodje so lahko tudi izbrani industrijski
sektorji, ki so trenutno najbolj uspe$ni (visoka prodaja in profiti, hitro naraScanje
produktivnosti) (Lavoie, 1992, str. 384).
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Mezdno zviSanje, dosezeno v pogajanjih z mezdnim vodjem, postane drzavni standard tega, kar
se smatra kot pravi¢no zviSanje mezd. Zaradi javne in medijske pozornosti, ki se jo posveca
mezdnim dogovorom v kljucnih sektorjih, lahko postane za ostale delodajalce v drugih
sektorjih nemogoce zavrniti podobna zviSanja. V nasprotnem primeru lahko delavci, ki se jim
je polozaj relativno poslabsal sprozijo stavke. Ena od posledic hipoteze o mezdnem vodstvu je,
da naj bi povpre¢na stopnja inflacije gravitirala okoli te, ki jo doseZe mezdni vodja. Ce se
inflacijski proces nadaljuje ze nekaj Casa, lahko sklepamo, da mezdni vodja postavi standard
pravicne realne mezde.

Glavna znacilnost razli¢nih mezdnih pogajanj je njihov posnemovalen znacaj. Tega ne moremo
pripisati vec¢ji konkurencnosti trga dela, ker opazimo naras¢anje mezd tako v sektorjih, ki hitro
rastejo, kot v tistih v katerih odpuscajo delavce. Zaradi njihovega posnemovalnega znacaja so
dogovori o mezdah neodvisni od narasc¢anja produktivnosti v posameznih sektorjih. Zdi se, da
narascanje produktivnosti ne zniZzuje cen, ampak Se povecuje inflacijske sile. Merila mezdnih
zviSanj v neki drzavi temeljijo na stopnji rasti produktivnosti dela v sektorjih, ki imajo najvije
stopnje rasti produktivnosti dela, kar implicira, da so ti sektorji mezdni vodje. Splosen dvig cen
bo trajal tako dolgo, dokler bodo mezdni vodje prejemali deleZze od naras¢anja produktivnosti,
ker delavci v sektorjih kjer ni naras¢anja produktivnosti dobijo enako sorazmerno zviSanje
svojih nominalnih mezd (Lavoie, 1992, str. 385).

3.4. Permisivni razlogi za inflacijo

Permisivne razloge za inflacijo lahko razdelimo v Stiri razlicne skupine, od katerih je vsaka
povezana z razli¢nim igralcem v gospodarstvu. Stirje nizi razlogov so naslednji: administrirane
cene, prosta kolektivna pogajanja, politika polne zaposlenosti in endogenost denarja. Od teh
stirih dejavnikov bomo v tem podpoglavju podrobno pojasnili le prve tri, ker smo endogeno
naravo denarja dokaj obsSirno ze obravnavali v tocki 2.3.. Nekateri ekonomisti menijo, da ravno
kombiniran razvoj teh vidikov pojasnjuje pojav kroni¢ne inflacije po drugi svetovni vojni, za
razliko od Casa pred tem, ko razen v vojnih obdobjih, inflacija prakti¢no ni obstajala.

3.4.1. Administrirane cene

Obstoj administriranih cen, namesto trznih cen, je pogosto smatran kot dejavnik, ki je
odgovoren za zlom cenovne stabilnosti. V primeru trznih cen se lahko splo$na raven cen visa
ali niza. Recesija inducira padanje cen in obratno. Pri administrativno doloc¢enih cenah pa cene
lahko samo naraSCajo (razen v sektorjih kjer produktivnost nenormalno naraSca). Z
administrativnim doloCanjem cen imajo podjetja mo¢, da se uprejo znizanju cen, ko
povpraSevanje po njihovih proizvodih upada (Lavoie, 1992, str. 386).
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Sodobno prevladovanje administriranih cen se ponavadi pripisuje posploseni industrijski
koncentraciji v vseh sektorjih gospodarstva (prevladovanje oligopolnih struktur nad
konkuren¢nimi). Pomembnost administriranih cen ne temelji na rasti oligopolov samih, ampak
na vecji moci podjetij nad potroSnikom, kar bi neoklasi¢ni ekonomisti imenovali vecja
asimetrija informacij. Tehnoloski napredek je pripeljal do kompleksnih proizvodov, pri katerih
je sposobnost nespecializiranega posameznika, da pravilno ovrednoti tak proizvod obicajno
pomanjkljiva. Mnogoterost razpolozljivih proizvodov in §irok razpon alternativ za doloc¢eno
vrsto dobrine je postavilo potrosnisko izbiro v polozaj, ki presega racunske sposobnosti vecine
gospodinjstev. Vsi ti dejavniki so pripeljali do trzne premoci proizvajalca nad potro$nikom na
trgu proizvodov (Lavoie, 1992, str. 386).

Velika izbira razli¢ic znotraj iste vrste proizvoda je privedla do razvoja nadzora nad blagovno
znamko, kar je ojacalo vsiljenje administriranih cen. Prav tako je spodbudilo razvoj koncepta
potros$niske zvestobe blagovni znamki. Zvestoba blagovni znamki in rasto¢a kompleksnost
proizvodov sta spremenili naravo konkurence. Zaradi asimetrije informacij se nizje cene
obi¢ajno povezujejo s cenenimi proizvodi. Zaradi tega je cenovna konkurenca postala zadnja
moznost v trzenjski strategiji podjetja - strategija h kateri se podjetje zateCe, ko so vse ostale
moznosti izCrpane.

Prevladuje necenovna oblika konkurence, znotraj katere igra oglasevanje pomembno vlogo, ker
razvije zvestobo blagovni znamki. Zvestoba blagovni znamki postavlja znatne ovire novim
proizvajalcem za vstop v panogo, ker morajo zaradi tega zelo veliko vloziti v oglaSevanje.
Podobno, lahko proizvodne inovacije napeljejo stranke k temu, da kupijo novo linijo
proizvodov, ali k temu, da ostanejo lojalni ze prej izbrani blagovni znamki. Tehni¢ni napredek
je prej uporabljen za izboljSavo kvalitete, videza ali delovanja novih proizvodov, kot pa za
znizanje cen ze obstojecih dobrin. Proizvodne inovacije in izboljSave kvalitete so torej druge
pomembne oblike necenovne konkurence.

Iz zgoraj povedanega lahko sklepamo, da obstaja nagnjenje k inflaciji, ko so cene dolocene
administrativno in ko prevladuje necenovna konkurenca. Cene se ne bodo znizale, ko bo
povprasevanje padlo, medtem ko konkurenca ne bo preprecila dviga cen, ko se zvisajo stroski.
To je posebno gotovo v primeru administriranih cen od strani drzave (Lavoie, 1992, str. 387).

3.4.2. Prosta kolektivna pogajanja (in vpliv strukture kolektivnih pogajanj na
stopnjo inflacije)

V popularnih razpravah, kot tudi v akademskih krogih je krivda za kroni¢no inflacijo pogosto
pripisovana zmeraj mocnej$im delavskim sindikatom. V nedavni preteklosti, v 70. letih, je bilo
mozno kvantificirati rastoco relativno pomembnost sindikatov med delavci, toda v 80. letih je
delavsko sindikalno gibanje dozivelo konec, kar se je odrazilo v zmanjSevanju Stevila ¢lanstva
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sindikatov. Kljub temu, je “delavsko gibanje” $e zmeraj bolje organizirano kot pa v prvi
polovici dvajsetega stoletja (Lavoie, 1992, str. 387).

Boljsa organizacija delavskega gibanja se odraza v vecji financni moci delavskih sindikatov. V
nekaterih drzavah sindikati kontrolirajo pokojninski sklad svoji ¢lanov, kar lahko uporabijo v
pogajanjih. Potem imajo dostop do velikih finan¢nih resursov s katerimi lahko podprejo
stavkajoce Clane sindikata in vplivajo na javno mnenje. Glavni vzrok temu, da imajo sindikati
tako izbolj$an finan¢ni polozaj je ta, da je vec drzav sprejelo zakon po katerem morajo vsi
delavci, ki jih zajema dolocena kolektivna pogodba, obvezno placevati sindikalni prispevek -
ne glede na to ali so ¢lani sindikata ali ne. Sindikatom tako ni treba pobirati prispevkov. To za
njih opravlja delodajalec. Velik del izboljSanega polozaja sindikatov izhaja iz njihovega
izboljSanega zakonskega statusa. Poleg tega so delavski sindikati priznani od strani drzave kot
polnopravni ekonomski partner pri mezdnih pogajanjih. Predstavniki sindikatov so clani
tripartitnih odborov v nacionalnih gospodarskih telesih. V¢asih imajo direkten dostop do
zakonodajalcev.

V sodobnih trznih gospodarstvih spoj med mocjo sindikatov na trgih delovne sile in moc¢jo, ki
jo imajo podjetja na trgih proizvodov, proizvaja inflacijske teznje. V primeru neuspesnega
pogajanja se lahko delavskim sindikatom njihov relativni polozaj spremeni na slabse v visSini
celotnega mezdnega dviga, ki jih je obsel. Po drugi strani pa si lahko podjetja, z dvigom cen na
trgu proizvodov, pridobijo nazaj v profitih znaten del mezdnega zviSanja, ki je bil pred tem
dodeljen delavcem. V sodobni druzbi imajo tako podjetja kot delavci dolo¢eno moc¢, da
spremenijo cene in mezde. Nezadovoljstvo z obstoje¢imi mezdami in cenami lahko vodi v
narascanje mezd in cen (Lavoie, 1992, str. 388).

Vendar je mo¢ podjetij in delavcev na njihovih trgih omejena z groznjo splosni blaginji. Trg
lahko kaznuje nerazumno obnasanje, posebno s povecanjem stopnje nezaposlenosti. Pojavil pa
se je nov pojav: sindikalizacija delavcev in strokovnjakov zaposlenih v javnem sektorju.
Sektorji, ki so bili v€asih pod zasebnim nadzorom, kot npr. zdravstvo in Solstvo so postali
financirani od strani drzave. Sindikati so razsirili svojo dejavnost tudi na javni sektor. Kot
vemo, trzni zakoni ne veljajo v javnem sektorju in zaposlene v njem, vsaj ne v enaki meri. Zato
ni o€itne groznje z nezaposlenostjo, ki bi zaposlene v javnem sektorju odvracala od previsokih
mezdnih zahtevkov. Posledica te spremembe v sestavi sindikalizirane delovne sile je
spremenjena dinamika mezdnih pogajanj. V veliko primerih se klju¢ne mezde pojavijo v
sektorjih, ki so pod javnim nadzorom in brez trznih sankcij. Po mnenju mnogih, je tudi to
pripomoglo k proizvajanju inflacijskih tezenj, vsaj v 60. in 70. letih (Lavoie, 1992, str. 389).

Struktura dolo¢anja mezd je lahko tako kot vladna politika pomembna za makroekonomsko
uspesnost. Razlike v nacinih doloc¢anja mezd v posameznih drzavah se pojasnjujejo z razlikami
v institucijah, ki dolocajo mezde. Stopnja centralizacije mezdnih pogajanj vpliva na
makroekonomsko uspesnost in s tem tudi na inflacijo. Med drzavami OECD so velike razlike v
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nadinih doloanja mezd. Na eni strani so drzave kot ZDA, Svica, Japonska in Kanada z
decentraliziranim dolo¢anjem mezd, v glavnem na ravni posameznih podjetij. Druga skrajnost
so skandinavske drzave in Avstrija z centraliziranimi pogajanji med sindikati in zdruzenji
delodajalcev. Vmes pa so drzave kot Nemcija, Belgija in Nizozemska, kjer pogajanja potekajo
na ravni posamezne industrije. Uspe$nost drzav kot so Svedska, Norveska in Avstrija pri
ohranitvi visoke ravni zaposlenosti je obiCajno pripisana centraliziranim mezdnim pogajanjem,
ki upostevajo makroekonomske interese gospodarstva. Nasprotno, pa se odsotnost upostevanja
makroekonomskih interesov pri decentraliziranih pogajanjih v Britaniji, Franciji in Kanadi
smatra kot razlog za visoko raven nezaposlenosti v teh drzavah. Hkrati pa je elasti¢nost realnih
mezd, ki naj bi bila rezultat decentralizacije, smatrana kot glavni vzrok za nizko nezaposlenost
v Svici in na Japonskem. Decentralizacija je tudi pogosto navedena kot razlog za uspe$nost
gospodarstva ZDA pri doseganju vecje rasti zaposlenosti v primerjavi z evropskimi drzavami
(Calmfors, Driffill, 1988, str. 14).

Zdi se, da imamo opravka z dvema razli¢nima pogledoma. Prvi oz. “korporativisti¢ni” pogled
vidi centralizacijo kot jamstvo, da bodo pogajalske strani upostevale SirSe ekonomske interese
(korporativizem lahko priblizno definiramo s tem v kakSnem obsegu neki §irsi interesi vplivajo
na dolocanje posameznih mezd). Nasprotni pogled pa pravi, da bodo trzne sile same (Ce jim
omogocimo prosto delovanje) brzdale naras¢anje mezd. Vendar se je pokazalo, da tako moc¢na
centralizacija kot ¢im vecja decentralizacija vodita k omejitvi realnih mezd, medtem ko so
vmesne stopnje centralizacije Skodljive. To kaze na “grbasto” razmerje med centralizacijo in
realnimi mezdami, kot je prikazano na sliki 5.

Slika 5: Hipoteza “grbe”

realna
mezda

centralizacija

Vir: Calmfors, Driffill, 1988.

Iz hipoteze “grbe” lahko sklepamo, da so organizirani interesi najbolj Skodljivi takrat, ko so
dovolj mo¢ni, da povzrocijo ve¢je motnje, toda ne dovolj obsegajoci, da bi nosili znaten delez
stroSkov, ki nastanejo zaradi delovanja v korist lastnih interesov (Calmfors, Driffill, 1988, str.
15). “Grbasto” razmerje med centralizacijo in realnimi mezdami je v nasprotju s
konvencionalnim pogledom, po katerem vecji obseg korporativizma zmeraj deluje v prid nizjih
realnih mezd. Empiri¢ne Studije o korporativizmu kazejo, da so ucinki korporativizma zelo
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mocni: razlika med najbolj in najmanj korporativisti¢no drzavo se kaze kar v 5-7 % razliki v
stopnji inflacije. Ta rezultat implicira nizjo “ravnotezno” stopnjo nezaposlenosti (NAIRU) v
bolj korporativistiénih drzavah. Sklepamo lahko, da korporativizem vodi v mocnejsi vpliv
nezaposlenosti na nara$¢anje/znizevanje mezd; potrebno je manjSe povecanje nezaposlenosti,
da se doseze dano znizanje mezd (Calmfors, Driffill, 1988, str. 24-27).

Calmfors in Driffill postavljata pod vprasaj splosno mnenje, da je z vidika makroekonomske
uspesnosti centralizacija mezdnih pogajanj vedno boljsa od decentralizacije. Ugotovita, da so
tako visoko centralizirana kot mo¢no decentralizirana gospodarstva ekonomsko bolj uspesna
od srednje centraliziranih gospodarstev. Argument za to sklepanje je najti v grbastem razmerju
med centralizacijo in agregatnimi realnimi mezdami. Ce hipoteza “grbe” drzi, potem imajo
prav tako zagovorniki vecje centralizacije kot zagovorniki vecje decentralizacije. Vmesni
ekonomski sistemi (Belgija, Nizozemska itd.), kjer pogajanja potekajo na industrijski ravni,
najmanj prispevajo k omejevanju rasti mezd in s tem inflacije. Ce je tako, potem bi bilo
najbolje izbrati ali popolno centralizacijo, z doloanjem mezd na nacionalni ravni (kot npr.
Avstrija), ali pa skrajno decentralizacijo z dolo¢anjem mezd na ravni posameznega podjetja
(kot npr. v ZDA, Svici in na Japonskem). Ce vmesne tipe gospodarstev samo malo
premaknemo v eno ali drugo smer to ne da nobenih znatnih ucinkov. Izbira med popolno
centralizacijo oziroma decentralizacijo je odvisna od znacilnosti posameznih gospodarstev.
Razlog za skrajno decentralizacijo bi bil ta, da se tako lahko mezde posameznih skupin bolje
odzivajo na njihove specifi¢ne pogoje (Calmfors, Driffill, 1988, str. 47).

3.4.3. Politika polne zaposlenosti

Vladna politika polne zaposlenosti je tretji permisivni razlog za inflacijo. Manj je verjetno, da
se bodo pojavili nerazumni mezdni zahtevki in koncesije delavcem v primeru groZnje z
ekonomskimi sankcijami. To pomeni nezaposlenost za delavce in bankrot za podjetja. Ce pa je
vlada zavezana politiki polne zaposlenosti, te groznje izgubijo mo¢. Menedzerji velikih podjetij
vedo, da bo vlada prisla na pomoc in resila podjetje iz dolgov, ¢e podjetje zaposluje veliko
Stevilo ljudi. Analogno, sindikati v glavnem vedo, da bo vlada nadaljevala s tako monetarno in
fiskalno politiko, ki je ugodna za visoko zaposlenost ne glede na stopnjo mezdne inflacije. Na
ravni posameznika, pa le-temu, sistem socialne varnosti zagotavlja ekonomsko varnost (Lavoie,
1992, str. 389).

Uvedba politike polne zaposlenosti je pripeljala do znatnih strukturnih sprememb. Cez nekaj
¢asa so sindikalni vodje spoznali, da lahko podjetja prenesejo kakr$ne koli mezdne zahtevke, ki
jih sindikati zahtevajo. Podjetja se potem mascujejo z zviSevanjem cen proizvodov. Mezdna in
cenovna naraS¢anja so bila mozna zaradi monetarne politike, ki je bila zavezana polni
zaposlenosti. To se ni moglo nadaljevati v nedogled. Kot je napovedal ze Kalecki, so
korporacije in veliki rentniki postali posebno “boom tired* v 70. letih. Zaradi politike polne
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zaposlenosti in sistema socialne varnosti je odpuScanje prenehalo sluziti kot sredstvo
discipliniranja, medtem ko so realne obrestne mere padle pod ni¢ odstotkov, zaradi Cesar so
delodajalci in rentniki pozvali k proti-inflacijski politiki (Lavoie, 1992, str. 390). Namrec,
empiri¢ne Studije so pokazale, da zmerna inflacija (za razliko od nezaposlenosti) povzroca
znatne izgube visjemu dohodkovnemu razredu, medtem ko nizjemu in ve¢jemu delu srednjega
dohodkovnega razreda prebivalstva zmerna inflacija ne povzroca izgube dohodka (May, Grant,
1991, str. 375).

Od takrat naprej se je vecina drzav raje posvecala boju proti inflaciji, kot pa zagovarjanju polne
zaposlenosti. Realne obrestne mere so se zvisale, socialna varnost se je poslabsala, najnizje
dovoljene mezde so se dolocale z zaostankom za indeksom zivljenjskih stroskov. Nastopile so
nacrtovane recesije za ustvarjanje nezaposlenosti v poskusu, da se izkorenini inflacija. Lahko
recemo, da eden od permisivnih razlogov za inflacijo ni ve¢ prisoten. Podjetja in sindikati se
zdaj zavedajo, da so politiko polne zaposlenosti zamenjale proti-inflacijske politike. Te so
kredibilna groznja blagostanju, so lahko hude in trajajo dlje casa (Lavoie, 1992, str. 390).

3.5. Preprost model konfliktne inflacije

Konfliktno inflacijo lahko predstavimo, kakor da je sestavljena iz dveh delov: profitne in
mezdne. Profitna inflacija se nanasa na podjetnike, ki poskusajo z zviSevanjem profitnih marz
povecati interna akumulacijska sredstva svojih podjetij. Mezdna inflacija pa je posledica
prizadevanj delavskih sindikatov, da bi ohranili ali povecali relativni delez mezd (Susjan, 1997,
str. 288). Tukaj bomo predstavili model inflacije, ki temelji na konfliktnih dohodkovnih
zahtevkih podjetij in delavcev, oziroma na “real wage resistance” ali “aspiracijskem razmiku”.
Poudarek analize v modelu je torej na mezdno-cenovni inflaciji (Lavoie, 1992, str. 391).

3.5.1. Osnovni model konfliktne inflacije

V vseh mozZnih modelih konfliktne inflacije je stopnja inflacije funkcija velikosti razmika med
ciljnim pribitkom firm in ciljno realno mezdo sindikatov. V nekaj britanskih makroekonomskih
modelih je dolo¢anje stopnje inflacije temeljilo na razmiku med dejanskimi in ciljnimi realnimi
mezdami. Cilj postavljen v obliki realne mezde je enakovreden cilju postavljenemu v obliki
pribitka, kar je razvidno iz “mark up pricing enacbe; p = (1 + 0)w/y. Za na§ model bomo
predpostavili izbiro ciljne realne mezde. Z gr8ko ¢rko @ bomo oznacili realno mezdo (w/y).
Osnovni model konfliktne inflacije temelji na dveh enacbah. Prva predpostavka je, da je
stopnja rasti denarnih mezd, ki so jih sindikati uspeli doseci funkcija razlike med njihovo ciljno
realno mezdo in dejansko realno mezdo. Ciljno realno mezdo sindikatov in delavcev oznacimo

Z . Predpostavimo, da je bila dejanska realna mezda v preteklem obdobju ®.;. Ce naj bo
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nova dejanska mezda enaka ciljni realni mezdi delavcev, potem mora stopnja (oznacena s

superskriptom ) porasta realne mezde biti enaka:
® = (Oy - O O (3.3)

Ce naj bo nova dejanska realna mezda enaka ciljni realni mezdi glede na to, da pri¢akujemo, da

bodo cene naracale s stopnjo p ¢, mora biti stopnja nara§anja denarne mezde enaka:
w=0+p° (3.4)

V glavnem nove dejanske realne mezde ne bodo enake ciljnim realnim mezdam delavcev.
Mezde mogoce niso polno indeksirane, mogoce delavcem ne uspe doseci tega, kar smatrajo kot
svojo pravi¢no mezdo. Odstranimo Casovne subskripte, formaliziramo in zapiSemo z naslednjo
enacbo, ki doloc¢a stopnjo mezdne inflacije (Lavoie, 1992, str. 392):

W =Q(0y- )+ Qp° (3.5)

Parameter Q) kaze v kolikSni meri delavski sindikati reagirajo na razmik med dejansko in ciljno
realno mezdo. Q; lahko smatramo kot pogajalsko mo¢ delavcev. Parameter Q, je stopnja
indeksacije cen; v primeru polne indeksacije je enak 1, navadno pa je manjsi od 1. Ker uvedba
indeksacijskega parametra neznatno preoblikuje enacbo, lahko zadnji ¢len zanemarimo in
enacbo, ki doloca stopnjo mezdne inflacije zapiSemo v njeni najpreprostejsi obliki (Lavoie,
1992, str. 393):

W = Q0 - ®) (3.6)

Ciljna realna mezda delavcev oziroma sindikatov (o) je obi¢ajno vedno vi§ja od dejanske
realne mezde (w), ki se oblikuje v odvisnosti od aktivnosti (posebno od gibanja cen) na trgih.
Nominalne mezdne zahteve, ki dolo¢ajo mezdno inflacijo, so odvisne od dohodkovnih zahtev
delavcev. Stopnja mezdne inflacije w oziroma stopnja rasti nominalnih mezdnih zahtevkov je
tem visja, ¢im vecja je razlika med dejansko in ciljno realno mezdo. Poleg razkoraka med
ciljno in dejansko realno mezdo, vi§ino mezdne inflacije doloca tudi parameter Q;. Sindikalni
pritiski na mezde in s tem mezdna inflacija, bo tem vecja, ¢im vecja je pogajalska moc
sindikatov (Su§jan, 1997, str. 288).

Na podoben nacin pridemo do enacbe, ki doloCa stopnjo cenovne oziroma profitne inflacije.
Lahko sklepamo, da podjetja zvisajo cene, ko je dejanski pribitek nizji od Zelenega pribitka.
Vecja ko bo razlika med tema dvema pribitkoma, vecja bo stopnja cenovne inflacije.
Alternativno to lahko izrazimo v obliki ciljne realne mezde podjetij (®r). Ko podjetja merijo k
nizjim realnim mezdam, glede na dejansko realno mezdo, bodo s tem pospesila stopnjo
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cenovne inflacije, ki bo odvisna od njihove pogajalske moci, tako na trgu dela kot trgu
proizvodov. Predpostavimo lahko tudi, da bodo podjetja dvigala cene hitreje, ¢e pricakujejo
hitreje nara$ajoo stopnjo mezdne inflacije (oznatimo z w ). Stopnjo cenovne inflacije
zapiSemo z enacbo:

P = yi(® - o) + yow (3.7)

Parametra y; in y, imata analogno vlogo kot parametra Q. Tako kot enacbo (3.5) lahko tudi
(3.7) brez posebne Skode poenostavimo, tako da izpustimo drugi ¢len (Lavoie, 1992, str. 393):

p = yi(w - o) (3.8)

V tem modelu se lahko pojavijo razli¢ne situacije, odvisno od vpliva relativne pogajalske moci
sindikatov in podjetij na stopnjo inflacijo. Lahko smatramo, da obstaja dolgoro¢no ravnotezje v
modelu brez tehni¢nega napredka, ko je dejanska realna mezda konstantna, tj. ko je stopnja
mezdne inflacije enaka stopnji cenovni inflacije. V takem ravnoteZju, kjer sta w in p enaka, je
profitna marza konstanta, tj. spremenljivka k*" iz enagbe (3.2) je enaka 0. Iz enac¢b (3.5) in (3.7)
je jasno, da so za naras¢anje cen enako odgovorna tako podjetja kot delavski sindikati. Obe
strani uporabita svojo pogajalsko mo¢ ali moznost indeksacije, da dosezeta, kar smatrata kot
svoj pravi¢en delez dohodka. Ce sta pri¢akovani cenovna in mezdna inflacija pravilno
predvidevani, je reSitev enacb (3.5) in (3.7), ko ju izena¢imo, dana z :

W =p =Q(0n- 0)(1-)=y1(o - o)/ - ) (3.9)

Oznacimo razmerje Q;/(1 - Q) z Q in razmerje yi/(1 - y2) z y, dejanska realna mezdna
stopnja tega ravnotezja cenovne in mezdne inflacije je enaka:

0« = (Qow + yor)/(Q +vy) (3.10)

Realna mezda je torej odvisna od relativne pogajalske pozicije delavskega razreda, teoreticno
staliS¢e podobno tistemu, ki so ga imeli klasi¢ni ekonomisti. 1z zgornje ravnotezne enacbe
lahko izvedemo vsaj tri primere, od katerih sta dva skrajni moznosti. V prvem primeru imajo
podjetja ali neskon¢no pogajalsko moc¢ - y; gre proti oo - ali pa so zmozna polno indeksirati
vsako mezdno zviSanje - y» je enako 1 (Lavoie, 1992, str. 394). V obeh situacijah se bo
dejanska realna mezda nagibala k of, k ciljni realni mezdi podjetij. Podjetja ne dovolijo padca
profitne marze pod ciljno raven in so se takoj sposobna odzvati na vsako narasc¢anje svojih
mezdnih stroskov. To je primer neskon¢ne premoci podjetij nad realno mezdo. Ta situacija je
prikazana na sliki 6.

Slika 6: Konfliktna inflacija, ko imajo podjetja absolutno pogajalsko mo¢ nad realno mezdo
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Wi = P«

O+ = Of

Vir: Lavoie, 1992.

Navpicna Crta ilustrira dejstvo da dejanska realna mezda ne more biti drugacna od ciljne realne
mezde podjetij. Stopnja inflacije je odvisna od pogajalske mo¢i sindikatov in od razkoraka med
ciljno realno mezdo podjetij in realno mezdo za katero si prizadevajo sindikati.

Drugi skrajni primer se pojavi, ko imajo sindikati absolutno premo¢ nad realno mezdo. To je
lahko posledica ali neskon¢ne pogajalske moci sindikatov ali pa ker lahko sindikati polno
indeksirajo nominalne mezde glede na nominalne cene. V obeh situacijah se dejanska realna
mezda neskon¢no pribliza ciljni realni mezdi sindikatov. Sindikati imajo mo¢ da lahko
nasprotujejo kakrSnem koli zniZzanju realne mezde. Podjetja so absolutno nezmozna zvisati
pribitek in posledi¢no znizati realno mezdo. Ta situacija je prikazana na sliki 7 (Lavoie, 1992,
str. 395).

Slika 7: Konfliktna inflacija, ko imajo sindikati absolutno pogajalsko moc¢ nad realno mezdo

A
w,Dp w

Wi /

O)*:O)w

Vir: Lavoie, 1992.
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Navpicna Crta ilustrira mo¢ sindikatov da postavijo realno mezdo na taki ravni, ki jo smatrajo
za pravicno. Stopnja inflacije je dolo¢ena s pogajalsko mocjo podjetij in razkorakom med
dejansko realno mezdo in ciljno realno mezdo podjetij. Kombinacija obeh zgornjih skrajnih
primerov bi bil primer juznoameriske strukturne inflacije, kjer sta oba indeksacijska parametra
-, in y; - zelo blizul; to je primer galopirajoce inflacije.

Na koncu imamo Se sploSen primer v katerem je dejanska realna mezda nekje med cilji
postavljenimi od strani podjetij na eni strani in sindikatov na drugi. SploSen primer se pojavi,
ko nobena skupina nima absolutne pogajalske premoci ali sposobnosti, da polno indeksira
mezdna ali cenovna zviSanja. Nekonsistentni mezdni zahtevki so “placani” z inflacijo in
kompromisom pri dejanski realni mezdi. To situacijo prikazuje slika 8 in jo je relativno
preprosto razloziti v primeru, ko ni indeksacije (Lavoie, 1992, str. 396).

Slika 8: Konfliktna inflacija, ko nobena stran nima absolutne pogajalske moc¢i nad realno
mezdo

W,

Qlww p

- Y10

Vir: Lavoie, 1992.

Naras¢ajota premica p predstavlja stopnjo cenovne inflacije pri razli¢nih dejanskih realnih
mezdah. Ce bi bila dejanska realna mezda enaka ciljni realni mezdi podjetij, potem bi bila
stopnja inflacije enaka ni¢. Padajota premica w predstavlja stopnjo mezdne inflacije pri
razlicnih dejanskih realnih mezdah. Stopnja mezdne inflacije bi bila enaka ni¢, ¢e bi bile
dejanska realna mezda in ciljna realna mezda sindikatov enaki. Pri sploSnem primeru se to
nikoli ne zgodi razen, Ce so ciljne mezde podjetij in sindikatov enake. Stopnja cenovna inflacije
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p je na ravnoteZni ravni, ko je enaka stopnji mezdne inflacije w, to je v tocki kjer se premici
sekata. V tem preseciscu prav tako dobimo realno mezdo -, ki izenaci obe inflacijski stopnji.
Lahko vidimo, da je to stabilno ravnotezje. Ce bi dejanska realna mezda presegala o. (poloZaj
desno od . na grafu), bi bila stopnja cenovne inflacije vi§ja od stopnje mezdne inflacije.

Posledi¢no bi realna mezdna padla nazaj v svoj stabilni polozaj w. (Lavoie, 1992, str. 397).

3.5.2. Vpliv sprememb v pogajalskih pozicijah

V osnovnem modelu inflacije, ki smo ga prikazali zgoraj, je stopnja inflacije odvisna samo od
pogajalske moci podjetij in delavskih sindikatov ter od razkoraka med njihovimi ciljnimi
realnimi mezdami. Predpostavili smo, da ostali dejavniki v gospodarstvu (npr. stopnja rasti)
nimajo nobenega ucinka na stopnjo inflacije. Tukaj bomo preucili vpliv sprememb v
pogajalskih pozicijah na razdelitev dohodka in posledi¢no na realno stopnjo rasti gospodarstva.

Najprej bomo preucili spremembe v pogajalski poziciji delavcev. Zanesli se bomo na enacbi
(3.6) in (3.8). Zgornji del slike 9 prikazuje dvig ciljne realne mezde delavcev od ®y1 na ®y..
To je prikazano z vzporednim premikom premice w navzgor. Lahko vidimo, da dvig ciljne
realne mezde delavcev vodi v vi§je stopnje cenovne in mezdne inflacije; v grafu prikazano s
p« 2. Nova dejanska realna mezda, dana z w.,, bo vi§ja kot pa pred spremembo v pogajalski
poziciji sindikatov.

Slika 9: Vi§ja (niZja) stopnja mezdne in cenovne inflacije in hitrejSa stopnja akumulacije
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Vir: Lavoie, 1992.

Analiza povecanja pogajalske moci delavcev bi dala podoben rezultat, s to razliko, da nova,
navzgor premaknjena premica w ne bi bila vzporedna s predhodno, ampak bi obe premici
izhajali iz iste tocke na  osi.

Zanimivo je pogledati ucinek, ki bi ga na gospodarstvo imela bolj bojevita delovna sila. Vi§jo
stopnjo inflacije spremlja prerazdelitev dohodka k delavcem, ker je realna mezda visja kot pred
spremembo pogajalske pozicije delavcev. Naras¢anje realne mezde vodi v vi§jo stopnjo
izkoriS€enosti in vi$jo stopnjo rasti gospodarstva. To pozitivno razmerje je prikazano na
spodnjem delu slike 9. Rezultat modela se ujema z rezultati prevladujoce analize inflacije.
NaraScanje aktivnosti - tukaj njene stopnje rasti - spremlja nara§¢anje cenovne inflacije. Cene
se gibljejo procikli¢no (Lavoie, 1992, str. 398-400).

Drugi primer, ki ga obravnavamo, je sprememba v pogajalski poziciji podjetij. Predpostavimo,
da se podjetja odloc¢ijo da sprejmejo nizji pribitek, tj. da si postavijo vi§jo ciljno realno mezdo
op, namesto . Ta bolj ohlapna pogajalska pozicija podjetij je prav tako prikazana na sliki 9.
Premica p se premakne vzporedno navzdol. Zmanjanje pogajalske moéi podjetij, ki bi bilo
simbolizirano s padcem vrednosti y parametra, bi vodilo v podoben rezultat, s to razliko, da
nova premica p ne bi bila vzporedna s staro (nova bi imela manjsi naklon) (Lavoie, 1992, str.
400). Sibkej$a monopolna mo¢ ali bolj popustljivo pogajanje od strani podjetij vodi v visje
dejanske mezde (o« namesto ) in k niZji stopnji profitne ter mezdne inflacije (p« 3 namesto
p- 1). Ce pogledamo spodnji del slike 9 vidimo, da niZjo stopnjo inflacije spremlja vigja stopnja
rasti. Inflacija je proticikli¢na.

Ta presenetljiv rezultat je posledica komplementarnih u¢inkov dveh klju¢nih postkeynesianskih
staliS¢: prerazdelitev dohodka v korist delavcev pospesi rast; manj konflikta za dohodek pa
upocasni inflacijo. Ce podjetja sprejmejo zmanjsanje svojega ciljnega pribitka, potem naj bi se
omenjena ucinka pojavila Se preden je dosezena polna izkoris¢enost v gospodarstvu. Seveda,
dvig ciljnega pribitka podjetij oziroma znizanje ciljne realne mezde podjetij bi imelo nasprotne
ucinke: stopnja rasti bi bila nizja, stopnja inflacije pa bi bila vi§ja. Prehod v to novo situacijo
lahko imenujemo stagflacija. Vpliv pogajalskih pozicij podjetij in sindikatov na ravnotezno
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stopnjo cenovne in mezdne inflacije lahko algebrai¢no izrazimo. Uporabimo enacbi (3.6) in
(3.10), dobimo:

P =W = Qyi(my-op)/(Q + 1) (3.11)

Ocitno je, da vsako povecanje razmika med o, in ®fvodi v naras€anje stopnje inflacije. Ker je
odvod p '« glede na Q iny; pozitiven, povetanje pogajalske moéi podjetij ali sindikatov prav
tako vodi v vi§jo inflacijo (Lavoie, 1992, str. 402).

3.6. Implikacije za ekonomsko politiko

Podjetnisko, trzno orientirano in denarno gospodarstvo s prilagoditvenim ban¢nim sistemom se
lahko sooci z dilemo, ¢e je priblizevanje k polni zaposlenosti povezano z naras¢ajoco stopnjo
inflacije. Ce ljudje izkusijo nara$¢ajode inflacijske pritiske, ko stopnja nezaposlenosti pada,
zaradi vladne politike deficitne potroSnje, bodo sprejeli prepri¢anje, da je za boj proti inflaciji
potrebno v kratkem roku povecati stopnjo nezaposlenosti do tocke kjer inflacija izgine.
Vprasanje, ki se postavlja, je, ali lahko kapitalisticno gospodarstvo doseZe ne-inflacijsko stanje
brez nenehnega ustvarjanja mnozice brezposelnih delavcev (Davidson, 1991, str. 85-86)?

Postkeynesianski ekonomisti priznavajo, da vsak bancni sistem, ki lahko zagotovi
menedzerjem dodatne finance za povecanje proizvodnje, lahko prav tako zagotovi financiranje
narascajocih denarnih mezd in drugih stroskov, ki dvigujejo denarne stroske proizvodnje. Kako
naj potem gospodarstvo, ki je zavezano politiki polne zaposlenosti in z ban¢nim sistemom, ki je
pripravljen financirati naraS¢ajoCe proizvodne stroske, prepreci menedzerjem, dobaviteljem
materiala in delaveem dviganje cen svojim storitvam zaradi njihovih osebnih koristi?

Neoklasi¢ni odgovor na to vpraSanje je, da v “svobodni” druzbi, kjer so ljudje motivirani edino
z osebno koristjo, lahko delavci in podjetniki svobodno zahtevajo katero koli ceno za svoje
storitve, tudi, e so te zahteve inflacijske. Dokler lahko monetarne oblasti vplivajo na omejitev
rasti denarne ponudbe, banke ne bodo mogle zagotavljati dovolj posojil za vzdrzevanje ravni
proizvodnje na isti ravni proizvoda pri inflacijskih zahtevah. Omejitev ban¢ne kreacije denarja
pomeni posledi¢no slabljenje povprasevanja - nacrtovana recesija - kar prisili menedzerje, da
odpustijo nekatere delavce. Posledi¢na “naravna stopnja” nezaposlenosti bo ogrozila delovna
mesta zaposlenih delavcev in brzdala prihodnje mezdne zahtevke, da ne dosezejo inflacijske
ravni. Postkeynesianski ekonomisti ugovarjajo tej miselnosti, po kateri je nujno ohranjati
mnozico nezaposlenih delavcev z namenom, da bi zahteve ostalih, ki so zaposleni drzali na ne-
inflacijskih ravneh (Davidson, 1991, str. 87).
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Postkeynesianski ekonomisti nasprotujejo drasti¢ni restriktivni monetarni politiki kot sredstvu
boja proti inflaciji, vendar ne zanikajo, da lahko dovolj velika nezaposlenost in poslovne
izgube v gospodarstvu znizajo stopnjo inflacije. Toda za razliko od neoklasi¢nih ekonomistov
postkeynesianski ekonomisti priznavajo, da bo druzba utrpela velike stroske, ne samo zaradi
povecanja nezaposlenosti in zmanjSanja realnega proizvoda, ampak tudi zaradi posledi¢ne
upocasnitve akumulacije proizvodnega kapitala. Ti stroSki se smatrajo za previsoke glede na
“koristi” uspesne restriktivne proti-inflacijske monetarne politike. Kot alternativo restriktivni
monetaristi¢ni proti-inflacijski politiki zagovarjajo politiko dohodka, kar pomeni sprejetje
druzbenega dogovora med ¢lani druzbe, da ne bodo delali inflacijskih mezdnih in profitnih
zahtevkov. Politika dohodka bi omogocala vecjo raven zaposlenosti, vecje profite in vecjo
akumulacijo in blagostanje brez inflacije (Davidson, 1991, str. 107-108).

Postkeynesianci menijo, da je politika dohodka politicno izvedljiva in delujoca, ¢e oblast
pojasni javnosti, bodo vsi na izgubi zaradi monetaristi¢ne proti-inflacijske politike, ¢e ne bodo
vsi delovali v skladu z druzbenim dogovorom za preprecevanje inflacije. Po
postkeynesianskem prepri¢anju se druzba lahko bori proti inflaciji in hkrati vzdrzuje stanje
blizu polne zaposlenosti s politiko dohodka, tako da se javnosti pove, kako bodo ti postopki
uskladili drugace nekonsistentne zahtevke vsake skupine, ki poskusa izboljsati svoj dohodek na
racun drugega. Javno sprejetje politike dohodka naj bi torej omogocilo maksimalno raven
odgovornost, da jasno in podrobno razlozi, da je edina alternativa permanentni politiki dohodka
ali permanentna visoka nezaposlenost (za omejitev inflacije) ali visoka inflacija (ki ustvari
velika popacenja in unic¢i gospodarski sistem). To proti-inflacijsko stalis¢e je v nasprotju z
ideologijo neoklasi¢ne teorije, ki pravi, da bo drzavno vmesavanje v svobodno trzno dolocanje
mezd in cen unicilo uc¢inkovitost “laissez-faire” sistema (Davidson, 1991, str. 108-109).

Lavoiejev model konfliktne inflacije je uporaben tudi za vodenje ekonomske politike. Iz
modela konfliktne inflacije lahko vidimo, da je na inflacijo mozno vplivati z regulacijo naklona
premic w in p . To pomeni, da ima ekonomska politika za obvladovanje inflacije na voljo vsaj
tri moznosti: (1) da poskusa zmanjSati mo¢ podjetij (to privede do padca vrednosti parametra
y1, ki ga ponavadi spremlja (ni pa nujno) zmanjSanje profitnih aspiracij - pomik ®f v desno);
(2) da poskuSa zmanjSati moc¢ sindikatov (to privede do padca vrednosti parametra €, ki ga
obicajno spremlja zniZanje ciljne realne mezde delavcev - pomik oy, v levo); (3) da poskusa
direktno in ze vnaprej doseci zblizanje izhodis¢nih dohodkovnih zahtev obeh strani (v primeru
sovpadanja podjetniSkih in sindikalnih ciljnih realnih mezd se inflacija sploh ne bi pojavila -
preseciSce premic w in p na sliki 8 bi bilo v toc¢ki w.).

Glede prve moznosti je posebej z vidika majhnega gospodarstva jasno, da previsoke profitne
pribitke na stroSke najucinkoviteje zniZzuje mednarodna konkurenca. Podjetja morajo v odprtem
gospodarstvu, ki je izpostavljeno konkurenci iz tujine, pri svojih cenovnih odlocitvah dobro
pretehtati vse pozitivne in negativne posledice doloCene stopnje pribitka ali profitne marze
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(pozitivne zaradi zagotavljanja akumulacije za razvoj in negativne zaradi izgube trgov in
konkurenc¢nosti). Druga moznost je monetaristi¢na in pomeni boj proti inflaciji z restriktivno
monetarno politiko, ki sicer zniza stopnjo inflacije, vendar za visoko ceno zmanjsanja obsega
proizvodnje (v grafiénem prikazu modela konfliktne inflacije to pomeni pomik premice p’
navzdol) in povecanja ravni nezaposlenosti, ki zmanjSuje pogajalsko mo¢ sindikatov in njihove
mezdne zahtevke (zmanj$anje naklona oziroma pomik premice w navzdol) (Susjan, 1997, str.
290). Postkeynesianski ekonomisti to drugo moznost zavracajo. ‘“Reynolds monetaristi¢no
zdravljenje inflacije z ustvarjanjem recesije primerja z nekom, ki poskusa avtomobil ustaviti
tako, da izpusti olje iz motorja - metoda je na koncu sicer u¢inkovita, toda cena za to je zelo
visoka. Neto ucinek take “stop-go” ekonomske politike je negativen, saj izguba druzbenega
proizvoda v recesijah praviloma presega njegovo povec€anje v fazah ekspanzije.” (Susjan, 1997,
str. 291). Toda izku$nje kazejo, da je za stabilizacijo gospodarstva, ki je v inflacijski spirali,
restriktivna monetarna politika nujno potrebna. Tretja moznost se nanaSa na mehanizme, ki
preprecujejo sprozitev inflacijskega procesa, ko se gospodarstvo priblizuje polni zaposlenosti.
Postkeynesianci dajejo prednost tej moznosti; gre za ukrepe politike dohodka, katerih cilj je

zblizati ®f in oy, in inflacijo odpraviti ze v njenem zacetku (Su§jan, 1997, str. 291).

Glavni problem pri politiki dohodka je, da nobena kapitalisticna drzava Se ni uspela zasnovati
politike dohodka, ki bi delovala na dolgi rok. Drzavno vsiljen nadzor nad mezdami in cenami
nujno moti trzne alokacijske procese in rezultira v naras¢anju popacen;j dlje kot traja drzavni
nadzor. Verjetno je glavna politicna tezava, da imajo vse stabilizacijske politike mocne
razdelitvene posledice. V primeru politike dohodka je ta vidik Se bolj jasen (Moore, 1979, str.
136).

Pri doseganju soglasja glede razdelitve dohodka se pojavijo tezave, ki so predvsem povezane z
institucionalno ureditvijo trga dela in s spreminjanjem pogajalske moci interesnih skupin. Pri
doseganju in vzdrzevanju druzbenega dogovora med skupinami (delavci in delodajalci) ima
pomembno vlogo stopnja centraliziranosti kolektivnih pogajanj. Kot smo Ze omenili, je
Calmforsova in Driffillova empiri¢na raziskava pokazala, da so sindikati bolj zadrzani pri
svojih mezdnih zahtevkih v gospodarstvih z moc¢no centraliziranimi oziroma moc¢no
decentraliziranimi kolektivnimi pogajanji, medtem ko so v drzavah z vmesno stopnjo
centralizacije sindikalni mezdni zahtevki bolj konfliktni. Potem naslednji problem je ta, da je
politika dohodka lahko zelo raztegljiv pojem (Susjan, 1997, str. 291).

Obstaja ve¢ vrst politik dohodka: (1) nadzor nad mezdami in drugimi oblikami dohodka od
strani drzave, ki dolo¢i dohodkovne standarde in skrbi za njihovo izvajanje; (2) neobvezne
smernice za oblikovanje mezd in drugih dohodkov (primer je dolo¢anje mezd zaposlenim v
javnem sektorju z namenom vplivati na ostale mezde); (3) dohodkovna politika “svobodnega
trga”, pri kateri drzava poskusa z raznimi ukrepi ustvariti zadostno brezposelnost za oslabitev
“previsokih” mezdnih zahtevkov; (4) dav¢na politika dohodka, pri kateri drzava, ali z davkom
sankcionira tista podjetja, ki so odobrila naraS¢anje mezd nad povprecno rastjo produktivnosti,
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ali pa z dav¢énimi olajSavami nagradi podjetja, ki so se pri izplacevanju mezd drzala dolocenih
smernic; (5) planska politika dohodka, za katero je znacilno, da je doloCanje dohodkovnih
standardov podrejeno procesu planiranja, ki je osredotoCeno na dolgoro¢ni razvoj in
konkurenéni polozaj gospodarstva.

Kot vidimo, je pojmovna raztegljivost politike dohodka ocitna: (1) pomeni v celoti
administrativno dolocanje dohodkov, (3) je v bistvu monetaristicni naéin ustvarjanja
nezaposlenosti, ki s povecanjem ravni nezaposlenosti disciplinira delavce. Postkeynesianci se v
glavnem zavzemajo za (4), tj. za davéno politiko dohodka, ki naj bi preprecevala previsoko
narascanje mezd. Tezava pri davéni politiki dohodka je v tem, ker podjetja omeji na povprecno
rast mezd, ki je v skladu z povprecno stopnjo rasti produktivnosti. Z makroekonomskega vidika
je to pravilno, z mikroekonomskega pa ne, ker posameznim podjetjem otezuje vodenje lastne
stimulativne politike pri izplatevanju mezd, kar se lahko povratno negativho odrazi v
produktivnosti. Za slovenske razmere je zelo relevantna postavka (2), tj. dolo¢anje dohodkov v
javnem sektorju in drzavni upravi, zaradi mo¢nega demonstracijskega ucinka. Z naras¢anjem
plac v javnem sektorju drzava spodbuja mezdne zahteve zaposlenih v ostalih sektorjih;
nasprotno pa stabilnost pla¢ v drzavnem sektorju deluje zaviralno na dohodkovne aspiracije
delavcev v drugih sektorjih (Susjan, 1997, str. 292).

SKLEP

V diplomskem delu smo predstavili postkeynesiansko teorijo inflacije oziroma teorijo
konfliktne inflacije. Teorija konfliktne inflacije je poglobljeno in teoretiéno popolnejse
nadaljevanje teorije stroskovne inflacije. Postkeynesianski pristop k razlagi inflacije se
razlikuje od stroSkovnega pristopa v tem, da prepoznava izvor inflacije v neprestanem
konfliktu oziroma boju med razli¢nimi skupinami v druzbi za razdelitev narodnega dohodka, za
razliko od stroSkovnega pristopa, ki je videl vzrok inflacije predvsem v naraScanju faktorskih
stroSkov. Postkeynesianska razlaga inflacije se bistveno razlikuje od neoklasi¢ne razlage
inflacije, ki trdi, da je izklju¢ni vzrok za inflacijo preseZzno narascanje koli¢ine denarja, za kar
krivijo preveliko drzavno in investicijsko porabo. Postkeynesianski ekonomisti trdijo, da je
narascanje denarnega stoga v bistvu prej posledica (naraS¢anja gospodarske aktivnosti) kot pa
vzrok (za narascanje splosne ravni cen oziroma inflacijo). Postkeynesianci glavni vzrok
inflacije v sodobnih trznih gospodarstvih vidijo v ve¢dimenzionalnem konfliktu za razdelitev
narodnega dohodka, ki poteka med razli¢nimi organiziranimi skupinami v neki druzbi. Stroski
nekoga oziroma cene proizvodov in storitev, ki jih nekdo placuje, predstavljajo dohodek
nekoga drugega. Tako si lahko neka organizirana skupina z zaracunavanjem visjih cen svojih
proizvodov ali storitev pridobi vecji delez narodnega dohodka na racun drugih. Kombinacija
obravnavanih institucionalnih znacilnostih v sodobnih trznih gospodarstvih pa je verjetno
bistveno pripomogla k proizvajanju in vztrajnosti (konfliktnih) inflacijskih procesov po drugi
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svetovni vojni. Organizirane skupine z ekonomsko ali politicno mocjo, ki so nezadovoljne z
obstojeCo razdelitvijo delezev narodnega dohodka, obi¢ajno nocejo miroljubno pristati na
“trzno” razdelitev dohodka. Te skupine imajo moc¢ si pridobiti vecji relativni delez narodnega
dohodka predvsem na skodo tistih, ki nimajo (ali imajo majhno) ekonomske ali politiéne moci.
Posledica razdelitvenega konflikta teh organiziranih skupin pa je inflacija. Ukrepi tradicionalne
proti-inflacijske (restriktivne) monetarne politike lahko na konfliktno inflacijo vplivajo le
posredno, tako da z naértovanim ustvarjanjem dovolj velike recesije in nezaposlenosti oslabijo
pogajalsko pozicijo sindikatov oziroma delavcev. Postkeynesianski ekonomisti kot superiorno
alternativo restriktivni monetarni politiki zagovarjajo politiko dohodka, ki naj bi uskladila
konfliktne dohodkovne zahteve delavcev in podjetij ter tako preprecila nastanek razdelitvenega
konflikta in inflacije.

LITERATURA

1. Arestis Philip: Post-Keynesian Theory of Money, Credit and Finance. Arestis Philip, ed.,
Post-Keynesian Monetary Economics. Aldershot : Edward Elgar, 1988, str. 41-71.

2. Arestis Philip, Eichner Alfred S.: The Post-Keynesian and Institutionalist Theory of

Money
and Credit. Journal of Economic Issues, B.k., 22(1988), 4, str. 1003-1021.

3. Calmfors Lars, Driffill John: Bargaining structure, corporatism and macroeconomic
performance. Economic policy, B.k., 3(1988), 1, str. 14-61.

4. Davidson Paul: Controversies in Post-Keynesian Economics. Aldershot : Edward Elgar,
1991. 130 str.

5. Gylfason Thorvaldur, Lindbeck Assar: The Political Economy of Cost Inflation. Kyklos,
B.k., 35(1982), 3, str. 430-455.

6. Lavoie Marc: The Foundations of Post-Keynesian Economic Analysis. Aldershot :

Edward
Elgar, 1992. 461 str.

7. May Ann Mari, Grant Randy R.: Class Conflict, Corporate Power, and Macroeconomic
Policy: The Impact of Inflation in the Postwar Period. Journal of Economic Issues, B.k.,
25(1991), 2, str. 373-381.

8. McNabb Robert, McKenna Chris: Inflation in Modern Economies. Hertfordshire :
Harvester Wheatsheaf, 1990. 141 str.

9. Moore Basil J.: Monetary Factors. Eichner Alfred, ed., A Guide to Post-Keynesian
Economics. London : Macmillan, 1979, str. 120-138.

10. Moore Basil J.: Unpacking the Post-Keynesian Black Box: Wages, Bank Lending and the
Money Supply. Arestis Philip, ed., Post-Keynesian Monetary Economics. Aldershot :
Edward Elgar, 1988, str. 122-151.

11. Moore Basil J.: The endogenous money supply. Journal of Post Keynesian Economics,
B.k., 10(1988a), 3, str. 372-385.

43



12.

13.

Nelson Luise C.: Monetary Policy Official’s Views about Setting Monetary Targets.
Journal of Economic Issues, B.k., 27(1993), 4, str. 1181-1193.
Niggle Cristopher J.: The Endogenous Money Suplly Theory: An Institutionalist

Appraisal.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.
21.

22.

23.

Journal of Economic Issues, B.k., 25(1991), 1, str. 137-151.

Norci¢ Oto: Uvod v politi¢no ekonomijo: alternativni politekonomski izzivi v sodobni
ekonomski teoriji. Ljubljana : Enotnost, 1996. 200 str.

Palley Thomas I.: Post Keynesian Economics: Debt, Distribution and the Macroeconomy.
1. izdaja. Hampshire : Macmillan Press, 1996. 239 str.

Ribnikar Ivan: Denarni sistem in denarna teorija, 2. del: Denarna teorija. Ljubljana :
Ekonomska fakulteta, 1995. 277 str.

Sawyer Malcom C.: The challenge of radical political economy: an introducton to the
alternatives to neo-classical economics. 1. izdaja. Hertfordshire : Harvester Wheatsheaf,
1989. 479 str.

Smith David: Uspon i pad monetarizma. Beograd : s.n., 1988, str. 81-121.

Susjan Andrej: Postkeynesianska ekonomska teorija: vzpostavljanje alternative neoklasi¢ni
ekonomiki. Ljubljana : Fakulteta za druzbene vede, 1995. 275 str.

Susjan Andrej: Konfliktna inflacija. Teorija in praksa, Ljubljana, 34(1997), 2, str. 285-294.
Susjan Andrej: Izbrana poglavja iz politi¢ne ekonomije. Ljubljana : Ekonomska fakulteta,
1997a. 111 str.

Trevithick James: Inflation: A guide to the Crisis in Economics. 2. izdaja. New York :
Penguin, 1980. 145. str.

Zizmond Egon: Zveza med brezposelnostjo in inflacijo. Kraéun Davorin, ed., Uvod v
ekonomijo. Makroekonomika, Maribor : Studio Linea, 1991, str. 129-147.

44




<<
  /ASCII85EncodePages false
  /AllowTransparency false
  /AutoPositionEPSFiles true
  /AutoRotatePages /All
  /Binding /Left
  /CalGrayProfile (Gray Gamma 2.2)
  /CalRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CalCMYKProfile (U.S. Web Coated \050SWOP\051 v2)
  /sRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CannotEmbedFontPolicy /Warning
  /CompatibilityLevel 1.4
  /CompressObjects /Tags
  /CompressPages true
  /ConvertImagesToIndexed true
  /PassThroughJPEGImages true
  /CreateJDFFile false
  /CreateJobTicket false
  /DefaultRenderingIntent /Default
  /DetectBlends true
  /ColorConversionStrategy /LeaveColorUnchanged
  /DoThumbnails false
  /EmbedAllFonts false
  /EmbedJobOptions true
  /DSCReportingLevel 0
  /SyntheticBoldness 1.00
  /EmitDSCWarnings false
  /EndPage -1
  /ImageMemory 1048576
  /LockDistillerParams false
  /MaxSubsetPct 100
  /Optimize false
  /OPM 1
  /ParseDSCComments true
  /ParseDSCCommentsForDocInfo true
  /PreserveCopyPage true
  /PreserveEPSInfo true
  /PreserveHalftoneInfo false
  /PreserveOPIComments false
  /PreserveOverprintSettings true
  /StartPage 1
  /SubsetFonts true
  /TransferFunctionInfo /Preserve
  /UCRandBGInfo /Remove
  /UsePrologue false
  /ColorSettingsFile (Color Management Off)
  /AlwaysEmbed [ true
  ]
  /NeverEmbed [ true
  ]
  /AntiAliasColorImages false
  /DownsampleColorImages true
  /ColorImageDownsampleType /Bicubic
  /ColorImageResolution 150
  /ColorImageDepth -1
  /ColorImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeColorImages true
  /ColorImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterColorImages true
  /ColorImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /ColorACSImageDict <<
    /QFactor 0.76
    /HSamples [2 1 1 2] /VSamples [2 1 1 2]
  >>
  /ColorImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000ColorACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000ColorImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasGrayImages false
  /DownsampleGrayImages true
  /GrayImageDownsampleType /Bicubic
  /GrayImageResolution 150
  /GrayImageDepth -1
  /GrayImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeGrayImages true
  /GrayImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterGrayImages true
  /GrayImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /GrayACSImageDict <<
    /QFactor 0.76
    /HSamples [2 1 1 2] /VSamples [2 1 1 2]
  >>
  /GrayImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000GrayACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000GrayImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasMonoImages false
  /DownsampleMonoImages true
  /MonoImageDownsampleType /Bicubic
  /MonoImageResolution 300
  /MonoImageDepth -1
  /MonoImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeMonoImages true
  /MonoImageFilter /CCITTFaxEncode
  /MonoImageDict <<
    /K -1
  >>
  /AllowPSXObjects false
  /PDFX1aCheck false
  /PDFX3Check false
  /PDFXCompliantPDFOnly false
  /PDFXNoTrimBoxError true
  /PDFXTrimBoxToMediaBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXSetBleedBoxToMediaBox true
  /PDFXBleedBoxToTrimBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXOutputIntentProfile (None)
  /PDFXOutputCondition ()
  /PDFXRegistryName (http://www.color.org)
  /PDFXTrapped /Unknown

  /Description <<
    /FRA <>
    /JPN <FEFF3053306e8a2d5b9a306f30019ad889e350cf5ea6753b50cf3092542b308000200050004400460020658766f830924f5c62103059308b3068304d306b4f7f75283057307e30593002537052376642306e753b8cea3092670059279650306b4fdd306430533068304c3067304d307e305930023053306e8a2d5b9a30674f5c62103057305f00200050004400460020658766f8306f0020004100630072006f0062006100740020304a30883073002000520065006100640065007200200035002e003000204ee5964d30678868793a3067304d307e30593002>
    /DEU <>
    /PTB <>
    /DAN <>
    /NLD <>
    /ESP <>
    /SUO <>
    /ITA <>
    /NOR <>
    /SVE <>
    /ENU <>
  >>
>> setdistillerparams
<<
  /HWResolution [600 600]
  /PageSize [595.276 841.890]
>> setpagedevice


