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UvoD

Financiranje podjetja je zelo pomemben proces, znotraj katerega je treba razmisliti o tem,
kako priskrbeti razlicne vire financiranja, ki so potrebni za ustanovitev ali nemoteno
poslovanje podjetja. Za podjetje so viri financiranja zelo pomembni, saj jih potrebuje tako
za zaCetek obratovanja, za povecanje proizvodnje ali vpeljevanje novih proizvodov, kar
pomeni tudi za raziskovanje in preizkuSanje novih projektov, za razsiritev poslovanja, kar
pomeni, da podjetje skuSa prodreti Se na druge trge, za reklame in vse ostale projekte, ki so
vezani na poslovanje podjetja. Da si podjetje pridobi zadosti virov financiranja, je torej
zelo pomembno za njegove nemoteno poslovanje.

Financ¢ni viri so lahko dolgoroc¢ni ali kratkoro¢ni, v zaklju¢ni nalogi pa sem se osredotocila
na kratkoro¢ne zunanje vire financiranja malih in srednjih podjetij, med katerimi se
najpogosteje pojavljajo krediti, limiti na transakcijskih racunih, revolving krediti ter
faktoring. Ko se v podjetju pojavijo potrebe do pridobitve novih virov financiranja, se
pojavi vprasanje, kateri vir je za podjetje najbolj optimalen. Pri odlo¢anju imajo
pomembno vlogo obrestna mera, rok vracila, Cas realiziranja financiranja ter zavarovanja,
ki jih posamezni finanéni vir zahteva. V zaklju¢ni nalogi sem predstavila posamezni
finanéni vir, njegove prednosti in slabosti.

Z raziskavo med finan¢nimi druzbami sem poskusala ugotoviti, kateri vir kratkoro¢nega
financiranja je najbolj optimalen za financiranje malih in srednje velikih podjetij, poleg
tega pa sem odgovarjala na vprasanja:

e Kateri kratkoro¢ni vir financiranja je za podjetje strosSkovno najprimernej$i?
e Kateri kratkoro¢ni vir financiranja se lahko realizira v najkrajSem ¢asu?
e Katera zavarovanja posamicen kratkoro¢ni vir financiranja zahteva?

e Kaksni so postopki za pridobitev posami¢nega kratkoro¢nega vira financiranja?

Pri izdelavi zakljuéne naloge sem si pomagala s podatki v obstojeci literaturi in podatki, Ki
sem jih zbrala pri ponudnikih kratkoro¢nih virov financiranja. Pri vsakem viru financiranja
sem upostevala podatke izbranih finan¢nih druzb, na podlagi tega pa sem proucila stroske
(obrestne mere, provizije, nadomestila) posameznega kratkorocnega vira financiranja,
postopke za pridobitev in zavarovanja, ki so potrebna za pridobitev posami¢nega vira
financiranja.

1 VIRI FINANCIRANJA

V danasnjem c¢asu, Se vedno zaznamovanim od nedavne gospodarske krize, se veliko
podjetij bojuje za obstanek na trgu. Podjetja morajo biti kos vsem spremembam, tako
gospodarskim, kot tudi socialnim, slediti tehnoloSkemu napredku, se nanj uspesno odzvati,
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ter s tem doseci ¢im uspesnejsi preboj med globalno konkurenco. Spremembe vplivajo tudi
na dostopnost malih in srednje velikih podjetij do finan¢nih virov, saj je kriza njih Se
posebej mocno prizadela. Mala in srednje velika podjetja so namre¢ bolj ranljiva od velikih
podjetij, predvsem zaradi naslednjih razlogov (Institut za raziskovanje podjetnistva, 2011,
str. 3):

e podjetja tezje zmanjSujejo Stevilo zaposlenih;

e podjetja so v vecji meri odvisna od ban¢nih kreditov;

e njihova poslovna dejavnost je manj razprSena;

e imajo Sibko finan¢no strukturo;

e imajo manj razlicnih moznosti za dostop do financ¢nih virov;

e v povprecju imajo nizjo kreditno boniteto.

Zakon o gospodarskih druzbah (Ur. 1. RS, s§t. 65/09 — uradno precis¢eno besedilo, 33/11,
91/11, 32/12, 57/12, 44/13 — odl. US, 82/13 in 55/15, v nadaljevanju ZGD-1) spada med
najpomembnejSe zakone, saj predstavlja temeljni sistemski zakon na podrocju prava
gospodarskih druzb in ureja ustanavljanje, organiziranost in poslovanje gospodarskih druzb
in subjektov (Kocbek, 2014, str. 11). Druzbe oziroma podjetja lahko kot dejavnost
opravljajo vse posle, z izjemo tistih, ki se po zakonu ne smejo opravljati kot gospodarskih
posli, pri ¢emer lahko opravljajo le tiste dejavnosti oziroma gospodarske posle, ki so jih
vpisali v register. Podjetnik oziroma druzba ali podjetje SO odgovorni za svoje obveznosti
in zanje odgovarjajo z vsem svojim premozenjem (ZGD-1, 6. in 7. ¢len).

Nacinov za financiranje podjetij je zelo veliko, obstaja tudi ve¢ vrst investiranja.
Financiranje pomeni zagotavljanje kapitala za podjetniske aktivnosti in pove, od kod
prihaja kapital, medtem ko s pojmom investiranje opredelimo kapitalske nalozbe v
podjetje, pokaZejo pa nam, kam se prejeti kapital steka (Glogovsek, 2008, str. 15).

Finance podjetja so povezane z drugimi podro¢ji v podjetju, najbolj s proizvodnjo,
racunovodstvom in trZzenjem. Predstavljajo povezavo med vsemi poslovnimi podrocji, vse
poslovne odlocitve pa imajo takSne ali drugacne finan¢ne posledice. Naloga financne
sluzbe je, da ima pregled nad finan¢nim dogajanjem znotraj podjetja, ter da daje povratne
informacije posameznim delom poslovnega procesa (Radek, 2006, str. 9).

Za podjetje so vprasanja o financiranju pomembna v vseh fazah obratovanja, in sicer Ze
pred ustanovitvijo podjetja, ko se prerazporejajo stroski, ob sami ustanovitvi podjetja, ko
so dodatna finan¢na sredstva zelo pomembna predvsem za zagotovitev finan¢nih sredstev,
s katerimi se lahko pokrijejo zacCetni stroski, zaloge, sredstva, ter nadaljnje pri razvoju in
rasti podjetja. Financiranje v podjetju je povezano s pridobitvijo, uporabo, ter
upostevanjem stroskov skozi zivljenjski cikel podjetja. V vsaki fazi so podjetju na
razpolago dolocena sredstva, s katerimi razpolaga in gospodari. To, da so znane zivljenjske
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faze podjetja in moznosti financiranja poslovanja v neki fazi, lahko pripomore k
optimalnemu finanénemu poslovanju podjetja. Financni Zivljenjski cikel podjetja se
obicajno razdeli na sedem stopenj, ki se imenujejo investicijske stopnje in se vsaj delno
skladajo z zivljenjskim ciklom podjetja. Investicijske stopnje obiCajno kazejo, kakSen
kapital potrebuje podjetje (Bracic, 2009, str. 87).

Financ¢ni zivljenjski cikel podjetja sestavljajo naslednje investicijske stopnje (Tajnikar,
2000, str. 186-190; Bracic, 2009, str. 89):

e semenski kapital, ki je povezan z nastankom podjetja, njegovim razvojem ter
preucevanjem smiselnosti zastavljene podjetniske ideje. Tovrstne finance so potrebne,
ko je Ze razvita neka podjetniska ideja o proizvodu ali storitvi, vendar ne do te mere, da
bi se ta ze proizvajala;

e zagonski ali startni kapital, Cigar viri financiranja so zelo podobni semenskemu
kapitalu, saj se financirajo ve¢ina iz zasebnih virov;

e zgodnji kapital predstavlja finance, ki podjetju omogocCajo prezivetje zaCetnega
obdobja, ¢eprav proizvodnja trenutno $e ne prinasa dobicka. Nasprotno so te finance
namenjene kritju izgube proizvodnje, njenega ohranjanja in povecevanja;

e druga runda, kar pomeni, da gre za financiranje drugega kroga, razlogi za financiranje
pa so lahko pozitivni ali negativni. Med pozitivne spada npr. presezek prodaje nad
planirano, saj so potrebna dodatna sredstva, ki zapolnijo povprasevanje. Med negativne
razloge pa spadajo prekoracitve stroskov pri razvijanju proizvoda ter slaba raziskava
trga.

e razSiritveni kapital, ki izraza uspesSnost zZivljenjskega cikla podjetja, v primeru, da rast
podjetja ni uspesna, pa se lahko vlaganja v tej fazi porabijo bodisi za vlaganja v kapital
za preobrate znotraj podjetja, ki bi doprinesli k dobi¢konosnosti podjetja, bodisi za
vlaganja v nadomestni kapital, s katerim se od obstojecih lastnikov odkupi delez ali
dolocen del. V primeru zamenjave dolga z lastniskim delezem se zvisa tudi finan¢na
trdnost podjetja;

o odkupi, kajti uspesnost podjetja se pokaze s tem, da podjetje postane dobi¢konosen
predmet prodaje ali nakupa;

e vmesni kapital, znotraj te stopnje pa gre za prepletanje lastnosti tako trajnega kot
dolzniSkega kapitala.

Bistvena naloga podjetnika je torej zagotavljanje finanénih virov, ki pomeni, da potek
poslovanja in rast podjetja potekata nemoteno. Podjetnik se mora odlociti, ali je podjetje
sposobno, da se financira z lastnimi viri oziroma ali si bo moralo sredstva za poslovanje
izposoditi. Pri tem obstaja Se ena ovira, saj podjetjem niso dostopni vsi finan¢ni viri
(Stupica, 2005, str. 15).



Vire financiranja podjetja lahko razdelimo na zunanje in notranje. Notranje financiranja je
mogoce z doseganjem pozitivnega denarnega toka, nasprotje notranjemu financiranju pa je
zunanje financiranje, ki lahko predstavlja pridobitev novega (lastniskega) kapitala ali novih
dolgov. Z vidika lastniStva znotraj podjetja pa je mogoce lociti lastniSko in dolznisko
financiranje, pri ¢emer med lastniSke vire financiranja spadajo lastna sredstva ustanovitelja
in sredstva drugih sovlagateljev, zadrzani dobicek itd. Vlagatelju kapitala dajejo lastniski
viri pravico do lastni§tva podjetja. Pri dolzniSkem financiranju pa gre le za izposojanje
kapitala od pravnih ali fizi¢nih oseb, najpogostejSe oblike dolzniSkega financiranja pa so
kratkoro¢ni in dolgoro¢ni ban¢ni krediti, drugi krediti, obveznice (Sibincic¢, 2007, str. 2).

Pri financiranju podjetja v splo$nem torej lo¢imo notranje in zunanje vire financiranja, ki
so prikazani na sliki 1.

Slika 1: Mozna priskrba virov financiranja

PRISKRBA VIROV FINANCIRANIA

/\

NOTRANJE FINANCIRANIE | | ZUNANIE FINANCIRANIE ‘
/ ebne oblike
Samofinanciranje Subwencije Kreditne oblike (dolinitko finame. )
(lastno financiranje) (doliniEke financ.) - lizng
- lastna SIL\jEI'EEI. Osthlo notranje - baném krediti - fL'_th_nrll'lg
podjetnika (drudima, financiranje Zagonski kapital - drug krediti - farfiting
prijatelji) ob ustanovitvi - zadrfan dohiéek {kot posebna oblika - obveznice Lastno financiranje
als kasncje - amortizacija lastnifkepa kapitala) (izdaja delnic)
- rezervacije - formalne-institucionalm - zapria prodaja podjetja
- dezinvestiranje viagatelp (skladi tveganega {podjet)e, ki ne kotira na
kapitala) borzn)
- neformalni vlagatelji - Javna prodaja podjetja
{poslovnn angeli) (preko borze)

Vir: Povzeto in prirejeno po G. Bracic, Priskrba virov financiranja glede na Zivijenjski cikel podjetja, 2009,
str. 87.

Kot prikazuje slika 1, se lahko notranji viri financiranja razdelijo na samofinanciranje
oziroma lastno financiranje, kar pomeni financiranje z lastnimi sredstvi podjetnika, ter na
ostale vire financiranja, kamor spadajo zadrzan dobicek, amortizacije, rezervacije. Zunanji
viri financiranja pa se lahko razdelijo na posebne oblike financiranja (lizing, faktoring),
lastno financiranje (zaprta prodaja podjetja za podjetja, ki ne kotirajo na borzi, ter javna
prodaja podjetja preko borze), kreditne oblike (ban¢ni krediti, drugi krediti in obveznice),
zagonski kapital kot posebna oblika lastniskega kapitala (formalni — institucionalni
vlagatelji, neformalni vlagatelji), subvencije.



1.1 Notranji viri financiranja

Kadar podjetje uporabi lastne vire za financiranje, gre za notranje financiranje. To so torej
tisti viri, ki nastanejo oziroma so Ze prisotni v podjetju (Stupica, 2005, str. 16).

Med notranje vire financiranja se kot najcenejsa sredstva uvr§¢a samofinanciranje, saj se z
njim ne bremeni denarni tok, poleg tega pa predstavlja najcenejSe sredstvo po stroskih in
glede na nadzor nad sredstvi. S tovrstnim investiranjem podjetnik potencialnim
investitorjem dokazuje, da verjame v lastno podjetje. Kljub temu pa taks$no investiranje s
seboj prinese tudi tveganja, saj podjetnik postane odvisen od podjetja, poleg tega pa lahko
ob propadu izgubi vecino ali celoten denar, ki ga je vlozil v podjetje. Najpogostejsi oblike
lastniSkega financiranja po definiciji 4F so (InStitut za raziskovanje podjetnistva, 2011, str.
6):

e ustanovitelji (Founders);

e druzina (Family);

e prijatelji (Friends) — druzina in prijatelji so zelo pogost vir financiranja, saj podjetnika
poznajo, mu zaupajo, poleg tega pa z vlozenim denarjem pridobijo

e naivnezi (Fools).

Najpomembnejsi notranji vir financiranja predstavlja nerazdeljeni zadrzani dobicek, ki pa
ga mora podjetje s svojim poslovanjem in dejavnostjo Sele ustvariti. Dobicek podjetja je
odvisen od (Filipi¢ & Markovi¢ - Hribernik, 2000, str. 174):

e asortimenta proizvodnje;

e obsega proizvodnje in prodaje;

e ravni cen proizvodov ali storitev ter

e vrednosti porabljenih materialnih sredstev in na novo ustvarjene vrednosti.

Amortizacija kot notranji vir financiranja podjetja predstavlja sredstva, ki jih podjetje
pridobi s postopnim preoblikovanjem stalnih sredstev v denar, pri cemer ne zadosca, da se
amortizacija preoblikuje kot strosek v nove proizvode, temve¢ morajo biti ti proizvodi tudi
prodani in placani. Kot vir se torej lahko uporabi le tisti del amortizacije, ki se je
preoblikoval v denar, hitrost tega procesa pa je odvisna od dolzine proizvodnega procesa,
hitrosti prodaje gotovih izdelkov ter od hitrosti unovcenja terjatev. Amortizacija se tako v
celoti ne more upostevati kot vir financiranja, saj je neki del amortizacije v zalogah
nedokoncane proizvodnje, v zalogah gotovih izdelkov in terjatvah do kupcev (Filipi¢ &
Markovi¢ - Hribernik, 2000, str. 176).

Denarna sredstva amortizacije, ki so dostopna na ra¢unu podjetja, se lahko uporabijo tudi
za zacasno financiranje gibljivih sredstev. Razlog za to je, da se proces amortiziranja stalno
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odvija, medtem ko se zamenjava stalnih sredstev odvija le od ¢asa do ¢asa. Amortizacijska
sredstva se lahko do njihove dokonéne namenske uporabe koristijo v obratne namene, saj
se uporabljajo za financiranje gibljivih sredstev, kar je ekonomsko bolj ugodno, kot ¢e bi
se za ta namen najemali krediti, ki so drazji. Podjetja si s tem zmanjSujejo financne stroske,
poleg tega je manjsa tudi zadolzenost pri bankah (Radek, 2006, str. 77).

Poleg nastetih ima podjetje na razpolago Se nekatere druge notranje vire financiranja, kot
so financiranje iz rezerv, financiranje z zmanjSevanjem davkov, financiranje s postopnim
dezivestiranjem, financiranje iz racionalizacij ter financiranje s sprostitvijo sredstev zaradi
povecanega koeficienta obracanja gibljivih sredstev (Filipi¢ & Markovi¢ - Hribernik, 2000,
str. 177).

1.2 Zunanji viri financiranja

Ker imajo mala in srednje velika podjetja manj moznosti za dostopanje do virov
financiranja kot velika podjetja, so zelo odvisna od tega, koliko jim je dostopno zunanje
financiranje s strani ban¢nega sektorja. Dostop do slednjega se je z nastopom kreditnega
kréa nekoliko otezil, saj so bile banke v ¢asu gospodarske krize manj pripravljene
sprejemati visoka tveganja zaradi moznih stecajev podjetij. Glede posojanja denarja so zato
banke zelo previdne, to pa posledi¢no dvigne obrestne mere za posojila. Dodatno oviro za
dostop do posojil malim in srednje velikim podjetjem predstavlja tudi visoka informacijska
asimetrija med podjetji in bankami glede trenutnega in prihodnjega poslovanja podjetij.
Banke zaradi tega zviSajo obrestno mero oziroma zavrnejo kreditiranje, ¢e podjetja nimajo
dovolj kakovostnih zavarovanj.

Kot oblika zunanjega financiranja se pojavljajo dolzniski viri financiranja, med katere
spadajo ban¢ni in drugi krediti (kratkoro¢ni in dolgoro¢ni), obveznice, lizing, faktoring.
Gre za izposojo denarja, izposojeni denar pa se vraca kot meseéni obroki, za kar se placuje
doloc¢ena obrestna mera. Tovrstni viri financiranja naj bi bili za novoustanovljena podjetja
tezje pridobitni, saj so potrebne ustrezne bonitete, zgodovina poslovanja, prav tako je
potrebna tudi garancija v obliki sredstev podjetja ali osebnih sredstev. Zato so lastniski viri
financiranja bolj prakti¢ni in lazje dostopni (kapital, neformalni vlagatelji — poslovni
angeli) (Institut za raziskovanje podjetnistva, 2011, str. 3-6).

Pri dolzniskem financiranju si podjetja finan¢na sredstva, ki jih potrebujejo, izposodijo na
trgu. Podjetnik se pri tem zaveze, da bo redno odplaceval glavnice dolga in pripadajoce
obresti. V prihodnosti tako vraca od posojilodajalca pridobljena finan¢na sredstva, pri tem
pa posojilodajalec ne pridobi solastnistva, ter se prav tako tudi ne vmeSava v upravljanje
podjetja in delovanje podjetnika. Najpomembne;jsi vir za dolZzniSko financiranje v Sloveniji
so banke, te pa se pri financiranju malih in srednjih podjetjih povezujejo tudi z drugimi
ustanovami npr. obCinami, zavarovalnicami, zbornicami, itd. (Stupica, 2005, str. 21).
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Poslovni angeli kot neformalni vir zunanjega financiranja obi¢ajno predstavljajo uspes$ne
podjetnike ali poslovneze, ki so ustanovili uspe$no podjetje ali celo ve¢ uspesnih podjetij,
ter so pripravljeni, da bodo del svojega kapitala investirali v dobre podjetniske ideje. Tako
sami odloc¢ajo o tem, v koga oziroma v katero podjetje bodo investirali svoj denar, obicajno
pa se odloCijo za tiste panoge, v katerih imajo izkusnje. Poslovni angeli so kot partnerji
podjetja, saj podjetnikom svetujejo s svojim podjetniskim znanjem in izkuSnjami, kot
partnerji pa so udelezeni tudi pri dobi¢ku oziroma izgubi podjetja.

Prvo formalno zdruzenje najboljsih slovenskih poslovnezev, ki so pripravljeni investirati v
mlada in perspektivna podjetja z inovativno idejo predstavljajo Poslovni angeli Slovenije.
Clani podjetnikom zadetnikom omogocajo dostop do veé kot 40 najuglednejsih
investitorjev v Sloveniji, poslovna izobrazevanja, znanje o gradnji podjetij, hitrejsi dostop
do skladov tveganega kapitala, realno oceno poslovnega nacrta (InStitut za raziskovanje
podjetnistva, 2011, str. 6, 22).

Priljubljena moZnost zunanjih virov financiranja so tudi subvencije oziroma
subvencionirani krediti, predvsem kot subvencije za mlade podjetnike. Znacilnost
subvencij je, da so obrestne mere zelo ugodne, poleg denarnih sredstev pa omogo¢ijo tudi
podjetniSka svetovanja.

2 KRATKOROCNI ZUNANJI VIRI FINANCIRANJA

Marsikatero podjetje se sooCi s tezavami omejenih moznosti zunanjega financiranja
lastnega poslovanja, s katerim bi si zagotovilo uspesno rast in poslovanje. Predvsem to
velja za mala in srednja podjetja ter za podjetja, ki zelo hitro rastejo (t. i. gazele), saj
dosegajo visoke stopnje rasti raznih kazalcev poslovanja in se morajo bolj ali manj zanasati
na lastna sredstva, ki pa so veckrat premajhna ali nezadostna (Jus, 2004, str. 68). Podjetja
si pri poslovanju tako lahko pomagajo s kratkoro€nimi zunanjimi viri financiranja.

V primeru, da ima podjetje moznost in se odlo¢i za enega izmed kratkoro¢nih zunanjih
virov financiranja, lahko slednjega tudi zavaruje, saj kreditna zavarovanja omogocajo in
olajSujejo dostop do virov zunanjega financiranja podjetij. Kreditno zavarovanje namre¢
izboljSuje boniteto podjetij in poveCuje njihovo kreditno sposobnost. Banke in druge
finan¢ne institucije se namre¢ zavedajo, da so s tovrstnimi zavarovanji pokriti riziki
neplacil kupcev, kar tudi tem finan¢nim institucijam zmanjSuje rizike vracil najetih
kreditov, podjetje pa omogoca najemanje kreditov ali odstope terjatev po diskontu pod
ugodnejSimi pogoji. Poleg tega lahko kreditna zavarovanja podjetjem pomagajo izboljSati
sodelovanje s poslovnimi partnerji, saj jim dajejo vecjo kredibilnost, hkrati jim povecujejo
kreditno sposobnost, kar je predvsem pomembno za banke in druge finan¢ne institucije, ki
financirajo podjetja in njihovo poslovanje, ter za njihove dobavitelje in druge poslovne



partnerje, s katerimi lahko zavarovana podjetja dosegajo boljSe prodajne in placilne pogoje
(Jus, 2004, str. 68 in 71).

2.1 Kratkoroc¢ni kredit

Poznamo veé vrst kreditnih poslov, in sicer (Cibej, 2011, str. 72):

e krediti z enkratnim vracilom glavnice. Pri tej vrsti kreditnih poslov se glavnica vrne po
izteku kreditnega obdobja, sprotno pa se poravnavajo obrestne obveznosti. Tovrstni
krediti so se pogosto pojavljajo kot kratkoro¢ni premostitveni krediti pravnim osebam
npr. za veliko proizvodnjo serijo.

e anuitetni krediti. Pojem anuiteta v ban¢ni praksi oznacuje konstanten znesek, s katerim
se s periodi¢nimi placili odplacuje dolg, njegova bistvena znacilnost pa je, da vsebuje
tako razdolznino kot obresti. Z odplacevanjem se znesek dolga kot osnova za izracun
obresti zmanjSuje, znotraj nespremenljive anuitete pa se spreminja struktura, delez
obresti, ki lahko na zacetku pomenijo prevladujoci del anuitet, se zmanjSuje, delez
razdolZnine pa povecuje.

e odplacevanje kredita na obro¢ni nafin. To je tehni¢no najpreprostej§i od obeh
najpogosteje uporabljenih nacinov. Kredit se odplacuje tako, da se periodi¢no placuje
vsaki¢ enak znesek glavnice, ob tem pa Se obresti od prejSnjega stanja dolga za obdobje
med dvema placiloma. Odplacilni nacrt vsebuje stalne razdolznine, celotna periodi¢na
obveznost pa se zaradi postopnega zmanjSevanja osnove za izra¢un obresti iz obdobja v
obdobje zmanjsuje.

Institucije, ki ponujajo najeme kreditov, mednje spadajo predvsem poslovne banke, imajo
razvit dokaj zapleten postopek, s katerim ugotavljajo, komu dodeliti kredit. Postopek
uporabljajo kot pomo¢ pri odlo¢anju o dodelitvi kreditov, sestavljata pa ga dva dela, in
sicer, ugotavljaje, ali je kreditojemalec kreditno sposoben ter ¢e je kredita tudi vreden.
Kreditna sposobnost pomeni sposobnost pravnomocne sklenitve kreditne pogodbe. Za
njeno ugotavljanje je potrebno ugotoviti poslovno sposobnost podjetja, ter morebitno
pooblastilo kreditojemalca. Pri ugotavljanju o tem, ali je kreditojemalec kredita vreden, se
ocenjuje osebno in stvarno, in sicer osebno, pri podjetjih predvsem klasifikacija vodilnih
ljudi, stvarno pa ugotavlja premozenje podjetja, njegova donosnost, kreditna sposobnost v
prihodnosti ipd. Od ugotovitev o tem, ali je prosilec vreden kredita je odvisno, ali bo kredit
sploh odobren ali bo odobren le ob zagotovitvi kreditnega zavarovanja ali brez zavarovanja
(Glogovsek, 2008, str. 58).

Z zavarovanjem kratkoro¢nih kreditov pred komercialnimi riziki skusa kreditna

zavarovalnica zagotoviti ¢im vecjo razprSenost rizikov, saj se hoce =zaSCititi pred

koncentracijo rizikov do dolo¢enih kupcev, panog in drzav. Zavarovalnice zato praviloma

prevzema celoten portfelj rizikov zavarovanca, kateremu bo odobrila kredite zavarovanja.
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Predvsem pri malih in srednje velikih podjetjin bo kreditna zavarovalnica, zaradi
omejenega obsega in relativno slabe razprSenosti prodaje, vztrajala in pogodbena
zavarovanja skuSala sklepati za celoten promet oziroma prodajo. Pri zavarovanju
kratkoro¢nih kreditov gre zgolj za to, da se zavarujejo terjatve iz naslova prodaje podjetij
na kredit oziroma na odlozeno placilo. Pri predplacilu ali gotovinskem placilu seveda ne
gre za kredit in s tem povezan riziko vracila in zato podjetju te prodaje ni treba zavarovati.
Namen kreditnih zavarovanj je, da podjetjem omogocajo (Jus, 2004, str. 77 in 104):

e da svoje poslovanje lazje financirajo s krediti bank in drugih finan¢nih institucij;

e da povecujejo svojo prodajo obstojecim in novim kupcem v tujini in doma;

e da rizike svojih poslovnih transakcij prenesejo na specializirano kreditno
zavarovalnico, ter si s tem ustvarijo gospodarsko varnost pri svojem poslovanju;

e da uspesno upravljajo kreditni riziko;

e da svoje poslovanje laZje financirajo s krediti bank in drugih finan¢nih institucij.

Za vsak izdani kredit obstaja verjetnost izgube posojilodajalca zaradi neizpolnitve
obveznosti dolznika do posojilodajalca. Tovrstno tveganje se po Zakonu o bancnistvu (Ur.
I. RS, st. 25/15 in 44/16 — ZRPPB, v nadaljevanju ZBan-2) imenuje kreditno tveganje.
Kreditno tveganje je osnovno in najstarejsSe tveganje, s katerim se sreujejo banke in izraza
trajno ali zaCasno nezmoznost ali nepripravljenost dolZnika, da v dogovorjenem roku in
dogovorjeni visini izpolni svojo obveznost. Odvisno je predvsem od tega, v okviru kaksnih
tveganj posluje komitent, zato mora banka stalno spremljati njegovo poslovanje. Poleg
lastnih tveganj mora torej banka poznati tudi tveganja, s katerimi se sreCuje njen dolznik.
Zaradi kreditnih tveganj, katerim so izpostavljene banke, so zavarovanja kreditov Se toliko
bolj smotrna.

Klasi¢ni kratkoro¢ni krediti so namenjeni financiranju primanjkljaja gibljivih sredstev.
Podjetja lahko tovrstne kredite poleg zavarovanja z bianko menicami ter meni¢nimi
izjavami zavarujejo tudi z zastavo denarnih sredstev, nepremi¢nin in premicnin,
zavarovanji pri zavarovalnicah, zastavo vrednostnih papirjev, poroStvom pravne ali fizi¢ne
osebe, zastavo terjatev, ter drugimi oblikami zavarovanja. Zavarovanje, ki ga zahteva
posamezna banka, je odvisno od ro¢nosti in drugih pogojev kredita. Znacilnosti
kratkoro¢nih kreditov so navadno (Nova Ljubljanska banka, 2016):

e ponudba je v evrih ali tuji valuti;
e sredstva se lahko namensko porabijo;
e odplacilna doba je od 31 dni do enega leta;
e odplacilo obresti in glavnice poteka po dogovoru;
e ponudba se prilagodi poslovnim nacrtom in potrebam podjetja;
e obrestna mera in stroski odobritve so odvisni od bonitete podjetja, ro¢nosti kredita,
kakovosti zavarovanja in sodelovanja z banko.
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Pri najemanju kreditov se lahko zgodi, da se podjetja srecajo z nekaterimi tezavami, in
sicer (Stupica, 2005, str. 25):

e pojavijo se predsodki, zaradi financiranja podjetja s strani zunanjih vlagateljev, kar
lahko vpliva na pomanjkanje motivacije za rast podjetja;

e politika drzave, ki je nestimulativna in ni usmerjena v razvoj ter z obstojeco
zakonodajo ne ustvarja okolja, prijaznega podjetnistvu;

e pomanjkanje razumevanja lastnikov malih podjetij do aktivne politike financiranja in
finan¢nih znanj, saj vplivata na uspe$nost in rast podjetja;

e pomanjkanje razumevanja s strani finan¢nih ustanov do potreb malega gospodarstva in
kreditnih potreb malih podjetij;

e pomanjkanje usklajenosti med vlado ter regionalnimi in lokalnimi organizacijami pri
podpori malega gospodarstva.

2.2 Limiti na transakcijskem racunu

Limiti na transakcijskem racunu spadajo med posle kreditov z obnavljanjem, tovrstni posli
pa so od blizu poznani Se ve¢ ljudem kot klasi¢ni anuitetni krediti, le da jih vecina
pravzaprav ne dozivlja kot popolnoma ekvivalentno moznost za zadolzitev. Posebnost
tovrstnih poslov je v tem, da se stanje daljSe asovno obdobje, za katerega je limit odobren
giblje blizu maksimalne visine, kar predstavlja bistveno razliko v primerjavi s postopnim
zmanj$evanjem zadolZenosti pri obi¢ajnih kreditnih poslih (Cibej, 2011, str. 79).

Krediti na transakcijskem racunu, kot dovoljen limit na raCunu oziroma dovoljeno
negativno stanje na racunu predstavljajo kreditiranje, pri katere banka dolo¢i komitentu
svojem racunu. Postopek dolo¢evanja kreditne linije se pri¢e z vlogo, ki jo komitent odda
banki in znotraj katere zaprosa za prekoracitev stanja na osebnem racunu. Banka presodi
kreditno sposobnost vlagatelja ter mu, glede na presojo, dovoli prekoracitev. Banka s
stranko sklene kreditno pogodbo, v kateri so navedeni obiCajni pogoji kreditiranja,
zavarovanja, stroski in morebitna odpoved pogodbe. V primeru majhnih prekoralitev
banka in komitent obi¢ajno ne sklepata kreditne pogodbe. Pri limitu na transakcijskem
racunu ne gre za kreditno linijo, ampak banka vsakokratni znesek limita odobri, ter za
znesek limita poveca dobroimetje (Plajnsek, 2007, str. 20).

Za podjetje je zelo pomembno, da oceni svoje moznosti in predviden obseg prodaje
posameznemu kupcu, prav tako pa tudi najvecji obseg bodoce prodaje oziroma odprtih
terjatev do posameznega kupca in nato, glede na boniteto kupca in njegovo kreditno
sposobnost predlaga ustrezno viSino zahtevanega oziroma zelenega limita na
transakcijskem ra¢unu. Za kupce, ki ne potrebujejo visokega limita (na primer do 15. 000
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evrov ali 25.000 evrov, ¢e gre za znanega kupca), se lahko dodelijo tudi t. 1. avtomati¢ni
limiti, za katere ni treba pridobiti posebne bonitetne informacije (Jus, 2004, str. 126).

Limiti na poslovnem ra¢unu so namenjeni zagotavljanju tekoce likvidnosti podjetja, zato
morajo podjetja, ki bi si rada zagotovila likvidnost z limitom na tekocem ra¢unu izpostaviti
dokumentacijo, ki predstavlja podjetje ter dejavnost podjetja, financni izkaz preteklega in
tekocega leta z obrazlozitvami, raz¢lenitve racunovodskih izkazov, predstaviti morajo tudi
prihodnje nacrte podjetja, ter seveda oddati vlogo za limit (UniCredit bank, 2016).

Limiti na transakcijskem racunu spadajo med kratkoro¢ne vire financiranja, ker kreditna
pogodba povracilo sredstev v kratkih rokih. Kljub temu se limiti obi¢ajno prologirajo in
imajo tako dolgoro¢no naravo, kar pomeni, da ima podjetjc nenehno moznost za
prekoracitev stanja sredstev na transakcijskem ra¢unu (Plajnsek, 2007, str. 20).

2.3 Revolving krediti

Pri revolving kreditu gre obicajno za kratkorocno posojilo, z moznostjo nadaljnjega
podaljSanja slednjega. Zaradi ¢rpanja posojila tovrstni krediti delujejo kot kreditni limit,
edina razlika je v tem, da ima revolving kredit namenski znac¢aj. Revolving kredit omogoca
financiranje obratnih sredstev in se Steje za idealno sredstvo za nakup inventarja.
Tovrstnega kredita ni mogoce uporabljati kot dolgoro¢no posojilo, kljub temu pa lahko
deluje kot rezerva znotraj Casa, da bo placan ra¢un (Revolving posojilo, 2016).

Revolving kredit predstavlja kombinacijo kredita in limita na transakcijskem racunu,
predvsem za tekoce financiranje primanjkljaja likvidnih sredstev pravnih oseb (Kaj je
revolving kredit?, 2016). Namenjen je predvsem za financiranje operativnih potreb
podjetnikov in podjetij, ter predstavlja resitev za podjetja, katera potrebujejo denar iz
poslovanja, preden jim stranke poplacajo racune. Podjetniki oziroma podjetja s pozitivnim
kapitalom na osebnem racunu prejmejo sredstva kredita za premostitev obdobja med izdajo
racunov in ro¢nostjo svojih terjatev (Revolving posojilo, 2016).

Bancne in nebancne ustanove strankam ponujajo revolving placilo obrokov posojil poleg
moznosti, da zaprosijo za kreditno kartico. S to kartico je mogoce placati neposredno v
trgovini, znesek nakupa pa se odSteje od posojila. Izdane kartice torej temeljijo na
revolving posojilu. Imetnik kartice ima na razpolago sredstva, ki so v visini najvi§jega
zneska dogovorjenega posojila. Vsak nakup zmanjSa stanje na Kkartici. Posojilo je
odplacano na dolo¢en datum, z dogovorjeno obrestno mero. Med ¢rpanjem vracilo poteka
samodejno. Tovrstno posojilo se lahko uporablja dolgoro¢no, veckratno in obnovljivo, pri
c¢emer je najdaljSe obdobje odplacevanja eno leto. Posojilo se lahko povrne ob vsakem
Casu, brez kazni, sicer pa najkasneje do dolo¢enega datuma. Ko je revolving posojilo
enkrat vrnjeno, se lahko zaprosi za novo posojilo.
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Za najem revolving kredita mora podjetje kot prilogo podati dokumente, ki dokazujejo
pravno osebnost odjemalca, ter tudi letne racunovodske izkaze za pretekla tri leta in davéne
napovedi za isto obdobje (Revolving posojilo, 2016).

2.4 Faktoring

Faktorinska podjetja so tiste finan¢ne institucije, ki so se specializirale za poslovanje s
terjatvami. Tovrstne institucije podjetjem ponujajo zavarovanje pred tveganjem neplacila,
financiranje poslovanja in unovcevanje ter izterjavo terjatev ter Se druge dodatne storitve.
Glavno ciljno skupino tovrstnim institucijam predstavljajo ravno mala in srednja podjetja,
posebej hitro rastoca podjetja, saj slednja v¢asih tezko pridejo do virov financiranja in tako
jim faktoring vcasih predstavlja edino moznost, kljub temu, da je tovrstno financiranje
drazje od posojil pri bankah. Za ta podjetja je zelo pomembna tudi proznost, kar spet
predstavlja velik plus faktoringu, ki je v primerjavi z ban¢nimi posojili precej hitrejsi.
Dejavnost financiranja poslovanja podjetij znotraj faktoringa potega drugace kot pri
bankah, saj faktor podjetjem denarna sredstva odobri iz odstopljenih terjatev, kar
predstavlja alternativo bancnim posojilom, za svoje storitve pa zaracunava provizije in
obrestne mere (Vozel, 2005). Faktoring je torej malim in srednje velikim ter hitro rasto¢im
podjetjem zanimiv zato, ker si z njim podjetja financirajo rast obsega poslovanja in
odpravljajo tveganje neplacil s strani kupcev (InStitut za raziskovanje podjetnistva, 2011,
str. 7).

Faktoring podjetjem, ki to potrebujejo zaradi potrebne likvidnosti ali drugih spremljajocih
storitev npr. vodenje faktur dolznikov, ki jih lahko vsebuje ta sodobna sinteticna finan¢na
storitev bank in drugih specializiranih finan¢nih institucij, omogoca fleksibilno in hitro
zunanje refinanciranje njihovega poslovanja na podlagi globalnega odstopa Se nedospelih
ali bodocih trgovinskih terjatev podjetij do svojih kupcev. Glede na nabor storitev, ki jih
podjetjem nudi faktoring, in moznost, da se te storitve v taki ali druga¢ni obliki ponudijo
posameznim podjetjem, glede na njihove potrebe, je v osnovi faktoring zagotovo
superiorna storitev, ki se bo nedvomno $e hitro razvijala (Jus, 2004, str. 113).

Poznanih je ve¢ razli¢nih vrst faktoringa, ki so odvisne od vkljucenosti storitev, ki jih
opravlja faktor (ali gre za financiranje, zavarovanje ali upravljanje terjatev), narave in
obsega nekega posla, od gospodarskih pogojev, itd. Najpogostejse oblike faktoringa SO
(Sibin¢ic, 2007, str. 17):

e nepopolni faktoring (diskont raCunov, eskont menic);
e popolni faktoring;
o faktoring z regresno pravico ali faktoring brez regresne pravice;
e domaci faktoring;
e tihi, poltihi, odkriti faktoring in
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e mednarodni faktoring.

Pri popolnem faktoringu se komitent in faktor pogodbeno dogovorita, da bo komitent
trajno odstopal faktorju terjatve do dolocenih kupcev ter koristil vse mozne storitve.
Znotraj popolnega faktoringa so zajete vse storitve, ki jih faktor ponuja svojemu
komitentu. Obicajno popolni faktoring predstavlja trajen posel. Nepopolni faktor pa
predstavlja enkratno financiranje, podlaga zanj pa je odstop doloCenega racuna oziroma
doloc¢enih racunov. V ta nacin faktoringa je vkljuCena le storitev financiranja, ne pa tudi
zavarovanja in upravljanja (Sibincic, 2007, str. 18).

Faktoring z regresno pravico je poznan tudi kot nepravi faktoring, uporablja pa se, ko ima
odstopnik ve¢ kupcev s slabSo bonitetno oceno. Faktor je pripravljen prevzeti vecje Stevilo
kupcev z dalj$imi placilnimi roki in financirati visji odstotek terjatev kot pa pri faktoringu
brez regresne pravice, vendar pa pri tej obliki faktoringa ni ponujeno zavarovanje pred
neplacilom kupcev zaradi nelikvidnosti, nesolventnosti ali katerega drugega razloga. Zato
se faktor za to obliko obicajno odloci po tem, ko je iz¢rpal vse druge moznosti. Prednost
faktoringa brez regresne pravice je, da faktor prevzame nase celotno odgovornost, kar se
tice placil s strani kupcev. Tovrstna oblika faktoringa danes prevladuje, razlog pa je
predvsem Vv zavarovanju terjatev. Pred financiranjem namre¢ faktor zavaruje terjatve
odstopnika, ter zanje predhodno tudi odobri dolofen limit zavarovanja. V primeru, da
odprte terjatve preseZejo limit zavarovanja komitent nosi tveganje neplacila. Ce kupec
svojih obveznosti ne placa, mora faktor v roku, ki je dolo¢en (obicajno 120 dni), komitentu
nakazati razliko do polne vrednosti racuna. Faktoring brez regresne pravice pa ima Se eno
omejitev, in sicer ¢e komitent ne koristi predCasnega financiranja, je to celotni znesek
ratuna (Zibert, 2016).

Glede na geografsko lokacijo udelezencev se med seboj locita domaci in mednarodni
faktoring, pri ¢emer o domacem faktoringu govorimo v primeru, ko sta prodajalec in kupec
v isti drzavi, v primeru, mednarodnega faktoringa pa slednji omogoci izvozniku, da
uvozniku ponudi enake pogoje kot domacim kupcem. Tako mednarodni faktoring brez
obremenitve za kupca, komitentu omogoca financiranje, zavarovanje ter upravljanje
terjatev uvoznika (Sibinci¢, 2007, str. 21).

Glede na to, ali je kupec bil obvescen o odstopu terjatev v korist faktorja pa lahko lo¢imo
odkriti in tihi faktoring. Pri odkritem faktoringu mora komitent kupca obvestiti o tem, da je
terjatev odstopil v korist faktorja, kupec pa mora potrditi, da bo obveznost, katera izhaja iz
odstopljenih ra¢unov poravnal v dogovorjenem roku na faktorjev ratun. Kot nasprotje
odkritega faktoringa pa je tihi faktoring, pri katerem kupec ni obvescen o prenosu terjatev
na faktorja. Tovrstna oblika faktoringa se je zacela pojavljati zaradi tezav pridobitve
pisnega pristanka kupca, da bo poravnal svoje obveznosti na faktorjev racun, ter zaradi
tezav, ki jih imajo faktorji pri unovéevanju terjatev za tretjo osebo. Ceprav je prvotni
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namen tihega faktoringa v tem, da se poenostavi postopek izvedbe posla, se je v praksi
izkazalo, da tihi faktoring prinasa mnogo nepredvidenih zapletov (Sibincic¢, 2007, str. 20).

S faktoringom se podjetja zavarujejo pred slabimi terjatvami doma in v tujini, saj faktor
prevzame tveganje za neplacila kupcev ter se zaveze, da bo terjatve do podjetja poravnal v
doloenem roku in pod doloCenimi pogoji, za primer, ¢e kupec ne poravna racuna.
Najpreprostejsi so tisti posli, kjer gre za posamicen, enkraten odkup neke terjatve, Ceprav
nekateri strokovnjaki menijo, da to ni pravi faktoring. Pravi faktoring naj bi bil namrec
celovita storitev od zavarovanja do financiranja, vodenja ra¢unov, unovcevanja terjatev,
izterjave terjatev ter preverjanje bonitet poslovnih partnerjev. Faktor in njegova stranka
imata dolgorocen poslovni odnos, znotraj katerega faktor svojo stranko nenehno obves¢a o
vseh storitvah. Potek faktoringa je mogoce razdeliti na pet korakov (Vozel, 2005):

1. prodajalec kupcu proda in dobavi blago ali storitev, ter mu zanjo izda racun;

2. prodajalec po dobavi terjatev odstopi faktorju, izro¢i mu kopijo racuna in odstopno
1zjavo, na kateri sta podpisana prodajalec kot odstopnih terjatev in kupec kot dolznik;

3. ze naslednji dan lahko faktor prodajalcu nakaze dogovorjeni znesek, ki pa je zmanjSan
na faktorinsko provizijo;

4. ko terjatev dospe kupec placa blago ali storitev z nakazilom na racun faktorja;

5. faktor poracuna placilo za odstopljeno terjatev, ter znesek zmanjSa za obresti na
uporabljeno financiranje.

V primeru poslovanja s tujim kupcem nastopita izvozni in uvozni faktor, saj faktor znotraj
dogovorjenega formalnega postopka terjatev odstopi uvoznemu faktorju v drzavi kupca
uvoznika. Faktor prodajalcu ponovno nakaZe dogovorjeni znesek, ki je zmanjSan za
faktorinsko provizijo, ob dospelosti pa uvozni faktor terjatev unovci (ko mu kupec nakaze
denar). Najpozneje naslednji delovni dan mora uvozni faktor nakazati sredstva na racun
izvoznega faktorja, kateri poracuna placilo za odstopljeno terjatev in zmanjSa znesek za
obresti uporabljenega financiranja (Vozel, 2005).

Faktoring predstavlja, v primerjavi s standardnimi nacini financiranja preko ban¢nih
kreditov, hitro in prozno storitev, Ki jo je mogoce prilagajati potrebam naro¢nika. Podjetja
si lahko z uporabo storitve izbolj$ajo tudi nabavne pogoje, saj jim kori§¢enje financiranja
omogoca hitrejSe poravnavanje obveznosti dobaviteljem, ter koriS¢enje popustov.
Podjetniki si s faktoringom lahko zagotovijo rast, saj jim slednji ponuja vecjo
predvidljivost denarnega toka ter posledi¢no tudi hitrejSe obraCanje sredstev. Postopek
faktoringa je hiter in preprost, saj ponudniki na osnovi povprasSevanja podjetnika preverijo
kupce, podajo nezavezujoCo ponudbo, ter se dogovorijo za obdobja sodelovanja. Ko
podjetnik obvesti kupca o tem, da se je odlo¢il za storitev faktoringa, lahko dejansko ze ob
nastanku terjatev ¢rpa financiranje (Prva finan¢na agencija, 2016).
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Faktoring je zelo primeren za manj$a in srednje velika podjetja, katerih deleZ v Sloveniji je
ve¢ kot 95 odstotni, ter prav tako tudi za samostojne podjetnike, ki redno dobavljajo
vecjemu krogu kupcev oziroma odjemalcev, saj jim faktoring omogoca, da s sprotnim
unovcevanjem terjatev prenesejo placilno tveganje in financiranje kupcev na faktorja. S
faktoringom mala in srednje velika podjetja torej financirajo rast obsega poslovanja ter
odpravljajo tveganje neplacil s strani kupcev (Sibincic, 2007, str. 15).

3 PREDNOSTI IN SLABOSTI KRATKOROCNIH VIROV
FINANCIRANJA

3.1 Prednosti in slabosti kredita

Kot prednosti velja navesti predvsem dejstvo, da so placane obresti daveéno priznani stroski
in tako mnogokrat sluzijo kot daveéni §¢it. S placilom obresti se tako zniZza davéna osnova
za davek od dohodka pravnih oseb, tj. dobicka po davénem obra¢unu. Davéna obveznost
pravne osebe je tako nizja, placila dividend oziroma izplacila dobicka pa, po drugi strani,
ne zmanjSujejo davéne osnove. Dejanski strosek dolga je tako nizji od pogodbene obrestne
mere. Prednost predstavlja tudi dejstvo, da so obveznosti placila dolga obicajno fiksne in
bolj ali manj znane Ze vnaprej. Niso torej odvisne od tekocega poslovanja podjetja, kar
podjetju predstavlja veliko prednost v primeru, da posluje uspeSno. Lastnikom
ustvarjenega dobicka tako ni treba deliti z drugimi, ki so zagotovili kapital. Kapitala ni
treba zagotoviti lastnikom in se hkrati odpovedati nadzora nad podjetjem, saj upniki v
normalnih pogojih nimajo moznosti, da bi vplivali na poslovanje in druge odloc€itve znotraj
podjetja (Dolenc & Stubelj, 2011, str. 43).

Prednost kratkoro¢nih kreditov je tudi v (Knavs, 2016):

e raznoliki in prilagodljivi ponudbi kratkoro¢nih nacinov financiranja do enega leta;

e moznosti izbire obrestne mere, ki je lahko fiksna ali spremenljiva, glede na vrsto
kredita;

e moznosti prilagajanja porabe sredstev in odplacilnega nacrta;

e moznosti nenamenske porabe sredstev, ki omogocajo prosto razpolaganje z njimi.

Poleg prednosti ima financiranje z najemanjem kreditov tudi slabosti, in sicer obresti, Ki
pomenijo visje stroske poslovanja, s tem pa se povec¢a prag dobi¢konosnosti podjetja. Ce se
podjetje znajde v finanéni krizi, lahko visoki stroski obresti povecajo riziko nesolventnosti
podjetja. Podjetja, ki so mo¢no zadolZena, v€asih niso dovolj dobickonosna, da bi lahko
rasla. Poleg tega lahko kreditojemalec od podjetja zahteva tudi doloGene restriktivne
ukrepe, ki omejujejo prihodnje odloc¢itve glede financiranja in upravljanja podjetja.
Kreditodajalec si prav tako vc¢asih izbori tudi zavarovanja kredita, npr. s sredstvi podjetja
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(nepremic¢nine, stroji), in ¢e podjetje teh sredstev nima, se lahko izvede zastavna pravica na
podjetnikovem osebnem premozenju (Sibincic¢, 2007, str. 3).

Med poglavitnimi slabostmi velja izpostaviti tudi to, da je fiksna obveznost lahko za
podjetje nevarna, saj obveznosti podjetja do upnikov ostanejo tudi v primeru slabSega
poslovanja podjetja. V primeru, da podjetje ne posluje dobro, se lahko zgodi, da svojih
obveznosti oziroma kreditov ne more pravocasno poravnati, kar lahko vodi v stecaj
podjetja (Dolenc & Stubelj, 2011, str. 45).

3.2 Prednosti in slabosti limita

Kot prednosti pri zagotavljanju likvidnosti poslovanja z limiti lahko navedemo (UniCredit
Bank, 2016):

e Crpanje sredstev je hitro in fleksibilno do dogovorjene visine, niso potrebne predhodne
najave o nameravanem ¢rpanju sredstev;

e s sredstvi je mogoce prosto razpolagati;

e obresti se zaraCunavajo samo na izkoris¢eni del limita;

e ni treba navajati, za kaj ima podjetje namen porabiti sredstva;

e Obrestna mera je fiksna.

Velika prednost limitov je tudi v tem, da jih je mogoce pridobiti ze v kratkem ¢asu, celo v
enem dnevu, e se popolnoma ne izérpajo oziroma koristijo, se ne placajo obresti, denar pa
je na razpolago za celotno obdobje najema. Prednost limita je tudi v tem, da nima mesecne
obveznosti, to pa pomeni, da po izteku obdobja, za katero je limit odobren, ta ni ni¢ man;jsi.
Posledi¢no sledi novo podaljSanje in tako se lahko zgodi, da limit na ra¢unu ostane daljSe
Casovno obdobje, s tem pa si podjetje povecuje stroske (Kokosar, 2014).

3.3 Prednosti in slabosti revolving kredita

Velika prednost revolving kredita je, da banka podjetju kredit odobri v doloceni visini,
njegova posebnost, predvsem v primerjavi z drugimi krediti pa je, da je ¢rpanje kredita v
okviru odobrenega zneska v domeni kreditojemalca, in sicer v odvisnosti od njegovih
likvidnostnih potreb. To pomeni, da kreditojemalec ¢rpa kredit glede na trenutne potrebe.
Poleg tega lahko svoje obveznosti kadarkoli pred¢asno poplaca, lahko tudi v delnem
znesku, to pa podjetjem omogoca, da ucinkovito uravnavajo svojo likvidnostno situacijo
(Kaj je revolving kredit?, 2016). Prednost revolving kredita vkljucuje tudi, kot smo
napisali Ze v predstavitvi revolving kreditov, moznost uporabe kreditnih kartic in njihovo
ro¢nost. Poleg tega je omogoc¢eno placevanje in poslovanje tudi v tujih valutah (Revolving
posojilo, 2016).
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Kot slabost tovrstnega zagotavljanja virov financiranja velja izpostaviti to, da mora
kreditojemalec o nameravanem c¢rpanju sredstev predhodno obvestiti banko. Slabost
predstavlja tudi, glede na klasi¢ni kredit za financiranje primanjkljaja gibljivih sredstev,
tudi nekoliko vi$ja obrestna mera, ki je lahko tako fiksna, kot spremenljiva. Razlog visje
obrestne mere so zgoraj navedeni razlogi, ki podjetju zagotavljajo nekoliko veé
fleksibilnosti glede razpolaganja s sredstvi, ter ¢rpanjem kredita. Poleg tega lahko banka
kreditojemalcu zaracunava tudi provizijo za ne¢rpani del kredita, saj mora imeti sredstva

vedno v pripravljenosti za trenutek, ko se kreditojemalec odlo¢i za Crpanje (Kaj je
revolving kredit?, 2016).

3.4 Prednosti in slabosti faktoringa

Poslovanje podjetja ni odvisno samo od uspeSnost podjetja pri opravljanju svoje
dejavnosti, temvec¢ tudi od tega, koliko so kupci dosledni pri placevanju obveznosti za
svoje radune. Ce se podjetje srecuje s pladilno nedisciplino kupcev, lahko to negativno
vpliva na poslovanje podjetja, v nadaljevanju pa lahko pripelje do likvidnostnih tezav
podjetja. Posledi¢no podjetje ni zmozZno poravnati svojih obveznosti, kar vodi do
nezaupanja okolice, bank in poslovnih partnerjev do poslovnih sposobnosti podjetja, ter
posledicno k znizanju bonitet podjetja. Faktoring tako pozitivno vpliva na naslednja
podrocja poslovanja podjetja (Sibinci¢, 2007, str. 27):

e neomejena in izboljSana rast poslovanja podjetja;

e manjsi administrativni stroski;

e omogoceno je koriS¢enje bonitetnih informacij o kupcih;

e podjetje se izogne zamudam, ki jih povzroca pridobitev akreditov;

e 7 bolj konkuren¢nimi pogoji in dostopom do bolj fleksibilnega vira dodatnega kapitala
povecajo prodajo;

e s faktoringom se podjetja ne zadolzujejo dodatno.

Poleg navedenih druzbe, ki se ukvarjajo s faktoringom, izpostavljajo tudi naslednje
prednosti te storitve (Vozel, 2005):

izboljsa se likvidnost, denarni tok je bolj predvidljiv;

e unovcCevanje je Casovno hitrejse, prav tako tudi spremljanje terjatev in bonitet kupcev;

e tecajna tveganja pri mednarodnem faktoringu se zmanjsajo;

e ponudba storitev, ki so povezane z upravljanjem terjatev in denarnega toka je bolj
celovitejsa;

e za podjetja faktoring predstavlja boljS§e moznosti financiranja, ko ni mogoce ban¢no
kreditiranje ali ko so kreditne linije preobremenjene;

e varnost prek zavarovanja terjatev je stoodstotna, saj se tveganje prenese na faktorja.
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Slabosti oziroma pomanjkljivosti faktoringa so lahko (Sibincic¢, 2007, 27):

e ne morejo ga uporabljati podjetja, ki poslujejo s fizicnimi osebami, prav tako faktoring
ni zanimiv za podjetja, ki prodajajo le za gotovino oziroma na kratke ali zelo dolge
placilne roke. Prav tako ni primeren za podjetja, ki proizvajajo hitro pokvarljivo blago
in blago, pri katerem je veliko reklamacij in kompenzacij, ter za podjetja, ki nimajo
stalnih kupcev;

e obicajno je faktoring drazja storitev od ban¢nih kreditov;

e ker faktoring v nerazvitih drZzavah ni zelo razsirjen, oteZi mednarodni faktoring.

Faktoring za podjetja pomeni nekakSen nevidni zig, saj podjetniki velikokrat ne vedo, da
so njihove stranke bile obvescene o prevzemu terjatev. S tem, ko faktor prevzame terjatev
je stranka pravzaprav faktorju dolzna in o tem mora biti obves¢ena. Ko stranka izve, da je
terjatev prevzelo podjetje, ki se ukvarja s faktoringom, lahko dobi obcutek, da je podjetje v
denarnih tezavah, kar vpliva na ime podjetja. Poleg tega lahko faktoring omeji poslovanje
podjetja, kar pomeni, da ima podjetje manj nadzora. Kljub temu lahko to predstavlja tudi
dobro lastnost, saj se s tem zmanjSuje tveganje podjetja. Stroski, potrebni za postopek
faktoringa, so obicajno precej visoki, saj faktor vzame do $tiri odstotke vrednosti terjatve.
Za podjetja, ki se torej znajdejo v denarnih tezavah, faktoring ne pomeni najboljse resitve,
Ceprav podjetje denar pridobi takoj po sklenitvi pogodbe s faktorjem (Prednosti in slabosti
faktoringa, 2016).

4 PRIMERJAVA KRATKOROCNIH VIROV FINANCIRANJA

V primerjalno analizo kratkoro¢nih virov financiranja so vkljucene tri slovenske banke:
Nova Ljubljanska banka (v nadaljevanju NLB), Sparkasse in Delavska hranilnica. Za
faktoring pa so upoStevani trije ponudniki, v nalogi imenovani faktor A, B in C (finan¢ne
druzbe v zameno za podatke ne Zelijo biti javno imenovane), in Agencija za pospesevanje
likvidnosti, ki pa ni Zelela prispevati podatkov, saj naj bi ti bili poslovna skrivnost.
Primerjajo se ti instrumenti: kredit, limit, revolving kredit in faktoring, v zvezi z njimi pa
predvsem pogoji najema in stroSki za najem, na primer obrestna mera ter morebitni stroski
odobritve in drugi stroski. V analizi se proucujejo pogoji in stroSki za poslovni najem
kredita, revolving kredita in limita ter za faktoring, to se proucuje za mala in srednje velika
podjetja z bonitetno oceno Al, zahtevani znesek je 100.000 evrov, prouc¢evana ro¢nost pa
je 60 oziroma 120 dni.
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Tabela 1: Primerjava kratkorocnih virov financiranja: kredit, revolving kredit in limit

Kredit | Revolving kredit Limit
Stroski
.. Nespremenljiva
Nespremenljiva obrestna P J
_ 3 obrestna mera za
mera: 3,55-8 % e g
.. .. klasi¢ni limit: 4,95—
Nespremenljiva obrestna | Spremenljiva obrestna 8 o/
mera: 3,45-8 %! mera: pribitek: 3,50-7,70* ’ .
.. . . Rezervacija
Spremenljiva obrestna | Odobritev + strosek
. 9 . ) sredstev: obdelava
mera: 3,45-7,55 neizkoris¢enega kredita
B g zahtevka +
(mesecno obracun.): ..
NLB 1.05 % na leto rezervacija sredstev:
0
’ 0,35-0,45 %°
Pribitek ob neplacevanju zapadlih obresti: 2 odstotni
tocCki na leto.
Zavezujoca obljuba banke v zvezi z odobritvijo
kredita: 0,15-1,50 % od odobrenega zneska ali
najmanj 105,00 evra, nezavezujoca obljuba: najmanj
55,00 evra.
Obrestna mera: 6-
o Obrestna mera: 2 % na
mesecni euribor + leto?
2,00 % na leto’ Obrestna mera:
o Odobritev: 0,23 % od
Odobritev: 0,42 % od kredita: v ° 4,85 % na leto
Sparkasse® redita Vodenje kredita: 15,00 evra Odobritev: 0,23 %
P Vodenje kredita: 15,00 J Y od limita
na mesec . -
evra na mesec Strosek neizkorise Vodenje limita:
TroSekK neizkoriscenega .
StroSek neizkoriS¢enega kredita: 0.60 % od kregdita 0,10 % od limita®
kredita: 0,60 % od TR
. na leto
kredita na leto
Obrestna mera:
Obrestna mera: od
10 7,50 % (le za
3,70 % koris¢eni del limita)
. 11 n
Odobritev: 3,00-5,60 % ore
. - . Odobritev: 2,50 %
Delavska |od kredita ali najman; Ni v oonudbi od limita ali naived
- . najvec
hranilnica® | 13,00-800,00 € (odvisno |~ !
. 650,00 evra, v
od zavarovanja) ) y
. . naseém proucevanem
Vodenje kredita: 5,00 .
) primeru tako 650,00
evra na mesec
evra

Viri: NLB Kratkorocni revolving kredit, 2016, Izvlecek iz NLB Tarife in Sklepa o obrestnih merah NLB d. d.
za depozitne, kreditne in garancijske posle ter odkup terjatev za domace in tuje pravne osebe, podjetnike,
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zasebnike, skupnosti in osebe civilnega prava (Veljavnost izvlecka od 1. 7. 2016), 2016, Obrestne mere in
ceniki: Letne obrestne mere za gospodarstvo (veljavne od 24. 6. 2016), 2016.

Opombe:
1 Obrestna mera pri razli¢ni roénosti: 1-3 meseci: 3,45-8,00 %, 3-6 mesecev: 3,50-8,00 %.
2 Pri spremenljivi obrestni meri ta zajema ustrezni euribor in fiksni pribitek, pribitek se obracuna v
odstotnih to¢kah in je, kot sledi: pri enomese¢nem euriboru: 1-3 meseci: 3,45-7,55, 3-6 mesecev: 3,50-
7,55, pri trimeseénem euriboru: 3-6 mesecev: 3,45-7,50.
3 Obrestna mera pri razli¢ni ro¢nosti: 1-3 meseci: 3,55-8,00 %, 3-6 mesecev: 3,60-8,00 %.
4 Pri spremenljivi obrestni meri ta zajema ustrezni euribor in fiksni pribitek, pribitek se obracuna v
odstotnih to¢kah in je, kot sledi: pri enomese¢nem euriboru: 1-3 meseci: 3,55-7,65, 3-6 mesecev: 3,60—
7,65, pri trimese¢nem euriboru: 3-6 mesecev: 3,55-7,60.
Nadomestila za rezervacijo sredstev se obracunajo na odobreni znesek in so pri razli¢ni ro¢nosti, kot
sledi: 31-90 dni: 0,35 %, 91-180 dni: 0,45 %.
®  Podatke smo pridobili neposredno od banke.
Doba odplacevanja je 60 mesecev. Mesecni obrok: 1.666,67 EUR, obresti se placujejo mesecno na
podlagi racuna. Kredit v znesku 100.000 evrov se zavaruje s petimi menicami z meni¢no izjavo in
zastavno pravico na 1. mestu na poslovni nepremicnini, v podporo zavarovanju banka zahteva Se financne
zaveze, ki doloCene ob dokonéni odobritvi kredita, poleg tega banka zahteva izpolnitev dodatnega pogoja,
tj. kreditojemalec se prek transakcijskega racuna pri banki zaveze opravljati najmanj 60 % placilnega
prometa; banka zahteva dokumentacijo po potrebi.
Doba odplacevanja je 12 mesecev. Banka za presojo zahteva naslednje dokumente: najnovejSo bilanco
podjetja, najnovejsa razkritja k ra¢unovodskim izkazom, izpis terjatev in obveznosti po zapadlosti iz
raéunovodskega programa, drugo dokumentacijo po potrebi, revolving kredit v znesku 100.000 evrov pa
se zavaruje s petimi menicami z meni¢no izjavo.
Drugi stroski v zvezi z limitom so §e lahko: zviSanje limita v obdobju trajanja limita: 2,00 % od zviSanja
ali najmanj 250,00 evra, podaljSanje limita: 2,00 % od limita ali najmanj 250,00 evra, sprememba
pogojev za limit: 0,25 % zneska limita ali najmanj 50,00 EUR, pred¢asna odpoved ali zmanjSanje: 2,00 %
od limita ali zmanj$anja limita oziroma najmanj 30,00 EUR. Limit se zavaruje s petimi menicami z
meni¢no izjavo za vse aktivne transakcijske racune, kreditojemalec se prek transakcijskega ra¢una pri
banki zaveze opravljati najmanj 60 % placilnega prometa; banka zahteva dokumentacijo po potrebi.
10 Kratkoroéni kredit z ro¢nostjo do 12 mesecev. Obrestna mera velja za bonitetno podjetje z oceno A in
Basel zavarovanjem: vrednost kredita ne sme presegati 50 % vrednosti poslovne nepremi¢nine in 60 %
vrednosti stanovanjske nepremiénine.
11 Vsi podatki so bili zbrani ali iz spletno dostopnih virov, kot je navedeno pod tabelo, ali z osebno
korespondenco z zadevnimi subjekti, tj. z osebno korespondenco z banko Sparkasse: Informativna
ponudba za revolving kredit, limit in kredit z dne 31. 8. 2016 in z Delavsko hranilnico: Informacije o
revolving kreditih, limitih in kreditih z dne 31. 8. 2016.
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Tabela 2: Primerjava kratkorocnih virov financiranja: faktoring

Faktoring

Stroski

Faktor Al

60 dni financiranja:?

Skupni strosek: 1,14 %

Provizija: 500 evrov

Obresti: 525 evrov

EOM: 6,93 %, obrestni pribitek: 3,50 %, faktorinska provizija: 0,50 %
120 dni financiranja:?

Skupni strosek: 1,94 %

Provizija: 700 evrov

Obresti: 1.050 evrov

EOM: 5,91 %, obrestni pribitek: 3,50 %, faktorinska provizija: 0,70 %

Faktor B!

90 dni financiranja:®

Skupni strosek: 2,7 % + DDV ali 2.700 evrov + DDV
Odobritev: 50 evrov

Obresti: 3,60 %

Provizija: 0,02 % na dan

120 dni financiranja:*

Skupni strosek: 3,6 % + DDV ali 3.600 evrov + DDV
Odobritev: 50 evrov

Obresti: 3,60 %

Provizija: 0,02 % na dan

Faktor C!

Obresti: 0,033 % na dan, ne glede na visino zneska.

Agencija za
pospesSevanje
likvidnosti

Podatki so poslovna skrivnost in jih ni bilo mogoce pridobiti.

Opombe:

1

Faktorji ne zelijo, da se naziv njihovega podjetja javno objavi. Vsi podatki so bili zbrani z osebno

korespondenco z zadevnimi faktoringi.

Odstopljena terjatev: 100.000 evrov, financirani znesek pa: 90.000 evrov. Skupni stroSek se obracuna
glede na financirani znesek in Stevilo dni financiranja. Pri stroSkih faktoringa ima pomembno postavko
faktorinska provizija, ki je odvisna od pladilnega roka, obsega terjatev, ali ima stranka Ze sama
zavarovanje (v tem primeru: 0,25-0,35 % pri 60-dnevnem placilnem roku) in drugih dejavnikov. Delez
financiranja je odvisen od strukture posla, delez predfinanciranja je od 80 odstotkov, izjemoma 100
odstotkov. Kupci morajo podati soglasje k faktoringu odstopnika, zato tako imenovani tihi faktoring ni

mogoc.

Visina odkupa: 100.000 evrov, izplacilo na transakcijski racun pa: 95.656,00 evra. Finan¢na druzba za
presojo odobritve zahteva naslednjo dokumentacijo: izpolnjen vprasalnik za faktoring, Kopije izdanih
ra¢unov in potrjeno izjavo dolZnika, skleneta se pogodba o odstopu terjatev in pogodba o odkupu terjatev.
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4 Visina odkupa: 100.000 evrov, izpladilo na transakcijski racun pa: 94.558,00 evra. Zahteva se ista

dokumentacija in skleneta se enaki pogodbi, kot je navedeno v opombi 3.

Nekatere finan¢ne institucije ne Zelijo izdati podatkov za analizo, ker naj bi bili ti podatki
poslovna skrivnost, ali se sklicujejo na javno objavljene cenike in druge dokumente, zato
so podatki za analizo vefinoma povzeti s spletnih strani bank v zvezi s poslovnimi
uporabniki in iz javno dostopnih dokumentov, kot so ceniki, izvlecki tarif in podobnih, tudi
v teh primerih le v zvezi s poslovnimi uporabniki. V tem primeru podatki ne vkljucujejo
vseh specifik analize, kot je navedeno na zacetku, med drugim to velja za Zeleni znesek
finan¢ne pomoci in bonitetno oceno podjetja. Ko se podjetje odlo¢i na neki instrument
finan¢ne pomoci, se tako obrne na finan¢no institucijo in ta mu na podlagi njegovega
poslovanja dolo¢i izrecno prilagojene pogoje in stroSke. V veliko primerih ima pomembno
vlogo pri moznosti za odobritev finanéne pomoci korektno poslovanje z zadevno finan¢no
institucijo.

Finan¢ne institucije v svojih javno dostopnih dokumentih in drugih objavljenih podatkih
(na primer na spletnih straneh s splo$no vsebino) ne navajajo posebnih pogojev za
pridobitev katerega koli finan¢nega instrumenta, zaslediti je mogoc¢e predvsem to, da se
zahteva korektno poslovanje z banko. Sklepam, da je poleg ustreznega odnosa s finan¢no
institucijo, pri kateri podjetje zaprosi za kratkoro¢ne vire finanéne pomoci, pomembno tudi
finan¢no stanje podjetja, predvsem njegovi zmoZzZnost zavarovanja finanéne pomoci in
sposobnost vrac¢anja posojenih sredstev.

V zvezi s kratkoro¢nim revolving kreditom se pri bankah pojavljajo podobne doloc¢be.
Obrestna mera in stroski odobritve: odvisno od bonitete podjetja/zasebnika, ro¢nosti
kredita, kakovosti zavarovanja in sodelovanja z banko. Ponudba je lahko v evrih ali tuji
valuti, odvisno od potreb podjetja. Odplacilna doba je od 31 dni do enega leta, ¢e so
finan¢ne druzbe sporocile drugacne specifike, je to seveda ustrezno upoStevano v
primerjalni analizi. Kredit se lahko porabi nenamensko, zavarujejo pa se lahko z
zavarovanjem z bianko menicami, meni¢no izjavo, zastavo denarnih sredstev, nepremicnin
in premicnin, vrednostnih papirjev in terjatev, zavarovanjem pri zavarovalnici, poroStvom
pravne ali fizi¢ne osebe ali z drugimi oblikami zavarovanja. Banka obresti zarauna le na
¢rpani del kredita.

SKLEP

Veliko podjetij se Se vedno spopada z ucinki sploSne gospodarske Krize, nekatera pa so
imela financne tezave ali tezave s kupci, ki niso redno placevali svojih obveznosti, e pred
krizo in te tezave so se v naslednjih letih le Se kopicile. Ta podjetja lahko na trgu pod
nekaterimi pogoji poiscejo pomoc, tj. vire financiranja, in prebrodijo tezave. Kljucna
naloga vsakega podjetja je vsekakor zagotavljanje zadostnih finan¢nih virov za nemoteno
poslovanje, ki naj podjetju omogoca tudi rast.
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Seveda je za podjetje najpreprosteje, ¢e financne pomoci sploh ne potrebuje, a vedno se ne
izide po nacrtih. Na trgu je ve¢ ponudnikov kratkoro¢nih virov financiranja, naj gre za
kredit, revolving kredit, limit ali faktoring, in primerjati ponudbe vseh je lahko precej
zamudno, vsekakor pa so ponudbe teh finan¢nih druzb velikokrat prilagojene zadevnemu
podjetju, ki i8¢e financno pomo¢. Med temi prilagoditvami so najpogostejSe spremembe
opazne pri obrestnih merah, ro¢nosti odpla¢evanja in morebitnih drugih pogojih, ki jih
postavijo ponudniki financiranja. Z vidika podjetja pa so obicajni dejavniki, ki jih finan¢ne
druzbe najprej preverijo, kako dobro ali slabo podjetje posluje, kakSne so njegove moznosti
za 1izboljSanje poslovanja in prebroditev (trenutnih) finan¢nih tezav, kolikSno vsoto
financiranja podjetje potrebuje in katere instrumente za zavarovanje lahko ponudi.

Viri financiranja so lahko dolgoro¢ni ali kratkoro¢ni, v analizi so vkljuceni kratkoro¢ni viri
financiranja za mala in srednje velika podjetja.

V okviru raziskovanja sem poskusala odgovoriti na v zacetku naloge postavljena
raziskovalna vpraSanja.

Glede tega, kateri kratkorocni vir financiranja je za podjetje stroSkovno najprimernejsi, je
tezko podati preprost odgovor, saj je to odvisno od Stevilnih dejavnikov, med
pomembnejSimi pa je, koliko sredstev podjetje potrebuje in kako hudih tezavah je. Za
nekatera podjetja nekateri financni viri preprosto niso dosegljivi in jim ponudniki ne Zelijo
pomagati s prevzemom finan¢nega bremena nase.

Pri proucevanju, kateri kratkoro¢ni vir financiranja se lahko realizira v najkrajSem Casu, je
mogoce ugotoviti, da se to razlikuje od finanéne druzbe do financne druzbe, nekako pa
velja, da je najhitreje mogoce pridobiti odobritev limita in/ali kredita, kot banke navajajo v
svojih poslovnih informacijah, se v¢asih ta vira financiranja lahko pridobita celo isti dan.
Klju¢no ostaja vpraSanje, ali bi bil za zadevno podjetje, ki bi na primer pri banki vlozilo
zahtevek za odobritev limita, kredita ali revolving kredita, ta postopek — ob preverjanju vse
zahtevane dokumentacije — res koncan $e isti delovni dan.

Finanéne institucije navajajo za zavarovanje posameznih kratkoro¢nih virov financiranja
podobne zahteve. Instrumenti zavarovanja so tako navadno bianko menica, meni¢na izjava,
banka lahko zahteva tudi zastavo denarnih sredstev, nepremi¢nin in premicnin, vrednostnih
papirjev in terjatev, lahko se sklene zavarovanje pri zavarovalnici, uredi poroStvo pravne
ali fizi€ne osebe, v dogovoru z banko pa se lahko uredijo tudi druge oblike zavarovanja.

Postopki za pridobitev posami¢nega kratkoro¢nega vira financiranja so pri finan¢nih

druzbah podobni. Podjetje mora izpolniti zahtevani obrazec ali zahtevek, s katerim izrazi

svojo zeljo po finan¢ni pomocCi. V tem obrazcu med drugim opredeli znesek, ki ga

potrebuje, ro¢nost financiranja, namen porabe sredstev in Kateri instrument zavarovanja
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lahko ponudi, v€asih tudi nacin, kako bo finanéno pomo¢ vrnilo. Finan¢na druzba pa izrazi
zahtevo po predlozitvi nekaterih dokumentov, ki so nujni za zacetek presoje, ali bo
zahtevek po financni pomoci sploh odobren. Seveda finan¢na druzba pred odobritvijo
zelenega zneska in finan¢nega instrumenta temeljito preveri podjetje, kar lahko traja nekaj
Casa, prav od poglobljenosti tega preverjanja je lahko vc¢asih tudi odvisna dolgotrajnost
celotnega postopka odobritve pomoci.

Na podlagi empiri¢éne primerjalne analize virov financiranja je mogoce skleniti, da je za
podjetje najprimerneje, da poskusa najprej finan¢ne tezave resiti s svojim financiranjem,
nato pa se obrne na finan¢no druzbo, ki ponuja pomo¢ pri premostitvi finanénih tezav. Pri
lastnem financiranju namre¢ podjetje ne bo imeli stroskov z odobritvijo, obrestmi in
podobnimi stroski, ki jih bo placevalo za pridobljeno finan¢no pomo¢. Vendar pa mu prav
ta pomo¢ v nekaterih primerih lahko da nov zagon in izvedbo aktivnosti, s katerimi se
izvleCe iz tezav in morebiti celo doseze rast. Glede izbire, moZnosti in lastnosti
kratkoro¢nih finan¢nih virov ni preprostih odgovorov: ponudniki svoje moznosti
financiranja prilagodijo povprasevalcem, in to predvsem na podlagi njihovega
dozdajsnjega poslovanja in nacrtov za v prihodnje.
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